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REZUMAT

Dezvoltarea economica din tarile industrializate, precum si dezvoltarea pietei financiare sunt cauze
ce au determinat aparitia grupurilor de intreprinderi. Astfel, intreprinderile au manifestat tendinfa de
a realiza concentrari cu scopul de a-si creste performantele, de a fi mai putin vulnerabile in sensul
reducerii riscurilor legate de afacere sau pentru a face fati concurentei. In contextul grupurilor de
intreprinderi un aspect foarte important il reprezintd modul in care rezultatele obtinute de societdtile
grupului sunt impozitate. Lucrarea prezintd aspecte teoretice privind impozitarea rezultatelor
grupurilor de intreprinderi, dar si aspecte tematice abordate de numerogi autori in cadrul literaturii
de specialitate. De asemenea, in cadrul lucrarii a fost abordat si subiectul preturilor de transfer
considerandu- se ca acestea reprezintd o unealtd a multinationalelor de a reduce impozitul pe profitul
global. In ultima parte a lucrdrii sunt prezentate rezultatele cercetdrii, care reliefeazd ideea conform
careia preturile de transfer joaca un rol important in impozitarea rezultatelor grupurilor de
Tnreprinderi.
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consolidare fiscala

1. INTRODUCERE

Pe langa dezvoltarea economica si dezvoltarea pietei financiare, dorinta de expansiune si de
intrare pe noi piete de desfacere a determinat aparitia grupurilor multinationale.

Datorita faptului ca in ultimii ani, constituirea grupurilor de socitati a reprezentat un fenomen
de mare amploare, la nivel global autoritatile fiscale au inceput sa acorde o atentie deosebita
activitatilor desfasurate in cadrul grupurilor. Nucelul acestor preocupari il constituie modul in
care rezultatele obtinute in cadrul unui grup sunt impdrtite intre societatile membre ale
grupului. Preocuparile au vizat in special grupurile multinationale, intrucat modul de
impartire a profitului in cadrul unei astfel de structuri determina tara care va taxa profiturile
cele mai mari, lucru ce afecteaza creanta fiscala a multinationalei la nivel global.

De-a lungul timpului, problematica impozitarii rezultatelor grupurilor de Tntreprinderi a fost
tratata si in articolele de specialitate. Asadar, se poate preciza ca subiectul referitor la
grupurile de societdti si impozitarea rezultatelor acestora a fost tratat atat in referentialul
teoretic, cat si in referentialul tematic.
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Alegerea acestei teme nu este una intamplatoare, ci vine din dorinta de a reliefa ideea
conform careia modul de impozitare a rezultatele grupurilor de intreprinderi joaca un rol
important in ceea ce priveste manipularea rezultatelor in scopul impartirii acestora intre
societatile membre ale grupului.

Obiectivul cercetarii a fost acela de a aduce in dezbatere atat aspecte teoretice, cat si aspecte
tematice privind impozitarea rezultatelor grupurilor de ntreprinderi si de a demonstra ca in
cadrul unui grup de intreprinderi preturile de transfer joaca un rol important in ceea ce
priveste manipularea rezultatelor cu scopul reducerii impozitului pe profitul global.

Pentru atingerea obiectivului propus a fost consultata legislatia care reglementeaza grupurile
de societati si impozitarea acestora, legislatia referitoare la preturile de transfer, precum si
articolele referitoare la subiectul abordat, publicate in reviste de nivel international.

2. REFERENTIALUL TEORETIC PRIVIND GRUPURILE DE SOCIETATI
SI IMPOZITAREA REZULTATELOR ACESTORA

In referentialul teoretic, preocupdrile au vizat pe de o parte definirea conceptului de ,,grup de
societati”, iar pe de altd parte crearea unui cadru privind impozitarea rezultatelor obtinute de
catre grupurile de societati.

2.1. Definirea conceptului de ,,grup de societiti” in referentialul teoretic

Conceptul de ,,grup de societati” este abordat in referentialul teoretic atat din punct de vedere
juridic, cat si din punct de vedere contabil si fiscal, fiecare abordare aducand un plus de
valoare conceptului.

Cu toate acestea, o definitie generald a grupului de societati poate fi aceea ca reprezinta un
ansamblu constituit din mai multe societati ce au o existentd proprie si sunt unite prin diverse
legaturi. In cadrul ansamblului de societati, una dintre ele, numita ,,societatea- mama”
reprezinta unitatea de decizie, in sensul ca exercita control asupra tuturor celorlalte societati
denumite ,,filiale”.

2.1.1. Abordarea juridica

In Roménia, problematica grupurilor de societiti este reglementatd de Legea societitilor
comerciale nr. 31/ 1990 republicatd, cu modificdrile si completarile ulterioare, care
reglementeaza posibilitatea persoanelor juridice (societati comerciale) de a se asocia pentru a
constitui grupuri de societati.

Cu toate acestea, legislatia din Romania nu contine o ,,reglementare cadru a grupurilor de
societati, ci doar se margineste sd ia act de prezenta acestora si sd le supund unui regim
special in anumite domenii de interes public. Prin urmare, legislatia nationald se preocupa in
principal doar de protectia unor interese generale. Ea nu stabileste modul de functionare a
grupurilor de societati.

La nivelul Romaniei, primele referiri la grupurile de societdti au aparut in legislatia
concurentei, apoi In cea contabila, continudnd cu sectorul financiar (piata de capital,

asigurari, banci), legislatia muncii si cel mai recent, legislatia fiscala” (Popa, 2011).
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Intrucat referentialul juridic cu privire la grupurile de societiti este ca si inexistent in
Romania pentru abordarea juridicd a notiunii de ,,grup de societati” se poate apela la
referentialul juridic din Franta care este similar celui din Romania. Astfel, conform legii
franceze a societdtilor comerciale ,,atunci cand o societate detine mai mult de jumatate din
capitalul altei societati, cea de-a doua este considerata filiala primei societati”.

In cadrul abordarii juridice a grupului de societati, nu se poate vcorbi despre existenta unei
personalitdti juridice a grupului. Datoritd acestui lucru, din punct de vedere juridic, grupurile
sunt caracterizate de urmatoarele particularitati:

e absenta unui patrimoniu;

¢ absenta angajamentelor sociale;

e imposibilitatea pentru grup de a actiona in justitie si de a fi actionat;

e imposibilitatea de a urma procedura de redresare judiciara sau faliment.

2.1.2. Abordarea contabila

La nivel national, conform OMFP nr. 1802/ 29 decembrie 2014 pentru aprobarea
Reglementdrilor contabile privind situatiile financiare anuale individuale si situatiile
financiare anuale consolidate, grupul de societati este alcatuit din societatea mama si toate
filialele acesteia. Ordinul defineste si notiunea de ,.entitati afiliate” ca fiind douda sau mai
multe entitati din cadrul unui grup.

In cadrul acestui ordin este mentionatd si o impartire a grupurilor in doua categorii: grupuri
mici si mijlocii, respectiv grupuri mari.

Grupurile mici si mijlocii sunt grupurile constituite din societatile-mama si filialele care
urmeaza sa fie incluse in consolidare si care, pe baza consolidata, nu depasesc limitele a cel
putin doua dintre urmatoarele trei criterii la data bilantului societatii-mama:

a) totalul activelor: 24.000.000 EUR,;

b) cifra de afaceri neta: 48.000.000 EUR;

c) numarul mediu de salariati in cursul exercitiului financiar: 250.

Grupurile mari sunt grupurile constituie din societatile- mama si filialele care urmeaza sa fie
incluse in consolidare si care, pe baza consolidata, depasesc la data bilantului societatii-mama
limitele a cel putin doua dintre cele trei criterii mentionate mai sus.

La nivel international, IFRS 10 ,,Situatii financiare consolidate” defineste notiunile de grup,
societate-mama si filiala astfel:

Gupul este reprezentat de o societate- mama impreund cu toate filialele ei.

O societate-mama este o entitate care are una sau mai multe filiale.

O filiala este o entitate care este controlata de catre alta intreprindere, cunoscuta sub
numele de societate-mama.

Dupd cum se poate observa conceptul national de ,,grup de societati” este similar conceptului
international.

Daca in legislatia nationala se mentioneaza doar faptul ca entitatile ce alcatuiesc un grup se
numesc parti afiliate, IAS 24 ,,Prezentarea informatiilor privind partile afiliate” prezintd mai
multe criterii conform carora doua societati se pot numi afiliate.
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2.1.3. Abordarea fiscali

Din punct de vedere fiscal, grupurile de societdti prezinta interes prin prisma relatiilor de
afiliere. Astfel, conform art. 7, pct.21 din Codul Fiscal, doud persoane juridice sunt afiliate
daca:

a) prima persoand juridicd detine, iIn mod direct sau indirect, inclusiv detinerile
persoanelor afiliate, minimum 25% din valoarea/numarul titlurilor de participare sau
al drepturilor de vot la cealaltd persoana juridica ori daca controleazd persoana
juridica;

b) a doua persoana juridica detine, in mod direct sau indirect, inclusiv detinerile
persoanelor afiliate, minimum 25% din valoarea/numarul titlurilor de participare sau
al drepturilor de vot la prima persoana juridica;

C) o persoand juridica tertd detine, in mod direct sau indirect, inclusiv detinerile
persoanelor afiliate, minimum 25% din valoarea/numarul titlurilor de participare sau
al drepturilor de vot atat la prima persoana juridica, cat si la cea de-a doua.

Din punct de vedere fiscal este foarte importantd activitatea societatii-mama. In situatia in
care rolul acesteia este doar de a detine titluri de participare, administra, supraveghea si
controla filialele, in cadrul grupului existd o structurd de tip holding.

Existenta unei structuri de tip holding oferd anumite avantaje fiscale. in Romania, nu a fost
inca aprobatd o lege care sa reglementeze holdingul, dar existd un proiect de lege n acest
Sens.

Tn cadrul proiectului de lege referitor la holding sunt definite conceptele de holding
(societatea mama), grup de societati si filiala.

Holdingul reprezinta societatea comerciald rezidentd in Romania, care are dreptul de
administrare, supraveghere si control a activitatii filialelor sale datorid faptului ca detine
majoritatea actiunilor grupului de societati.

Grupul de societdti reprezintd ansamblul format din cel putin doud societati comerciale,
numite filiale, care s-au asociat in vederea realizarii unor obiective comune (productia,
desfacerea, prestarea de servicii). Societatea comerciald de tip holding nu este inclusa in
grupul de societati.

Filiala este societatea comerciald, rezidentd in Romania sau in straindtate, asupra céreia o
societate holding detine controlul. Obiectul de activitate al filialei poate fi productia,
comercializarea de bunuri sau prestarea de servicii.

O societate de tip holding nu poate avea statut de filiala.

2.2. Impozitarea rezultatelor grupurilor de societiti in referentialul teoretic

Tn referentialul teoretic, problematica impozitarii rezultatelor grupurilor de societati a vizat
reglementarea modului de determinare a impozitului pe profit la nivelul socitatilor membre

ale grupului. De asemenea, o atentie deosebita a fost acordata dividendelor platite societatii
mama de catre filialele sale, precum si dobanzilor aferente imprumuturilor intra-grup.
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Totodata, aparitia structurilor de tip holding, precum si aparitia grupurilor multinationale a
determinat regelementarea tranzactiilor privind titlurile de participare, dar si a tranzactiilor
intra-grup.

2.2.1.Impozitul pe profit in cadrul grupurilor de societati

Stabilirea impozitului pe profit in cadrul grupurilor de societdti a reprezentat, si inca
reprezintd un subiect de interes atat la nivelul Romaniei, cat si la nivel global.

Impozitul pe profit in cadrul grupurilor de societiti — abordarea la nivel national

Tn prezent, impozitarea rezultatelor grupurilor de societiti este reglementata la nivel national
prin Codul Fiscal, insa de-a lungul timpului, preocuparile au vizat si incurajarea constituirii
unor structuri de tip holding fapt ce a determinat elaborarea unui proiect de lege privind
holdingul.

a) Codul Fiscal

In Normele metodologice ale Codului Fiscal se mentioneaza ci ,,in cazul persoanelor juridice
romane care defin participatii in capitalul altor societati comerciale si care intocmesc situatii
financiare consolidate, calculul si plata impozitului pe profit se fac la nivelul fiecarei
persoane juridice din grup”.

Asadar, fiecare societate a unui grup este tratatd Tn mod individual, In sensul cd rezultatul
fiscal, si respectiv impozitul pe profit sunt stabilite separat, pentru fiecare societate in parte.

b) Legea holdingului

O consolidare fiscala a profiturilor intra-grup s-ar putea realiza daca la nivelul Romaniei ar fi
aprobat proiectul de lege privind holdingul. Consolidarea fiscald presupune determinarea
impozitului pe profit la nivel de grup prin aplicarea cotei de impozitare asupra rezultatului
fiscal al grupului, calculat prin Tnsumarea rezultatelor fiscale ale fiecdrei societati.

La nivelul unui grup de societati, desi ,,companiile se asteaptd sa obtina profit, acestea vor
mai avea si pierderi” (Paun, 2014, p.204). In astfel de situatii, aprobarea consolidarii fiscale
prevazuta de Legea holdingului ar aduce avantaje fiscale grupurilor de societdti, intrucat ar
permite aplicarea cotei de impozitare asupra diferentei dintre profiturile intregistrate de unele
societati si pierderile Intregistrate de celelalte societati ale grupului.

Asadar, avantajul fiscal oferit de consolidarea rezultatelor fiscale ar consta in plata unui
impozit mai mic la nivel de grup in comparatie cu impozitul stabilit prin aplicarea cotei de
impozitare asupra rezultatelor fiecarei societati a grupului.

Conform proiectului de lege referior la holding, consolidarea rezultatelor fiscale se poate
realiza numai in situatia constituirii unui grup fiscal si numai la nivelul societatii holding
(holdingul, reprezentat de societatea- mama, si filialele sale pot fi membre ale unui grup
fiscal doar dacd au optat pentru apartenenta la acel grup fiscal pentru o perioada de cel putin
un an).

Impozitul pe profit in cadrul grupurilor de societdti — abordarea la nivel global

Asa cum am mentionat mai sus, In prezent Romania nu permite consolidarea rezultatelor
societdtilor dintr-un grup in scopul calculdrii unui impozit la nivelul grupului.

31



Conform unui studiu realizat de PricewaterhouseCoopers cu privire la impozitele directe din
intreaga lume, printre statele care nu permit consolidarea rezultatelor se numara si Belgia,
Egipt si Grecia. De asemenea, in cadrul studiului se mentioneaza faptul ca la nivel global
exista si tari precum Australia, Germania, Olanda si Italia care permit o consolidarea fiscala a
rezultatelor societatilor din cadrul aceluiasi grup.

Australia
In Australia, regimul de consolidare fiscala a rezultatelor este permis numai in situatia in care
filialele sunt detinute 100% de societatea mama care este rezidenta in Australia.

Grupurile care opteaza pentru consolidarea fiscala sunt obligate sa includa in perimetrul de
consolidare toate societatile detinute in proportie de 100% si sa elimine efectul tranzactiilor
intra-grup.

Germania

Daca o societate mama situatd in Germania detine mai mult de 50% din drepturile de vot ale
unei filiale rezidente In Germania cele doua societati pot incheia pe o perioada de cinci ani un
acord conform caruia rezultatele ambelor entitati se vor consolida la nivelul societatii mama.

Consolidarea permite compensarea pierderii inregistrate de una dintre societdti cu profitul
inregistrat de cealalta societate.

Legislatia germana nu mentioneaza daca tranzactiile intra-grup trebuie sau nu eliminate din
baza de consolidare.

Olanda

O societate mama din Olanda si filialele sale situate tot Tn Olanda pot opta pentru
completarea unei declaratii fiscale privind impozitul pe profit la nivel de grup daca filiale
sunt detinute de societatea mama in proportie de cel putin 95%. Astfel, pierderile inregistrate
de unele societati pot fi compensate cu profitul inregistrat de celelalte societati.

Legislatia olandeza mentioneaza faptul ca tranzactiile intra-grup trebuie eliminate din baza de
consolidare.

Italia
In Italia, consolidarea fiscala este permisd atat la nivel national, cat si la nivel global.

Consolidarea la nivel national se poate realiza in situatia in care societatea mama rezidenta in
Italia detine Tn mod direct sau indirect, mai mult de 50% din capitalul social al filialei ce intra
in procesul de consolidare. Conform legislatiei italiene, daca o societate a intrgistat pierdere
n anul fiscal anterior celui Tn care are loc consolidarea poate reporta aceasta pierdere. O data
ce un grup a optat pentru consolidare fiscald, timp de 3 ani este obligat sa aplice acest sistem.

Consolidarea la nivel global presupune ca in baza de consolidare sd fie incluse si rezultatele
filialelor straine. Aceasta metoda de consolidare este permisd de catre legislatia italiana
numai daca societatea mama este detinutd de o persoana fizicd rezidenta in Italia sau este
listatd pe Bursa de Valori din Italia.
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2.2.2.Regimul dividendelor, dobanzilor si tranzactiilor titlurilor de participare
in cadrul grupului de societati

Desi la nivelul Romaniei societatile din cadrul unui grup sunt impozitate individual, iar legea
holdingului care ar fi permis consolidarea fiscald a rezultatelor nu a fost inca aprobata,
prevederile Codului Fiscal cu privire la regimul dividendelor si dobanzilor, precum si cu
privire la tranzactiile titlurilor de participare favorizeaza dezvoltarea grupurilor de societati si
crearea unor structuri de tip holding.

Regimul fiscal specific dividendelor
In Codul Fiscal, dividendele sunt tratate atat din perspectiva societdtii mama (dividende
primite), cat si din perspectiva filialelor (dividende platite).

a) Dividende primite

Conform art. 20! din Codul Fiscal (ce respectd prevederile Directivei Parent- Subsidiary
2011/96/UE), dividendele primite de o persoana juridica romana, societate-mama, de la o
filiala a sa, situatd intr-un stat membru UE, reprezinta venituri neimpozabile dacad la data
inregistrarii venitului din dividende, societatea mamd detine minimum 10% din capitalul
social al filialei care distribuie dividendele, pe o perioada neintrerupta de 1 an.

De asemenea, conform art. 20 al Codului Fiscal sunt neimpozabile si dividendele primite de o
persoana juridica romana de la o persoana juridica romana sau straina situata intru-un alt stat
decat ce al Uniunii Europene (platitoare de impozit pe profit sau a unui impozit similar
impozitului de profit), daca la data intregistrdrii dividendelor potrivit reglementarilor
contabile, persoana juridicd romana care primeste dividendele detine minimum 10% din
capitalul social al persoanei juridice care le distribuie, pe o perioada neintreruptd de 1 an.

In cazul dividendelor primite de la o persoana juridici striina, in scopul incadrarii veniturilor
aferente ca si1 venituri neimpozabile este important ca intre Romaénia si statul de provenienta
al persoanei juridice straine s existe o conventie de evitare a dublei impuneri, iar persoana
juridica romana care primeste dividendele sa defina:

i) certificatul de atestare a rezidentei fiscale a persoanei juridice straine;

il) declaratia pe proprie raspundere a persoanei juridice straine din care sa rezulte ca
aceasta este platitoare de impozit pe profit sau a unui impozit similar impozitului de
profit;

iii) documente prin care sd faca dovada indeplinirii conditiei de detinere, pe o perioada
neintreruptd de 1 an, a minimum 10 % din capitalul social al persoanei juridice care
distribuie dividendele.

Asadar, daca o societate- mama, persoanad juridicd situatd in Romania, primeste dividende de
la o filiald pe care o detine in proportie de 10%, pe o perioadad neintrerupta de 1 an, veniturile
aferente dividendelor vor fi considerate venituri neimpozabile la calculul rezultatului fiscal si
impozitului pe profit datorat de persoana juridicd Romana, societate-mama.

b) Dividende platite

Filialele situate Tn Romania pot plati dividende catre societatile-mama care pot fi sau nu
situate intr-un stat membru UE. Conform titlului V din Codul Fiscal, pentru plata acestor
dividende, filiala din Romania trebuie sa retind impozit la sursd. Tratamentul fiscal aferent
impozitarii la sursa depinde de statul in care este situata societatea mama.
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Conform art. 116, alin. (1) din Codului Fiscal, plata dividendelor este scutitd de impozitarea
la sursd daca societatea mama detine, la data intregistrarii dividendului, minimum 10% din
capitalul social al filialei sale, persoana juridicd romana, pe o perioada neintreruptd de 1 an.

Daca societatea mama nu este situatd intr-un stat membru al Uniunii Europene sau daca nu
sunt respectate conditiile privind procentajul si perioada de detinere, dividendele platite de
filiala, persoana juridicd romana, se vor impozita la sursd prin aplicarea cotei de 16%. In
cazul existentei unei conventii de evitare a dublei impuneri intre Romania si statul unde este
stabilitd societatea mama (care detine un certificat de rezidenta fiscald in acel stat) se va
aplica cota de impozitare cea mai favorabila (dintre cota de 16% din Romania si cota
prevazutd in conventie).

Regimul fiscal specific dobadnzilor platite in cadrul grupurilor de societati
In cadrul grupurilor de societati, printre tranzactiile cel mai des realizate, se numara acordarea
de imprumuturi care presupune plata unor dobanzi.

Astfel, daca o persoana juridica romana plateste dobanzi catre o societate din grup, conform
art. 115 din Codul Fiscal trebuie sa retind impozit la sursd pentru plata dobanzilor.
Tratamentul fiscal privind impozitarea la sursa a dobanzilor platite este identic cu cel descris
mai sus, in cadrul regimului fiscal aferent dividendelor platite, insd procentajul minim de
detinere este de 25%, iar perioada de 2 ani.

Pentru persoana juridica romana care a contractat un imprumut de la o societate din cadrul
grupului, in scopul determindrii rezultatului fiscal, cheltuiala cu dobanda va fi analizata in
functie de nivelul ratei dobanzii de referinta BNR si de gradul de indatorare.

Conform art. 23 alin. (1) din Codul Fiscal, gradul de indatorare se calculeaza ca raport intre
»capitalul Tmprumutat cu termen de rambursare peste un an si capitalul propriu, ca medie a
valorilor existente la inceputul anului si sfarsitul perioadei pentru care se determinad impozitul
pe profit”.

Capitalul propriu este cel din evidentele contabile si include capitalul social, rezervele legale,
rezervele din reevaluare, alte rezerve, rezultatul reportat si rezultatul exercitiului.

Capitalul imprumutat este alcatuit din totalitatea Tmprumuturulior contractate de societate, cu
termen de rambursare mai mare de un an, mai putin imprumuturile obtinute de la:

institutii de credit romane sau straine;

institutii financiare nebancare;

banci internationale de dezvoltare si organizatii similare;

persoanele juridice care acorda credite potrivit legii.

De asemenea in capitalul imprumutat nu se includ Imprumuturile garantate de stat, i nici
obligatiunile admise la tranzactionare pe o piata reglementata.

Persoana juridica romana care a contractat un imprumut de la o societate din cadrul grupului
va trata cheltuiala cu dobanda astfel:

- cheltuiala cu dobanda care se incadreaza in nivelul ratei dobanzii de referinta

BNR este deductibila la calculul impozitului pe profit, daca gradul de indatorare

este mai mic sau egal cu 3. In situatia in care gradul de indatorare este negativ sau
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este mai mare decat 3, partea din dobanda care se incadreazd in nivelul ratei
dobanzii de referintd BNR se va reporta in anii urmatori;

- cheltuiala cu dobanda care depaseste nivelul ratei dobanzii de referinta BNR va fi
considerata cheltuiald nedeductibila la calculul impozitului pe profit, indiferent de
valoarea gradului de Tndatorare.

Regimul fiscal specific tranzactiilor titlurilor de participare
Chiar daca la nivelul Romaniei nu a fost aprobata o lege care sa reglementeze relatiile de
holding, prevederile Codului Fiscal incurajeaza crerea structurilor de tip holding.

Conform art. 20, la calculul impozitului pe profit sunt considerate venituri neimpozabile
,veniturile din vanzarea/ cesionarea titlurilor de participare detinute la o persoand juridica
romana sau la o persoana juridica straina situatd intr-un stat cu care Romania are incheiata o
conventie de evitare a dublei impuneri, daca la data vanzarii/ cesionarii contribuabilul detine
pe o perioada neintruptd de 1 an minimun 10% din capitalul social al persoanei juridice la
care are titlurile de participare”.

2.2.3. Preturile de transfer

Desi prevederile Codului Fiscal incurajeaza crearea de grupuri de societati, la nivelul
Romaniei nu a fost inca acceptatd consolidarea fiscald a rezultatelor societatilor in scopul
determindrii impozitului de profit.

Asadar, impozitarea unui grup de societdti prin impozitarea individuala a rezultatelor fiecarei
societdfi poate determina manipularea rezultatelor in cadrul grupului prin intermediul
tranzactiilor intra- grup.

De exemplu, in cadrul grupurilor multinationale rezultatele pot fi manipulate cu scopul ca
profitul sd fie mutat in zonele mai relaxate fiscal. Grupurile nationale pot fi tentate sa
manipuleze rezultatele astfel incat sa inregistreze pierdere pe rand evitand astfel plata
impozitului pe profit.

Pentru a se evita utilizarea tranzactiilor intra-grup cu scopul manipuldrii rezultatelor, la
nivelul Romaniei a fost elaborata o legislatie privind preturile de transfer care tine cont de
prevederile Ghidului OECD.

Preturile de transfer reprezinta preturile practicate n cadrul tranzactiilor ce se desfagoara intre
persoane afiliate (societati care fac parte din cadrul aceluiasi grup). Tranzactiile efectuate
intre persoane afiliate pot fi transferuri de bunuri sau drepturi de proprietate intelectuala,
prestari de servicii, acordare de imprumuturi etc.

Principiul valorii de piati

Tranzactiile intre persoane afiliate trebuie sa fie realizate cu respectarea principiului valorii
de piata. Acest principiu std la baza Intregii analize privind preturile de transfer §i presupune
ca preturile stabilite in cadrul tranzactiilor intre persoane afiliate sa fie egale cu preturile
practicate in cadrul tranzactiilor intre persoane independente, in circumstante economice
similare. In cazul in care pretul utilizat in cadrul unei tranzactii intre persoane afiliate nu
respectd principiul valorii de piata, autoritatile fiscale stabilesc ajustari suplimentare ale
preturilor de transfer, ceea ce conduce la impozite suplimentare, precum si dobanzi si
penalitati de Intarziere.
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Dosarul preturilor de transfer
Pentru a demonstra ca preturile practicate in cadrul tranzactiilor intra—grup respecta valoarea
de piata este necesar sa se intocmasca dosarul preturilor de transfer.

Continutul dosarului preturilor de transfer este prevazut in Ordinul Ministerului Economiei si
Finantelor nr. 222/2008. Acest dosar poate fi solicitat de catre organele fiscale in cursul
desfasurarii unei inspectii fiscale. Termenul maxim de punere la dispozitia organelor fiscale a
dosarului preturilor de transfer este de 3 luni, cu posibilitatea prelungirii o singura data,
printr-o solicitare scrisa, cu o perioadd egald cu cea stabilita initial. Conform Codului de
Procedura Fiscala neprezentarea dosarului preturilor de transfer la termenul stabilit de
organul fiscal competent este sanctionatd contraventional printr-o amenda intre 12.000 RON
si 14.000 RON.

De asemenea, ordinul 222/ 2008 mentioneaza faptul ca in situatia in care dosarul preturilor de
transfer a fost solicitat de autoritatile fiscale de doua ori, in mod consecutiv, si acesta nu a
fost prezentat, sau a fost prezentat incomplet, autoritatile fiscale au dreptul de a estima
valoarea de piata a preturilor de transfer utilizate in cadrul tranzactiilor intra-grup. Aceasta
procedura de estimare a preturilor de transfer poate avea ca rezultat ajustari semnificative ale
preturilor de transfer practicate de catre societatile afiliate. De aceea este recomandat ca
societdtile afiliate sa-si pregateasca dosarul preturilor de transfer si sd nu ajunga in situatia n
care autoritatile fiscale aplica procedura de estimare fara a tine cont de particularitatile
tranzactiilor intra-grup supuse analizei.

3. REFERINTE TEMATICE PRIVIND IMPOZITAREA REZULTATELOR
GRUPURILOR DE SOCIETATI

Tn cadrul literaturii de specialitate, subiectul impozitirii rezultatelor grupurilor de societati
este tratat in cele mai multe cazuri prin perspectiva preturilor de transfer, considerandu- se ca
acestea reprezinta 0 unealtd a multinationalelor de a reduce impozitul pe profitul global.

De exemplu, Peralta (2006) considera ca firmele multinationale, avand in vedere faptul ca
detin entitati in diferite tari, pot profita de pe urma diferentelor intre cotele de impozit pe
profit, prin manipularea profiturilor in diferite moduri. Printre modalitatile de manipulare a
profiturilor, manipularea preturilor de transfer este cea mai cunoscutd metoda.

Hyde si Choe (2005) sustin ca preturile de transfer joaca doud roluri distincte in cadrul
companiilor multinationale. In primul rdnd, ele influenteazi stimulentele acordate
managerilor remunerati pe baza profiturilor obtinute de diviziile pe care le conduc, iar in al
doilea rand preturile de transfer determina impozitul pe profit al fiecarei divizii, influentand
atfel expunerea fiscala generala.

In incercarea de a schimba perceptia negativa existentd asupra preturilor de transfer, Eden
Lorraine si Rebecca Smith (2001) defineau prefurile de transfer ca preturile stabilite in
cadrul tranzactiilor dintre societdti afiliate, ca de exemplu comertul dintre societatea mama si
o filiala din alta tara sau comertul dintre doua filiale din tari diferite. Distinct, autoarele au
definit manipularea preturilor de transfer, ca fiind facturarea insuficienta sau excesiva a
preturilor de transfer cu scopul de a evita reglementarile guvernamentale sau politice cum ar
fi taxele si tarifele. Atfel spus, autoarele defineau manipularea pregurilor de transfer ca fiind
stabilirea intenfionald a preturilor de transfer prea mici sau prea mari pentru a evita
reglementdrile.
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Clausing Kimberly (2000) a realizat un studiu prin intermediul caruia a analizat impactul
minimizarii fiscale asupra tranzactiilor intra-grup. Analizand tranzactiile dintre societatile
mama din SUA si filialele acestora din alte tari in perioada 1982 — 1994, autorul a ajuns la
concluzia ci existd o legdturd clard intre nivelul taxelor si tranzactiile intra-grup. Tn primul
rand, autorul a aratat ca Statele Unite au solduri ale balantelor comerciale mai putin
favorabile decét tarile cu taxe mai mici. Acest rezultat intareste premisa teoretica conform
careia multinationalele americane care urmaresc minimizarea sarcinii fiscale la nivel global
vor practica preturi mai mici in cadrul exporturilor catre afiliati din tari ce au cote de impozit
mai mici $i vor practica preturi mai mari in cazul importurilor de la afiliati din respectivele
tari.

Srdan Lali¢ si Brankica Dragicevi¢ (2014) sunt de parere ca prin intermediul tranzactiilor
intra- grup profitul poate fi mutat din tari ce au o cota de impozitare mare in tati cu o cotd de
impozit mai mica, acest lucru avand ca efect maximizarea profitului la nivel de grup. De
asemenea, autorii sustin ca preturile de transfer influenteaza nivelul de profitabilitate la
nivelul fiecarei societati din cadrul grupului.

Pentru a evidentia aceste aspecte cei doi autori au prezentat exemplul unei societati- mama
care produce echipamente ce sunt instalate de catre filiala sa situata intr- un alt stat. Astfel,
societatea- mama vinde filialei sale echipamentele la un pret numit pret de transfer care
influenteaza atat nivelul impozitului platit in cele doua state, cel al societatii - mama si cel al
filialei, cat si profitabilitatea fiecarei companii. Acest lucru se datoreaza faptului ca pretul la
care sunt transferate echipamentele are impact atat asupra profitului obginut de societatea-
mama in urma vanzarii echipamentelor, cat si asupra profitului obtinut de filiald in urma
procesului de instalare. Profitul obtinut de filiald in urma instalarii echipamentelor este
influentat de costul echipamentelor care reprezinta pretul de transfer.

Richard Sansing (2014) considera ca pretul la care bunurile sau serviciile sunt transferate
intre societati din cadrul unui grup determind modul de impartire a profitului intre entitdfi si
prin urmare nivelul impozitului platit de fiecare societate. Din acest motiv autorul sustine ca
subiectul preturilor de transfer devine din ce in ce mai important pentru grupurile de societati.

Pe de alta parte, Ronald Davies (2013) este de parere ca maniplarea rezultatelor societatilor
din cadrul unui grup folosind mecanismul preturilor de transfer ar putea fi opritd prin crearea
unei baze de impozitare consolidata si comuna.

Conform unui memo publicat pe site-ul Comisiei Europene ,,baza de impozitare consolidata
comund pentru intreprinderi reprezinta un set unic de reguli pe care intreprinderile care isi
desfésoara activitatea in Uniunea Europeana l-ar putea folosi pentru a-si calcula profiturile
impozabile. Cu alte cuvinte, 0 societate sau un grup de societati va trebui sa respecte doar un
singur sistem de calculare a venitului impozabil, 1a nivelul Uniunii Europene, si nu sisteme de
reguli diferite in fiecare dintre statele membre in care isi desfasoara activitatea”.

In prezent exista un draft de directivd europeand privind baza impozabild comuni si
consolidatd a impozitului pe profit conform céreia, in cazul unei companii dintr- un stat
membru, cu filiale in celelalte state membre, baza impozabila se va consolida la nivelul
societatii- mama. Baza impozabild consolidata se va imparti la nivelul fiecarei filiale pe baza
unei formule ce 1a in calcul volumul vanzarilor, cheltuielile salariale, numarul de angajati si
valoarea activelor.
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Conform draftului directivei europene, consolidarea bazei impozabile va include eliminarea
tranzactiilor intre membrii grupului (nu va mai fi nevoie de reguli privind preturile de
transfer) si posibilitatea compensarii profiturilor dintr-o jurisdictie cu pierderile din alta. Rata
de impozit pe profit a fiecarui stat se va decide la nivel national. Aplicarea bazei impozabile
consolidate este optionala, alegerea fiind a contribuabililor.

Kazuki Onji (2013) considera cd prin adoptarea unei baze de impozitare consolidate
societdtile pot scdpa de procesul pe care 1l presupune dovedirea faptului cd preturile
practicate sunt la nivelul pietei. Conform studiului realizat de catre acest autor, adoptarea
unei baze de impozitare consolidate are ca efect reducerea fenomenului de mutare a profitului
n alte state.

Pe de alta parte, Chan Canri (2005) subliniaza faptul ca autoritatile ar trebui sa stabileasca
reglementdri si penalitdfi dacd sunt interesate de rezolvarea problemelor legate de
manipularea preturilor de transfer si mutarea profiturilor.

Bartelsman Eric J si Beetsma Roel M. W. J. (2009) au analizat mai multe tari membre
OECD pentru a vedea in ce masurd cotele de impozit duc la mutarea profiturilor
multinationalelor, mutari care sa nu fie influentate de activitatea reala a firmelor. Rezultatele
studiului au aratat ca o crestere de un procent a cotei de impozit pe profit duce la reducerea cu
3 procente a veniturilor taxabile ale multinationalelor. Un exemplu interesant de mutare a
profiturilor in afara Germaniei este cazul BMW, al carui impozit pe profit in Germania ca
procent din totalul impozitului pe profit platit in intreaga lume s-a redus de la 88% in 1998 la
5% in 1992 si a ajuns la 16% in 1993. Directorul Financiar al BMW a fost cel care a recunosc

>

public ca a incercat mutarea ,,reald” a costurilor 1n tarile cu taxe mai mari, precum Germania.

4. TRATAMENTELE SI PRACTICILE FISCALE SPECIFICE IMPOZITARII
REZULTATELOR GRUPURILOR DE SOCIETATI iN CONTEXTUL
PRETURILOR DE TRANSFER

Ca urmare a infiintarii unui numar tot mai mare de grupuri de intreprinderi, atat autoritatile
fiscale nationale, cat si cele multinationale au devenit din ce in ce mai preocupate de
problema preturilor de transfer. Motivul acestei preocupdri il constituie faptul ca aceste
preturi determind modul in care profiturile unei multinationale sunt impartite intre societatile
din diferite tiri, iar modul de impartire al profitului determina tara care va taxa profiturile
cele mai mari, lucru ce afecteaza creanta fiscala a multinationalei la nivel global.

4.1. Mecanismul preturilor de transfer

Mecanismul preturilor de transfer utilizat de catre companiile multinationale pentru a
manipula rezultatele ce vor fi impozitate consta in apelarea la paradisurile fiscale (un stat, o
tard sau un teritoriu care practica impozite de nivel redus sau chiar zero).

,uUn grup ce utilizeaza paradisurile fiscale poate face sa se plateasca prefuri de transfer
ridicate filialei sale, situatd intr-o tara cu fiscalitate normald, majorandu-si profiturile n

paradisul fiscal si micsorandu-le in tarile cu fiscalitate normalad” (Patroi, 2010, p.2).

Pentru o intelegere mai bund a mecanismului preturilor de transfer folosit in scopul
manipularii rezultatelor vom porni de la un exemplu.
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Sa presupunem ca filiala din Romania a unei companii multinationale are ca si obiect de
activitate producerea de autoturisme marca X pe care le vinde unei alte filiale din Bulgaria.
Costul de productie al unui autoturim marca X fabricat de catre filiala din Romania este de
4.000 euro. Filiala din Bulgaria achizitioneaza autoturismele din Romania la pretul de 4.500
euro/buc si le vinde mai departe la pretul de 7.500 euro/buc.

Rezultatele obtinute de catre cele doud societati in urma acestei tranzactii sunt prezentate in
tabelul de mai jos:

Tabelul 1: Mecanismul preturilor de transfer

- EUR-
Filiala Romania Filiala Bulgaria
Venituri din vanzari | 4.500 7.500
Costuri / (4.000) (4.500)
Rezultat / 500 3.000

Pret de transfer

Asa cum se poate observa, societatea din Romania obtine un profit de 500 euro care va fi
impozitat cu 16%, pe cand societatea din Bulgaria obtine un profit de 3.000 euro care va fi
impozitat cu 10%.

Chiar daca grupul a realizat un profit global de 3.500 euro, pretul de transfer a determinat
partea din profit ce va fi impozitatd la nivelul fiecarei tari. Astfel, partea cea mai mare din
profitul obtinut de catre grup se va impozita in Bulgaria, unde cota de impozitare este mai
redusa, doar o mica parte din profit fiind impozitata Th Romania.

Asadar, preturile de transfer afecteaza profiturile unui grup doar din punctul de vedere al
taxdrii, mutand profitul in fara cu cota de impozitare mai redusa.

Principiul valorii de piata
Princpiul valorii de piata sta la baza interegului mecanism al preturilor de transfer.

Daca autoturismele marca X sunt vandute de catre alte societati producatoare la pretul de
6.000 euro se considerd ca pretul de transfer practicat de catre cele doua filiale ale grupului

multinational nu respectd principiul valorii de piata.

Pentru a se determina daca preturile de transfer sunt sau nu la nivelul pietei, conform Codului
Fiscal se pot folosi mai multe metode.

Insa, Tnainte de alegerea metodei de determinare a prefului de transfer este important sa se
realizeze o analiza functionala a tranzactiei derulate.
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Analiza functionald presupune determinarea functiilor indeplinite, a riscurilor asumate si a
activelor folosite de catre fiecare societate implicata in tranzactie.

Pe baza analizei functionale se va alege metoda ce va fi utilizatd pentru determinarea
preturilor de transfer. De exemplu, daca in cadrul unei tranzactii o societate are ca si functie
principala productia de autoturisme va plica o anumitd metoda pentru determinarea pretului
de transfer, pe cand o societate care indeplineste functia de distributie a autoturismelor va
aplica o altd metoda.

Un alt pas important pe care il presupune procesul constatarii daca preturile de transfer
practicate de societatile afiliate sunt sau nu la nivelul pietei este reprezentat de selectarea unor
societati comparabile independete (care nu fac parte dintr-un grup) pentru a se compara
preturile practicate de catre acestea un pretul de transfer utilizat de societatile din cadrul
grupului.

Preturile de transfer sunt determinate conform metodelor alese, iar societatile comparabile
independente se vor alege pe baza analizei functionale. Asadar, societatile comparabile
trebuie sa indeplineasca functii similare si sa isi asume riscuri asemanatoare cu Societatea al
carei pret de transfer este testat in sensul determindrii faptului daca este sau nu la nivelul
pretului de piata.

Dupa selectarea entitatilor comparabile se va calcula un interval de valori ale preturilor
practicate de aceste societati. Daca pretul de tranfer practicat de societatea testata se situeaza
in acest interval atunci se poate considera ca pretul de transfer respecta principiul valorii de
piata, iar rezultatele societatilor implicate in tranzactie nu au fost manipulate prin utilizarea
mecanismului preturilor de transfer.

In caz contrar, se consideri ca pretul de transfer nu respecta principiul valorii de piati. Daca
aceastd situatie este descoperitd de catre autoritatile fiscale, acestea vor realiza ajustari ale
preturilor de transfer ce vor avea ca efect modificarea rezultatelor ce vor fi taxate, precum si o
dubla impunere a rezultatelor.

Dubla impunere a rezultatelor unui grup de intreprinderi
Pentru o mai bund intelegere a aspectului privind dubla impunere vom porni de la urmatorul
exemplu (dezvoltat pornind de la aplicatie publicatd de Adrian Luca in 2009):

Sa presupunem ca filiala din Romania, din exemplul anterior, face obiectul unui control din
partea autoritatilor. In urma acestui control, autorititile considera ci pretul autoturismelor
vandute catre persoana afiliata din Bulgaria nu reflecta valoarea de piata pentru astfel de
autoturisme si Ca urmare decid o ajustare, in sensul cresteri pretului de vanzare cu 1.500 de
euro.

Impactul acestei ajustari asupra rezultatului filialei din Romania este prezentat mai jos.
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Tabelul 2: Dubla impunere a rezultatelor unui grup de intreprinderi

-EUR-
Filiala Romania Filiala Romania Filiala
— inainte de ajustare- | — dupi ajustare- Bulgaria
Venituri din vanzari 4.500 6.000 7.500
Costuri (4.000) (4.000) (4.500)
Rezultat 500 2.000 3.000

Tn urma ajustirii pretului de vanzare de la 4.500 la 6.000 EUR, rezultatul filialei din Romania
creste de la 500 la 2.000 EUR, cu impact direct asupra sumei impozitului ce va trebui platit
de catre societate in Romania. La nivel de grup, daca inainte de ajustare, profitul a fost de
3.500 EUR (500+3.000), dupa ajustare acest profit este de 5.000 EUR (2.000+3.000), grupul
gasindu-se in situatia de a impozita profitul aferent sumei de 1.500 EUR de doua ori — 0 data
Tn Romania si o data in Bulgaria, de unde rezulta dubla impunere.

Pentru a evita dubla impunere, autoritatile din Bulgaria ar trebui la randul lor sa efectueze o
ajustare corespondenta (adica sa diminueze in scopuri fiscale veniturile impozabile ale filialei
din Bulgaria cu suma de 1.500 EUR), astfel incat grupul sa nu fie impozitat de doua ori
pentru acelasi profit. Conform Codului de Procedura Fiscala, acest lucru se poate realiza prin
initierea unei proceduri amiabile care reprezintd o modalitate prin care autoritatile fiscale din
cele doua state analizeaza cirmustantele care au condus la dubla impunere si se straduiesc sa
gaseasca o solutie pentru a se evita dubla impunere. Procedura amiabila se aplica doar daca
intre cele doua state exista o conventie de evitare a dublei impuneri, iar de cele mai multe ori
nu se finalizeaza cu o solutie agreata de toata partile.

4.2. Metode de determinare a preturilor de transfer

Alegerea metodei de determinare a preturilor de transfer joacd un rol foarte important in
impozitarea rezultatelor grupurilor de intreprinderi.

Aceste metode determind daca rezultatul obtinut de un grup de societati a fost impattit in mod
corect Intre societatile membre ale grupului.

Conform art.11 din Normele Metodologice de aplicare a Codului Fiscal (care urmeaza
prevederile Ghidului OCDE), la estimarea pretului de piatd al tranzactiilor se poate utiliza
una dintre urmatoarele metode:

a) metoda compararii preturilor;

b) metoda cost-plus;

€) metoda pretului de revanzare;

d) orice alta metoda recunoscutd in liniile directoare privind preturile de transfer,

emise de OCDE (metoda marjei nete si metoda impartirii profitului).

4.2.1. Metoda compararii preturilor
Conform art. 11, pct.25 din Normele metodologice ale Codului Fiscal, metoda compararii
preturilor presupune determinarea pretului de piata prin compararea preturilor practicate de

catre societatile dintr-un grup cu preturile practicate de alte entitati independente (care nu fac
parte dintr-un grup).
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Aceasta metoda se poate aplica numai atunci cand sunt vandute produse sau servicii similare
in cantitati comparabile. In cazul in care cantititile nu sunt comparabile, se utilizeazi pretul
de vanzare pentru marfurile si serviciile identice sau similare, vandute in cantitati diferite.
Pentru aceasta, pretul de vanzare se corecteaza cu diferentele in plus sau Tn minus care ar
putea fi determinate de diferenta de cantitate.

Atat legislatia nationala cat si principiile preturilor de transfer enuntate in Ghidul OCDE
identifica doud metode prin care poate fi realizatd compararea preturilor:
Q) compararea interna a preturilor — aceastd metoda poate fi aplicatd atunci cand una
dintre societatile memebre ale grupului si care participa la tranzactia al carei preg
de piata este analizat, incheie o tranzactie similard, in conditii comparabile cu o
societate independenta (care nu face parte din grup).
(i) compararea externa a preturilor — metoda se foloseste atunci cand este posibila
determinarea din surse publice a preturilor platite pentru tranzactii similare care
implica produse/servicii desfasurate intre persoane independente.

Metoda compararii preturilor este folositd de cele mai multe ori pentru stabilirea pretului de
transfer aferent comisioanelor, redeventelor si dobanzilor practicate intre societatile afiliate.

Pentru o mai buna intelegere a modului de determinare a preturilor de transfer, prin aplicarea
metodei compardrii preturilor, se va porni de la exemplul urmator:

Production S.R.L. si Distribution S.R.L. sunt doud societati ce fac parte din grupul Alfa.
Societatea Production are ca obiect de activitate productia de echipament sportiv, in timp ce
societatea Distribution este distribuitor pentru echipamentul sportiv produs de societatea
Production.

Production vinde 100 mingii de fotbal citre Distribution la pretul de 10 u.m./buc. In acelasi
timp, societatea Production vinde 50 de mingii de fotbal cétre un distribuitor independent la
pretul de 11 u.m./buc. Singura diferentd intre cele doud tranzactii este reprezentata de
cantitatea vanduta.

Politica comerciald a societatii Production mentioneaza acordarea unui discount de 10%
pentru vaAnziri mai mari de 70 unitati. In acest caz, vanzirile de mingii citre distribuitorul
independent reprezinta o comparabila internd pe care poate fi folosita pentru a testa valoarea
de piata a tranzactiei desfasurata intre societatile grupului Alfa.

Pentru a indeplini conditiile de comparabilitate cerute de metoda compardrii preturilor este
imporant sd facem ajustarea pentru diferenta referitoare la volumul de mingii vandute catre
cei doi distribuitori (respectiv sa aplicdim discountul de 10% la pretul de vanzare cétre
distribuitorul independent, 11 u.m. i s comparam rezultatul obfinut cu pretul de transfer
dintre Production si Distribution). In urma efectudrii acestei ajustari, putem afirma ca pretul
de transfer de 10 u.m. intre cele doua persoane afiliate este la valoarea de piata.

4.2.2. Metoda cost-plus

Conform acestei metode pretul de piata este determinat pornind de la costul Tnregistrat de
producdtorul bunurilor sau prestatorul serviciilor la care se adauga o marja de profit. Pretul de
transfer respecta principiul pretului de piatd daca marja de profit aplicata este la valoarea de

piata.

42



Ca si in cazul metodei compararii preturilor, aplicarea metodei cost-plus se poate realiza prin
utilizarea unor comparabile interne sau externe.

Compararea internd se poate aplica atunci cand sunt vandute produse/ prestate servicii atat
citre o societate afiliatd, cat si citre o societate independenti. In aceastd situatic se va
compara marja de profit obtinuta din tranzactia incheiatd cu societatea afiliatd cu marja de
profit obtinutd din tranzactia incheiata cu societatea independenta.

Compararea externa presupune ca marja de profit sa se determine in baza unui studiu de
benchmark (studiu de piatd) efectuat pe un esantion de societdti independente care
indeplinesc aceleasi functii §i 1s1 asuma aceleasi riscuri ca si societatile testate din cadrul
grupului.

Metoda cost-plus se concetreaza pe cirmustantele in care are loc o tranzactie si nu impune ca
produsele sa fie identice, insd este de preferat ca produsele sa fie din aceeasi categorie.

Pentru aplicarea acestei metode este necesara definirea categoriilor de cheltuieli care vor intra
n baza de costuri. In situatia in care societatile independete au o altda baza de cost, diferita de
societdtile testate din cadrul grupului, metoda cost-plus nu poate fi aplicata.

,Un alt aspect important 1l reprezinta tratamentele contabile diferite aplicate de catre
persoanele afiliate si cele independente. In unele cazuri, din cauza tratamentului diferit pe
care societatile 1l aplica la nivelul costurilor, afectand asftel marja de profit, poate fi necesar,
pentru comparabilitate si abordare consecventa, sa se tina cont de anumite cheltuieli
operationale. In asemenea circumstante, metoda cost-plus tinde sa utilizeze o marja neti a
profitului, mai degraba decat o marja bruta, care inseamna in fapt utilizarea metodei marjei
nete a profitului folosind un indicator de profit bazat pe metodologia cost-plus.

Situatiile financiare pregatite conform reglementarilor contabile romanesti prezinta
cheltuielile dupd natura lor si nu dupa destinatie si nu permit realizarea unei separdri intre
costul marfurilor vandute/costul serviciilor prestate si celelalte cheltuieli operationale ale
societatilor comparabile. Astfel, dacd nu exista comparabile interne, aplicarea metodei cost-
plus devine dificila” (Luca, 2009, p.23).

Aplicarea metodei cost-plus poate fi ilustrata prin urmatorul exemplu:

Societatea Production produce 2 tipuri de mingi de fotbal: mingi categoria A si mingi
categoria B. Costul de productie al unei mingi categoria A este de 2 u.m., iar costul de
productie al unei mingi categoria B este de 4 u.m. Mingile categoria B sunt vandute cétre
societatea din grup Distribution la pretul de 6 u.m. Mingile categoria A sunt vandute cétre un
distribuitor independent la pretul de 3 u.m., celelalte conditii ale tranzactiei fiind similare cu
cele ale tranzactiei dintre Production si Distribution.

In scopul testarii valorii de piatd a pretului de transfer (6 u.m.) practicat de Production si
Distribution se va compara marja brutd de profit realizatd in cadrul tranzactiei dintre
Production si distribuitorul independent cu marja brutd de profit realizatd in cadrul tranzactiei
desfasurata intre Production si Distribution.
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Marja bruta de profit se calculeaza conform urmatoarei formule:

Maria bruts d " Vanzari — Costul bunurilor vandute 100
= E3
arja bruta de profi Costul bunurilor vandute

Asadar, marja bruta de profit realizata in cadrul tranzactiei dintre Production si distribuitorul
independent este de 50% (adica (3-2)/2*100), iar marja de profit peste costuri realizata in
cadrul tranzactiei desfasuratd intre Production si Distribution este tot de 50% (adica (6-
4)/4*100).

In urma aceste analize se poate concluziona ci pretul de transfer de 6 u.m. practicat de
Production si Distribution este la valoarea de piata.

4.2.3. Metoda pretului de revanzare

Metoda pretului de revanzare presupune determinarea valorii de piata pornind de la pretul cu
care un produs achizitionat de la o societate din grup este revandut unui tert (pretul de
revanzare). Astfel, din acest pret se scade marja bruta din vanzari obtinuta in urma revanzarii
produsului, diferenta reprezentand pretul de transfer la care bunurile au fost tranzactionate
intre societdtile din grup. Dacd marja brutd din vanzari respectd principiul valorii de piata,
atunci si pretul la care bunurile sunt transferate intre societatile grupului sunt la nivelul pietei.

La fel ca si in cazul celorlalte doud metode (metoda compararii preturilor si metoda cost-
plus), aplicarea metodei pretului de revanzare se poate realiza prin utilizarea unor
comparabile interne sau externe.

Aceastd metoda se utilizeaza pemtru analiza activitatilor de distributie atunci cAnd compania
care indeplineste functia de distributie nu realizeaza modificari substantiale asupra produsului
Tnainte de a-I revinde.

In cadrul metodei pretului de revanzare nu se impune comparabilitatea produselor ca o
conditie esentiald, insd se impune un grad mare de comparabilitate in ceea ce priveste
functiile indeplinite si riscurile asumate de catre societati.

»dituatiile financiare romanesi prezintd cheltuielile in functie de natura acestora si nu 1in
functie de destinatia lor ceea ce conduce la imposibilitatea de a distinge ntre costul bunurilor
vandute si alte cheltuieli operationale ale comparabilelor. Astfel, daca nu exista comparabile
interne, aplicarea metodei pretului de revanzare devine foarte dificila” (Luca, 2009, p.24).

Pentru a evidentia modul de aplicare al metodei pretului de revanzare se va porni de la
urmatorul exemplu:

Societatea Distribution achizifioneaza, in scopul revanzdrii, pantofi sport de la societatea
Production la pretul de 50 u.m. Ulterior, pantofii sunt vanduti cétre societati independente la
pretul de 70 u.m.

Datorita faptului cd nici Distribution nu achizitioneaza pantofi sport de la alte societati
independente si nici Production nu vinde pantofii sport catre societati independente, se poate
afirma ca nu existd comparabile interne pentru a testa valoarea de piatd a marjei brute din
vanzari obtinute de Distribution.
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In urma unui studiu de piatd s-a constatat ci existd distribuitori independenti (care nu fac
parte dintr-un grup) care indeplinesc aceleasi functii si isi asuma aceleasi riscuri ca si
societatea Distribution, si care practicd o marja brutd de vanzari de 10%.

Pentru a testa valoarea de piatd a pretului de transfer (adica a pretului la care pantofii au fost
achizitionati de Distribution de la Production) se va diminua pretul de revanzare de 70 u.m.
cu marja brutd de vanzari obtinuta de distribuitori independenti (adica 70- 10% = 63).

Asadar, se poate afirma ca pretul de transfer de 50 u.m. dintre Distribution si Production nu
respecta principiul valorii de piata.

4.2.4. Metoda marjei nete

Metoda marjei nete functioneaza intr-un mod similar metodei cost-plus si metodei pretului de
revanzare singura diferentd fiind cd metoda marjei nete analizeazd marje nete de
profitabilitate, pe cand celelalte douad metode analizeaza marjele brute.

necesare pentru analiza preturilor de transfer. Aceastd metoda presupune compararea marjei
nete a societatii testate cu marjele nete obtinute de cétre aceastd societate din tranzactii cu
societati independente sau cu marjele nete obtinute de societati independente care indeplinesc
functii si 1si asuma riscuri similare cu societatea testata.

,In functie de profilul functional si de risc al persoanei afiliate testate se va alege un indicator
financiar. Cei mai utilizati indicatori financiari pentru a testa valoarea de piata a tranzactiilor
desfasurate intre societatile din grup sunt: marja netd din vanzéri (se foloseste in cazul
distribuitorilor), rata de rentabilitatate a activelor (se foloseste in cazul producatorilor), marja
de profit asupra costurilor (se foloseste in cazul producatorilor sau prestatorilor de servicii)”
(Luca, 2009, p.25).

Marja neta din vanzari, rata de rentabilitatate a activelor si marja de profit asupra costurilor se
determina conform urmatoarelor formule:

. e A . Profit Operational
Marja neta din vanzati (OM) = Cifrade afaceri * 100

. . Profit Operational
Rata de rentabilitate a activelor (ROA) = Active operatioanle * 100

. . . Profit Operational
Marja de profit asupra costurilor (NCP) = Costuri operationale * 100

4.2.5. Metoda impartirii profitului

Conform art. 11, pct.30 din Normele metodologice ale Codului Fiscal, metoda impartirii
profitului ,,se foloseste atunci cand tranzactiile efectuate intre persoane afiliate sunt
interdependente, astfel incdt nu este posibild identificarea unor tranzactii comparabile.
Aceasta metoda presupune estimarea profitului obtinut de persoanele afiliate in urma uneia
sau a mai multor tranzactii i Impartirea acestor profituri intre persoanele afiliate proportional
cu profitul care ar fi fost obtinut de citre persoane independente. Impartirea profiturilor
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trebuie sa se realizeze printr-o estimare adecvata a veniturilor realizate si a costurilor
suportate in urma uneia sau a mai multor tranzactii de catre fiecare persoana. Profiturile
trebuie impartite astfel incat sa reflecte functiile efectuate, riscurile asumate si activele
folosite de catre fiecare dintre parti”.

5. CONCLUZII

Dezvoltarea economica si dezvoltarea pietei financiare au determinat aparitia grupurilor de
intrprinderi, fapt ce a determinat reglementarea modului in care rezultatele obtinute in cadrul
unui grup sunt impartite intre societatile membre ale grupului.

La nivelul Romaniei, fiecare societate a unui grup este tratatd in mod individual, in sensul ca
rezultatul fiscal, si respectiv impozitul pe profit sunt stabilite separat, pentru fiecare societate
n parte. Cu toate ca Codul Fiscal ofera avantaje grupurilor de intreprinderi in ceea ce priveste
regimul dividendelor, dobanzilor si tranzactiilor titlurilor de participare, preturile de transfer
reprezintd o amenintare pentru autoritatile fiscale, intrucét prin intermediul acesora grupurile
isi pot manipula rezultatele cu scopul reducerii impozitul pe profitul global.

Conform literaturii de specialitate fenomenul de manipulare a rezultatelor prin intermediul
preturilor de transfer ar putea fi oprit prin adoptarea unei legislatii care sd permita
consolidarea fiscala a rezltatelor la nivel de grup.

Cu toate ca la nivelul Romaniei nu a fost implementata o astfel de legislatie, pasi importanti
in directia combaterii fenomenului de utilizare a preturilor de transfer pentru manipularea
rezultatelor au fost facuti, companiile multinationale din Romania putandu-se confrunta cu
riscul ajustarii rezultatului fiscal ca urmare a investigarii preturilor de transfer practicate.
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