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REZUMAT

Cercetarea cuprinsd in aceastd lucrare are drept scop evidentierea practicilor contabile privind prezentarea
situatiilor financiare conform IAS 1 ,,Prezentarea situatiilor financiare” si masura in care pot fi identificate
asemandri si deosebiri intre referentialul contabil IFRS si referentialul contabil US GAAP. Tn acest sens, am
selectat doudsprezece companii aflate in sectorul ,,Mancare, bauturi si tutun‘(en. Food Beverages &
Tobacco)din listele Fortune500 si Global500. Sase dintre acestea sunt de origine americand si intocmesc
situatiile financiare conform US GAAP, in timp ce restul de sase companii, au origini diverse si utilizeaza
standardele IFRS. Am analizat modul in care este intocmita situatia pozitiei financiare (bilantul), in cadrul
rapoartelor anuale si financiare, precum §i felul in care sunt structurate aceste rapoarte, tinand cont de cele
doud referentiale contabile. In cadrul cercetdrii, am folosit rapoarte ce cuprind situatiile financiare
consolidate, ale entitdtilor selectate. Rezultatele cercetdrii au evidentiat faptul ca pentru elementele analizate,
inca exista diferente in ceea ce priveste prezentarea situatiilor financiare conform IFRS, comparativ cu
situatiile financiare conform US GAAP si gradul de convergenta nu este realizat complet. Cu toate acestea,
existd suficiente asemanari intre cele doud tipuri de situatii financiare, conform IFRS si US GAAP, astfel incat
sa se respecte criteriul de comparabilitate.

CUVINTE CHEIE: situatii financiare, politici contabile, bilant, IFRS, US GAAP, convergenta

1. INTRODUCERE

In aceasta lucrare am abordat tema prezentirii situatiilor financiare, in contextul international, al
standardului IAS 1 ,,Prezentarea situatiilor financiare®. Tema prezinta interes in contextul economic
actual, intr-o lume aflata in continua dezvoltare, in care conceptul de globalizare a devenit utilizat din
ce In ce mai des pe diverse planuri, nu doar pe planul economic. Feleagd N. (2000, pag. 16) a expus
la granita dintre secolul XX si secolul XXI, ideea conform cdreia companiile multinationale si
companiile mari cotate la pietele financiare au cautat cu un interes din ce in ce mai mare sa diminueze
diferentele limbajelor contabile si sd ajungad pe cat de mult este posibil la un limbaj comun, poate
chiar unic. Tot Feleaga N. (2000, pag 16) a subliniat importanta acestui demers al intreprinderilor,
afirménd trecerea intr-o era in care pietele financiare s-au globalizat si timpul a devenit din ce in ce
mai presant pentru participantii lumii economice, in a se adapta noilor conditii.

Tabara N. (2014, pag 17) afirma ideea conform careia, contabilitatea trebuie sa raspunda acestor
conditii noi si trebuie sa reflecte toate aspectele, fie economice, fie sociale si politice, ori culturale,
din mediul in care functioneaza.

Conceptele specifice fenomenului de globalizare de-a lungul timpului au fost armonizarea,
convergenta si conformitatea. Prin acestea s-a urmadrit gasirea unui consens, reducerea pana la
eliminarea diferentelor si nu in ultimul rand, concordanta in aplicarea standardelor contabile (Ristea
M., Olimid L., Calu D.A., 2006 pag 235).
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Citind diverse materiale din literatura de specialitate si din standardele IFRS, am inteles faptul ca
obiectivul situatiilor financiare este de a prezenta cit mai sincer informatiile despre performanta si
pozitia financiard a unei companii pentru ca utilizatorii situatiilor financiare sd isi poatd indeplini
necesitatile de informare(Feleagad N.,2000, pag 28).

Astfel, motivatia elaborarii acestei lucrari are la baza ideea conform careia, utilizatorii au nevoie sa
cunoasca politicile contabile si practicile financiare ale intreprinderilor, iar pentru a se indeplini acest
fapt, consider ca forma pe care o imbraci situatiile financiare este fundamentala. In plus, in contextul
globalizarii, forma si structura situatiilor financiare, ar trebui sa fie cat mai comparabile si sd prezinte
cat mai putine diferente, scop vizat de catre standardele IFRS.

Tn acest sens, conform aspectelor enuntate anterior, prezenta cercetare isi propune si descrie
structura rapoartelor intocmite de companii, care cuprind situatiile financiare consolidate si felul in
care entitatile analizate aplica prevederile dinstandardul IAS 1 ,,Prezentarea situatiilor financiare* la
intocmirea situatiei pozitiei financiare, precum si observarea gradului de convergentd pentru
elementele expuse intre standardele IFRS si standardele US GAAP.

2. REVIZUIREA LITERATURII DE SPECIALITATE

Nisulescu-Ashrafzadeh 1. (2016, pag 101) afirma ideea conform careia cu cat vorbim mai mult
despre globalizare in contextul afacerilor, cu atat este mai importanta existenta unei contabilitati care
sa armonizeze practicile contabile nationale, cu cele regionale si cu cele internationale (cele IFRS).
Potrivit lui Nisulescu-Ashrafzadeh 1. (2016, pag 101),standardele IFRS sunt singurele standarde
adaptate la nivel global. Acestea au capacitatea sa puna in concordantd normele contabile din toate
celelalte tari, mai mult de atat ele pot asigura transparenta, dar si comparabilitatea documentelor
contabile.

Asemenea celorlalte standarde IFRS, standardul IAS 1 ,,Prezentarea situatiilor financiare®, asigura
criteriul de comparabilitate, prin obiectivul sau principal, de a oferi baza pentru prezentarea situatiei
financiare a unei entitati ( IAS 1, 2011, par 1).

Situatiile financiare pot fi definite ca fiind ,,0 reprezentare structurald“, ce reflectd pozitia
financiard, performantele din perspectiva financiarda si situatia fluxurilor de numerar ale unei
entitati.Scopul lor central este oferirea de informatii pentru utilizatori, astfel incat acestia sd poata lua
decizii de natura economica (Ristea M., Olimid L., Calu D.A., 2006, pag 259).

In prezent, majoritatea pietelor de capital din lume solicitd standardele internationale de
contabilitate in prezentarea si raportarea situatiilor financiare. Putine piete de capital nu solitica aceste
standarde: Statele Unite, India, Japonia si China. In Statele Unite si India este permisa aplicarea in
totalitate a IFRS pentru societatile de origine strdina, in timp ce in Japonia se permite adoptarea
voluntard. China si-a anuntat intentia de a face convergenta intre standardele locale si cele
internationale in viitor, fara a specifica o datd anume(PwC,2016, pag 20).

Standardul 1AS 1 face referire la prezentarea politicilor contabile folosindu-se de cuvantul
,,comunicare“(en. disclosure), care este explicat de Feleagd N. (2000, pag 51) prin expresia
«,informatii de furnizat in conturi“y.Politicile contabile pot fi definite ca fiind ,,principiile, bazele,
conventiile, regulile si practicile specifice* pe care le foloseste o entitate. Obiectivul este constatarea
efectelor pe care le genereaza diverse tranzactii si evenimente. Aceastad constatare se indeplineste prin
recunoasterea bazelor prin care sunt masurate si prezentate elemente precum activele, datoriile si
castiguri sau pierderi (Feleaga N., Malciu L., 2002, pag. 14).

Prezentarea politicilor este folositoare in mod special utilizatorilor in situatiile Tn care standardele
IFRS permit alegerea dintre mai multe alternative pentru evaluare ( IAS 1, 2011, par
119).EY(2014,pag 7) afirmad cd unele persoane pot considerd faptul ca nu este foarte relevanta
prezentarea politicii contabile utilizate, decat in momentul in care standardul ofera mai multe
alternative. Daca standardul permite o singura modalitate, atunci este redundantd repetarea
indicatiilor oferite de acesta. Cu toate acestea, EY recomanda expunerea politicii, chiar daca nu este
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cerutd de catre standardul pe care se bazeaza, precum recomanda si prezentarea politicilor contabile
care au fost mentionate in rapoartele anterioare, fara sa se fi schimbat. Aceste recomandari vin in
sprijinul utilizatorilor care nu sunt foarte bine familiarizati cu standardele IFRS.

Standardul IAS 1 nu prescrie o ordine sau un format specific, care trebuie respectate de entitate in
cazul prezentdrii elementelor componente din situatia pozitiei financiare.Situatia pozitiei financiare
sau bilantul, cum mai este denumit in mod popular, se poate prezenta sub doua forme:

o . Formatul cont“, exemplificat prin ,,egalitatea Active=Capitaluri proprii+Datorii*
e . Formatul lista“, reprezentat prin ,,egalitatea Active-Datorii=Capitaluri proprii

Cel mai renumit exemplu privind conceptul de convergenta a situatiilor financiare este proiectul de
convergenti dintre IFRS si US GAAP (Ristea M., Olimid L., Calu D.A., 2006, pag 235). In ciuda
eforturilor de a reduce diferentele dintre cele doud referentiale contabile, convergenta acestora nu este
inca totala, observandu-se inca existenta unor diferente. De exemplu, in ceea ce priveste prezentarea
situatiilor financiare, atdt standardele internationale, cat si cele americane solicitd prezentarea
comparativa din punctul de vedere al perioadelor de raportare, a situatiilor financiare. In anumite
circumstante, standardele americane permit prezentarea situatiilor pentru un singur an. Companiile
publice americane trebuie sa urmeze regulile stabilite de Comisia pentru Bursa si Valori Mobiliare,
conform careia bilantul trebuie prezentat pe ultimii doi ani si restul componentelor setului financiar
pe cei mai recenti trei ani. Standardele internationale solicitd ca pentru toate valorile din perioada
curentd ale situatiilor financiare, sd fie prezentate informatii comparative cu privire la perioada
anterioard. Astfel, in cazul IFRS se cere prezentarea tuturor situatiilor financiare pentru ultimii doi ani
de activitate, fatd de US GAAP care solicitd pentru anumite componente prezentarea pe ultimii trei
ani de activitate.

Formatul situatiilor financiare nu este standardizat nici In situatiile internationale, nici in cele
americane. Cu toate acestea, atat in cazul IFRS, cat si in cazul US GAAP este mentionat un numar
minim de randuri si elemente care sa fie continute de situatiile financiare. Standardele internationale
sunt mai permisive din acest punct de vedere, in timp ce regulamentul S-X prevede regulile
recomandate privind formatul situatiilor financiare pentru companiile publice americane (EY, 2012,
pag 3-5).

Cel mai probabil, in viitorul apropiat companiilor americane listate la bursa nu li se va cere sd se
ghideze in functie de standardele internationale de contabilitate. Cu toate acestea, IFRS poate afecta
companiile in viitor, Tn diverse perioade de timp, la diverse niveluri, in functie de factori precum
madrimea, industria, zona geograficd, fuziuni si achizitii, precum si planurile de expansiune globala
(PwC, 2016, pag 21-22).

3. METODOLOGIA CERCETARII

Perspectiva cercetarii curente este de a surprinde asemanarile si deosebirile existente in privinta
prezentarii politicilor contabile privind bilantul si structura rapoartelor financiare, corespunzatoareatat
referentialului contabil IFRS, cat si referentialului US GAAP. Perioada desfdsurarii cercetdrii si
colectarii datelor este martie-iunie 2017.

Tn cadrul acestui studiu empiric privind prezentarea comparativa IFRS-US GAAP, am selectat
douasprezece companii din lista Fortune500 pentru companiile americane si pentru companiile
globale.Fortune500 este o listd elaborata de revista Fortune, care cuprinde cele mai mari 500 de
companii din Statele Unite ale Americii. Clasamentul este facut pe baza celor mai recente date
referitoare la veniturile obtinute de companiile publice si private care isi fac publice situatiile
financiare. Pentru a putea ajunge pe aceasta listd, in prezent companiile trebuie s aiba venituri mai
mari de cinci miliarde de dolari. (Investopedia, http://www.investopedia.com/terms/f/fortune500.asp)

Companiile sunt prezentate in tabelul nr. 1 si tabelul nr. 2, iar sursele situatiilor financiare se afla
in anexa nr. 1. Toate cele douasprezece companii au fost selectate din acelasi sector, cel alimentar,
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care se gaseste sub denumirea ,,Mancare, bauturi si tutun® (en. Food Beverages & Tobacco) pe site-ul
Fortune 500. Criteriul de selectie a fost disponibilitatea situatiilor financiare in momentul realizarii
cercetdrii, din lista Fortune500 in cazul entitdtilor americane, respectiv din lista Global500, in cazul
entititilor internationale. in cazul industriei de productie alimentara, am selectat compania cu cel mai
mare profit dintre companiile internationale.

Tabel nr. 1: Informatii despre companiile selectate

Compania Tara de origine Referential Tncheiere ultima
contabil perioada de

raportare

PepsiCo Carolina de Nord, SUA US GAAP 31 Decembrie
2016

ConAgra Foods Illinois, SUA US GAAP 31 Mai 2016

Hershey Company Delaware, SUA US GAAP 31 Decembrie
2016

Dean Foods Delaware, SUA US GAAP 31 Decembrie
2016

General Mills Mineapolis,SUA US GAAP 29 Mai 2016

McCormick Maryland,SUA US GAAP 30 Noiembrie 2016

Nestle Elvetia IFRS 31 Decembrie
2016

WH Group China IFRS 31 Decembrie
2015

Danone Franta IFRS 31 Decembrie
2016

Louis Dreyfus Olanda IFRS 31 Decembrie
2016

Heineken Olanda IFRS 31 Decembrie
2016

Anheuser-Busch InBev Belgia IFRS 31 Decembrie

(AB InBev) 2016

Sursa: Prelucrare proprie

Tabel nr. 2: Prezentarea companiilor selectate

Compania Sector de activitate Industrie
PepsiCo Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
ConAgra Foods Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
Hershey Company Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
Dean Foods Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
General Mills Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
McCormick Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
Nestle Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
WH Group Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
Danone Mancare, bauturi si tutun Produse de consum alimentar
Louis Dreyfus Mancare, bauturi si tutun Productia de méncare
Heineken Mancare, bauturi si tutun Bauturi
Anheuser-Busch  InBev| Mancare, bauturi si tutun Bauturi

(AB InBev)

Sursa: Prelucrare proprie
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4. REZULTATELE CERCETARII

Rezultatele cercetdrii isi propun sd surprindd practicile companiilor selectate, precum si
asemandrile si deosebirile dintre acestea, privind intocmirea bilantului si privind formatul situatiilor
financiare. Tn continuare, vor fi prezentate elementele care au facut obiectul cercetarii, asa cum au
fost enuntate in metodologia cercetarii.

4.1. Formatul si componentele bilantului

In aceastd categorie am prezentat particularitatile privind activele, datoriile si capitalurile proprii
ale companiilor selectate.

Pentru inceput, am cercetat care este formatul bilantului pe care 1l folosesc companiile din acest
studiu, avand Tn vedere cele doua tipuri cunoscute, formatul de tip lista si cel de tip cont. Am
prezentat rezultatele cu ajutorul unui grafic.

In ceea ce priveste activele, analiza a fost realizati tinAnd seama de delimitirile generate de cele
dous referentiale contabile, IFRS, respectiv US GAAP. Tn acest sens, am analizat ordinea in care sunt
prezentate activele curente si cele imobilizate si elementele pe care le includ aceste categorii, precum
si alte trasaturi particulare.

Figura nr. 1: Grafic privind formatul bilantului

Format bilant
mUS GAAP IFRS
100%

- -
0%
lista(A=CP+D) cont (A-D=CP)

Sursa: Prelucrare proprie

Din totalul firmelor analizate, am observat faptul ca predomina preferinta pentru utilizarea
formatului de tip lista, definit prin egalitatea ,,Active=Capitaluri proprii+Datorii*“. Asa cum reiese din
figura nr. 1, un procent de 92% dintre companii folosesc acest format, in timp ce doar o companie
foloseste formatul de tip cont (Active-Datorii=Capitaluri Proprii). IAS 1 nu impune utilizarea unui
format specific, dintre companiile care folosesc cadrul de raportare elaborat de IASB, 83% au folosit
formatul de tip listd si 17% au folosit formatul de tip cont. Companiile care folosesc US GAAP
pentru prezentarea situatiilor financiare, au folosit formatul de tip cont in procent de 100%.

Active

In continuare, va fi prezentati analiza particularitatilor activelor din perspectiva companiilor
analizate in acest studiu, care folosesc [FRS (Nestle, WH Group, Danone, Louis Dreyfus, Heineken si
AB InBev). Cu toate ca IAS 1 nu impune o anumita ordine a prezentdrii elementelor, majoritatea
companiilor analizate care aplica standardele IFRS, aleg sda expuna elementele in ordinea datd ca
exemplu In acest standard.Cu exceptia companiei Nestle, toate celelalte cinci companii prezinta
activele in ordinea crescatoare a lichiditatii: imobilizari necorporale, imobilizari corporale si active
circulante. Intdi este prezentati categoria activelor imobilizate, in care sunt incluse imobilizarile
corporale si necorporale. Dintre cele sase companii analizate, Louis Dreyfus si Danone prezintd intai
activele necorporale, in timp ce restul au pe primul rand ,, Terenuri,cladiri si echipamente®. Danone
prezintd in mod distinct activele necorporale, ce cuprind fondul comercial, marcile si alte active
necorporale, in timp ce restul le detaliaza doar in note. Dupa cum am mentionat deja, Nestle este o
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exceptie, deoarece bilantul acestei entitdti are acelasi format cu bilantul firmelor analizate care aplica
US GAAP.

Spre deosebire de entitatile care folosesc US GAAP, aceste companii prezintd in categoria
activelor imobilizate si investitii pe termen lung din asociatii in participatiune(en. joint ventures) sau
interese detinute la alte companii si titluri de valoare. De asemenea, mai prezintd avansuri acordate
clientilor sau creante pe termen lung fata de acestia (en. advances to clients/trade receivables). Patru
dintre aceste companii au la aceastd categorie si ,,active derivate®, spre deosebire de companiile
americane analizate, care nu prezentau acest element in situatia pozitiei financiare.

AB InBev si Nestle au 1n categoria activelor imobilizate ,,beneficii pentru angajati, ceea ce nu se
regaseste 1n celelalte situatii ale pozitiei financiare atat a companiilor care aplica IAS 1, cat si a celor
care aplica US GAAP.

La fel ca entitatile americane, companiile analizate prezintd impozite amanate si alte active ori
active detinute pentru a fi vandute.

In ceea ce priveste activele curente, companiile analizate includ in aceastd categorie activele
circulante. Elementele incluse sunt titlurile de valoare, stocurile, creantele din impozite, creantele
comerciale,activele derivate, casa si conturi la banci si activele detinute pentru a fi vandute. Cinci din
sase companii analizate prezintd creante din impozite. Danone este singura entitate dintre cele
analizate care clasifica ca active curente imprumuturile pe termen scurt. Companiile Louis Dreyfus si
WH Group prezinta si active biologice in aceasta clasificatie. Heineken, Nestle st WH Group includ
cheltuielile Tn avans la active curente.

Spre deosebire de companiile care prezinta situatiile financiare conform IAS 1, entitétile analizate
care raporteaza conform normelor americane (PepsiCo, ConAgra Foods, Hershey, General Mills,
Dean Foods si McCormick) folosesc o altd ordine a elementelor din situatia pozitiei financiare. Toate
companiile analizate prezintad activele in ordinea descrescatoare a lichiditatii: active circulante,
imobilizari corporale si imobilizari necorporale. Primul element din bilant este reprezentat de activele
circulante, intalnite sub denumirea de ,.active curente. In aceasta categorie sunt incluse elementele
de casa si conturi la banci, creante comerciale, stocuri si cheltuieli platite Tn avans Impreuna cu alte
active curente. Urmatoarea categorie este reprezentatd de imobilizari, cele corporale si cele
necorporale. Imobilizérile corporale se gadsesc in bilant cu denumirea de ,.terenuri, cladiri si
echipamente la valoare netd“(en. Property/Land, plant/buildings and equipment, net) si sunt
prezentate la valoarea lor neta.

In categoria activelor necorporale, se afld fondul comercial impreuni cu alte active necorporale.

La finalul acestor categorii, unele companii aleg sa prezinte si activele imobilizate, detinute pentru
a fi vandute (de exemplu, compania ConAgra Foods).

Majoritatea companiilor analizate prezinta destul de succint aceste categorii in bilant. Din totalul
companiilor analizate, cinci aleg sa detalieze elementele cuprinse in aceste categorii in notele
contabile, ca informatii suplimentare. Compania ConAgra Foods de exemplu, prezintd distinct in
bilant elementele componente din categoria imobilizarilor corporale, care constau in: terenuri si
imbunatatiri aduse acestora, cladiri, masini si echipamente, mobilier,corpuri de mobilier, echipamente
de birou si altele, imobilizari in curs de executie. Aceste elemente se afla in forma lor bruta in cadrul
pozitiei financiare, amortizarea totala este distinctd in cadrul categoriei de imobilizari corporale, iar la
final este calculat totalul net al acestora.

Din totalul companiilor analizate, cinci prezintd imobilizdrile corporale la valoarea lor neta, in
timp ce doar una dintre acestea(ConAgra Foods) prezinta imobilizarile corporale atat la valoarea neta,
cat si la cea bruta.

Toate companiile analizate prezinta imobilizarile necorporale la valoarea lor neta.

Tot Tn ceea ce priveste imobilizarile necorporale, ConAgra Foods prezinta distinct clientela/fondul
comercial(en. Goodwill) de marcile comerciale(Brands, Trade marks) si de alte imobilizari
necorporale.

Compania Dean Foods prezinta creantele privind impozitul pe profit aménat, inainte de a calcula
totalul acestora.
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In continuare, urmeaza prezentarea aspectelor privind metodele de amortizare a imobilizarilor
corporale, utilizate de catre entitatile analizate in acest studiu, care folosesc IFRS si cele care folosesc
US GAAP.

Amortizarea imobilizarilor corporale

Cele douasprezece companii selectate, atat cele care aplica standardele internationale de prezentare
si raportare a situatiilor financiare, cat si cele care aplica standardele americane, indiferent de
industria din care fac parte, folosesc amortizarea liniara si specifica acest aspect in notele contabile.

Compania Danone recunoaste imobilizarile corporale la cost de achizitie sau de constructie. AB
InBev, compania WH si Louis Dreyfus le recunosc la costul de achizitie minus amortizarea cumulata
si minus costurile cu deteriorarea acestora. Heineken face recunoasterea la costul de constructie sau
de achizitie din care se scad amortizarea cumulata, subventiile de la stat si costurile cu deteriorarea
dacd existd. La Nestle se precizeaza in notele contabile faptul ca recunoasterea imobilizarilor
corporale se face la costul istoric, precum se precizeaza si la celelalte entitdti americane, care insa
utilizeaza standardele americane.

In notele contabile de la AB InBev,WH, Heineken si Nestle se mentioneaza faptul ca subventiile
de la stat referitoare la imobilizarile corporale se recunosc ca venituri amanate si se trasferd in contul
de profit si pierdere pe durata de viata utila a activelor.

Costurile indatorarii(asa cum sunt definite de IAS 23) se includ in costul de achizitie al activelor.

Toate entitdtile analizate care prezintad situatiile financiare conform standardelor americane,
recunosc imobilizarile corporale la costul istoric.

Stocuri

In ceea ce priveste prezentarea stocurilor, se vor analiza in continuare rezultatele privind estimarea
costului la iesire, cu ajutorul graficului din figura nr. 2. De asemenea, vor fi prezentate informatii
despre recunoasterea stocurilor pentru companiile care folosesc IFRS si apoi pentru companiile care
folosesc US GAAP.

Figura nr. 2: Grafic privind estimarea costurilor la iesire

Estimarea costului stocurilor la iesire

BFIFO =CMP ®=FIFO,CMP ®mFIFO,LIFO

100%
s
60%
40%
20%
0%

US GAAP IFRS
Sursa: Prelucrare proprie

Conform graficului prezentat in figura nr. 2, in cazul companiilor americane se folosesc metodele
FIFO si LIFO pentru determinarea costului la iesirea din entitate astfel : 50% dintre companiile
analizate folosesc metoda FIFO(ConAgra Foods, Dean Foods, McCormick) si restul folosesc atat
metoda FIFO, cat si metoda LIFO (PepsiCo, Hershey, General Mills).

In cazul companiilor care folosesc standardele internationale, se folosesc metodele FIFO si CMP
astfel : 80% dintre firme folosesc metoda CMP (AB In Bev, Danone, Heineken, Grupul WH), iar una
singurd foloseste si CMP si FIFO (Nestle). In cazul companiei Nestle, se aplici metoda mixta,
deoarece materiile prime si produsele finite achizitionate au costul calculat conform FIFO, iar pentru
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celelalte stocuri, cum ar fi productia in curs de executie, obiectele de inventar si produsele finite
obtinute din productie proprie, costul este determinat pe baza metodei CMP.

Companiile AB InBev, Danone, Heineken, Nestle si WH Group recunosc stocurile la minimul
dintre cost si valoarea realizabild netd, conform notelor contabile.

In notele contabile ale companiei AB InBev, este scris faptul ci in cost sunt incluse cheltuielile
implicate in achizitia stocurilor si aducerea acestora la locul si starea lor actuale. In cazul stocurilor
obtinute din productia proprie, sau a productiei in curs de executie, costul cuprinde materiile prime,
alte materiale consumabile, manopera directa, alte costuri directe si cheltuielile fixe, impreuna cu cele
variabile, repartizate n functie de capacitatea de operare normald.Valoarea realizabila netd reprezinta
pretul de vanzare estimat in cursul normal al activittii, minus costurile estimate cu finalizarea si
vanzarea stocurilor.

Valoarea stocurilor este redusd in functie de caz, daca valoarea realizabila netd anticipatad scade
sub valoarea contabild a stocurilor din situatiile financiare. Calculul valorii realizabile nete ia in
considerare caracteristici specifice fiecarei categorii de stocuri, cum ar fi de exemplu, data expirarii,
durata de viatd ramasa si alti indicatori.

Compania Louis Dreyfus recunoaste stocurile comercializate la valoarea justd, din care se scad
costurile estimate cu vanzarea. Se precizeaza In notele contabile, faptul ca aceastd practica, este
acceptatd in industria in care opereaza (comercializare si productie de produse agricole) si ca reflecta
just activitdtile comerciale ale grupului. Celelalte stocuri se evalueazd la minimul dintre cost si
valoarea realizabila neta, fara sa fie date detalii referitoare la estimarea costului.

Spre deosebire de cele sase companii analizate care prezintd si raporteaza situatiile financiare
conform standardelor internationale de contabilitate, la entitatile analizate, care folosesc referentialul
contabil american am intalnit aplicarea metodei LIFO de stabilire a costului pentru stocuri, deoarece
normele contabile americane permit acest lucru.

PepsiCo evalueaza stocurile la minimul dintre cost si valoarea realizabila neta, in timp ce restul
companiilor care aplica standardele americane, le evalueaza la minimul dintre cost si valoarea de
piata.

La PepsiCo predomina utilizarea metodei FIFO pentru evaluarea la iesire a stocurilor, in timp ce
5% din totalul stocurilor in anul 2016 si 4% din totalul stocurilor in anul 2015 au fost evaluate la
iesire conform LIFO, informatii care rezultd conform notei 13. Costul poate fi determinat utilizand
FIFO, LIFO sau costul mediu ponderat, conform notei 2.

Fata de PepsiCo, in cazul companiei Hershey predomind LIFO pentru 54% dintre stocuri in anul
2016. FIFO este folosita pentru restul volumului de stocuri din Statele Unite ale Americii si de pe
piata internationala.

General Mills evalueaza diferit stocurile in functie de natura lor. Altfel, toate stocurile aflate in
interiorul si in afara Statelor Unite ale Americii sunt evaluate la fel ca la restul companiilor analizate,
la minimul dintre cost si valoarea de piatd, cu deosebirea ca pentru cele din Statele Unite ale Americii
costul este determinat prin LIFO, iar pentru cele din afara teritoriului american, costul este determinat
prin FIFO. In ceea ce priveste stocurile de cereale, contractele de numerar (en. cash contracts) si
derivate, evaluarea se face numai la valoarea de piata a stocurilor.

Datorii si elemente de capital

Datoriile si elementele de capital sunt prezentate in ordinea crescatoare a exigibilitatii, incepand cu
componentele cele mai putin exigibile. Astfel, in cazul companiilor AB InBev, Danone si Heineken,
ordinea este urmdtoarea: capitaluri proprii, datorii pe termen lung si datorii curente.

Spre deosebire de acestea, Nestle foloseste abordarea americana, prezentand intai datoriile curente,
apoi cele pe termen lung si capitalurile proprii. La fel, compania WH foloseste ordinea descrescétoare
a exigibilitatii, Tnsd prezintd separat datoriile de capitaluri. Datoriile sunt prezentate impreunda cu
activele, fiind utilizate la calculul activelor nete, conform formatului bilantului de tip cont.
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In cazul companiei AB InBev, ordinea datoriilor pe termen lung e urmitoarea: imprumuturi pe
termen lung, datorii referitoare la beneficiile pentru angajati, impozite amanate, datorii derivate,
datorii comerciale si alte datorii, provizioane.

Pentru compania Danone ordinea datoriilor pe termen lung este: datorii financiare, derivate, datorii
legate de interesele care nu controleaza, provizioane, impozite amanate si altele.

Pentru compania Heineken ordinea datoriilor pe termen lung este: imprumuturi pe termen lung,
taxe datorate, beneficii pentru angajati, provizioane si impozite amanate.

Pentru companiile Louis Dreyfus si Nestle ordinea datoriilor pe termen lung este: imprumuturi pe
termen lung, beneficii pentru angajati, provizioane, impozite amanate, alte datorii.

Pentru WH Group, ordinea datoriilor pe termen lung este: imprumuturi pe termen lung, alte
datorii, obligatii referitoare la leasing financiar, impozite amanate, venituri amanate, beneficii pentru
angajati.

In ceea ce priveste datoriile curente, majoritatea companiilor analizate prezinti datoriile financiare
curente, datoriile comerciale, alte datorii. Patru companii prezintd datorii legate de activele detinute n
vederea vanzarii (AB InBev, Danone, Louis Dreyfus si Nestle), in timp ce una (Heineken) prezinta
datorii clasificate in vederea vanzarii.

Doua dintre companii (AB InBev si WH) prezintd descoperiri de cont aici, insd pe pozitii diferite,
AB InBev le prezinta pe primul loc, in timp ce WH le claseaza pe ultimul loc.

Provizioanele sunt prezente la patru dintre cele sase companii analizate, pentru datoriile curente.

Pentru companiile americane PepsiCo, ConAgra Foods, Hershey, General Mills, Dean Foods si
McCormick datoriile sunt prezentate in ordinea descrescatoare a exigibilitatii, incepand cu cele
curente si apoi cele pe termen lung.

In categoria datoriilor curente sunt incluse toate datoriile care se considera a fi pe termen scurt.
Companiile analizate prezintd in aceastd categorie imprumuturile pe termen scurt, partea curenta din
datoriile pe termen lung, cheltuielile acumulate (en. accrued expenses/liabilities), datorii fatd de
furnizori, efecte comerciale de platit.

In continuare sunt prezentate datoriile pe termen lung si alte datorii pe termen lung. Analizand cele
sase companii care aplica standardele americane pentru prezentarea si raportarea situatiilor financiare,
am observat faptul ca ordinea prezentarii datoriilor nu este la fel de bine structuratd precum cea a
activelor. Companiile PepsiCo, ConAgra Foods si McCormick prezintd imprumuturile pe termen
scurt sau partea curentd a Imprumuturilor pe termen lung inaintea datoriilor fatd de furnizori, in timp
ce Dean Foods, General Mills si Hershey prezinta intai datoriile fatd de furnizori si apoi datoriile pe
termen scurt sau partea curenta a imprumuturilor pe termen lung.

Patru din cele sase companii prezinta distinct impozitul pe profit aménat, inainte de a prezenta
suma totald a datoriilor.

Trei dintre cele sase companii prezinta distinct titlul de ,,Angajamente si alte evenimente* (en.
Commitments and contingencies).

Urmeaza analiza particularitdtilor elementelor de capitaluri proprii, pentru companiile care
folosesc IFRS si apoi pentru companiile care folosesc US GAAP.

In privinta prezentirii capitalurilor proprii ale entititilor care folosesc standardele internationale,
am observat faptul ca elementele componente sunt usor diferite in cazul companiilor din industria de
bauturi, fatd de cele patru companii din industria de bunuri de consum.

AB InBev si Heineken prezintd urmatoarele elemente, In aceeasi ordine: capital social, prime de
capital, rezerve si venitul net al companiei, care semnifica venitul retinut la dispozitia companiei.

Capitalul atribuit investitorilor si interesele minoritare sunt prezentate distinct in cazul tuturor
companiilor, la finalul prezentarii tuturor componentelor capitalurilor proprii.Spre deosebire de
companiile care raporteaza in functie de standardele americane, acestea nu ofera detalii referitoare la
numarul de actiuni emise si rascumparate, valoarea dividendelor si dividendele preferentiale.

In cazul companiilor americane, toate cele sase companii analizate au aceeasi structurd. Acestea
prezintd valoarea dividendelor, numarul de actiuni emise si rascumpdrate, dividendele preferentiale
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(doar PepsiCo,Hershey si Dean Foods le prezintd chiar dacd sumele sunt nule), venitul net al
companiei, rezultatul ce nu a fost inclus in contul de profit si pierdere si interesele minoritare.

Am observat existenta activelor si datoriilor derivate in cazul companiilor care aplicd IFRS, spre
deosebire de cele care aplica standardele americane.

4.2. Aspecte privind prezentarea situatiilor financiare conform IFRS si US GAAP

In cadrul acestei categorii, am urmarit doar aspectele care tin de prezentarea situatiilor in cadrul
rapoartelor, cum ar fi daca acestea respectd un format, ordinea prezentarii componentelor situatiilor
financiare, locul 1n care se situeaza raportul de audit in cadrul acestora, ordinea cronologica si
perioada pentru care se prezintd componentele situatiilor financiare.

Analiza prezentdrii situatiilor financiare incepe cu entitatile care folosesc IFRS, iar apoi vor fi
prezentate entitdtile care folosesc US GAAP.

Compania AB InBev prezintd situatiile financiare in urmatoarea ordine: contul de profit si
pierdere, situatia rezultatului global, bilantul, situatia modificarii capitalurilor proprii, situatia
fluxurilor de trezorerie si notele contabile. Compania WH mentine aceeasi ordine, cu diferenta ca
prezintd contul de profit si pierdere Impreuna cu situatia rezultatului global.

Companiile Danone, Heineken si Nestle prezinta situatiile financiare in urmatoarea ordine: contul
de profit si pierdere, situatia rezultatului global, bilantul, situatia fluxurilor de trezorerie, situatia
modificarii capitalurilor proprii si notele contabile.

Compania Louis Dreyfus prezintd situatiile financiare in urmatoarea ordine: contul de profit si
pierdere, bilantul, situatia rezultatului global, situatia fluxurilor de trezorerie, situatia modificarii
capitalurilor proprii si notele contabile.

Tn ceea ce priveste raportul de audit, unele companii, precum AB InBev, Danone, Louis Dreyfus si
WH il prezinta Tnaintea situatiilor financiare in raport. Companiile Heineken si Nestle il prezinta dupa
situatiile financiare, dupd notele explicative. Companiile Danone si WH preferd aceastd ordine de
prezentare pentru a prezenta raportul de audit impreund cu celelalte rapoarte, cel de guvernanta
corporativa si raportul directorului. Danone prezinti aceste rapoarte in acelasi capitol. In cazul
celorlalte companii nu se observa o preferinta pentru prezentarea acestor rapoarte impreund, Louis
Dreyfus desi prezinta raportul auditorilor inaintea situatiilor financiare, il include tot in capitolul cu
situatii financiare, iar raportul de guvernantd corporativa il prezintd mai devreme, intr-un capitol
separat.

Din rapoartele anuale si financiare ale companiilor analizate, am observat faptul ca acestea nu au
un format stabilit printr-un formular pentru raportul financiar, spre deosebire de firmele care aplica
standardele americane si includ situatiile financiare in formularul 10-K. Majoritatea mai prezinta pe
langa situatiile financiare raportul auditorilor, un raport al conducerii companiei si eventual informatii
despre directorii companiei si guvernanta corporativa.

In ceea ce priveste rapoartele financiare ale companiilor care utilizeaza US GAAP, fiecare raport
al firmelor analizate incepe cu o pagina pe care se afla numele si sediul social al companiei prezentate
si informatii despre actiunile acesteia si toate bursele pe care sunt listate actiunile. in continuarea
acestei pagini, existd o pagina pe care se afla cuprinsul, in cadrul caruia se indica la ce pagind se afla
informatiile continute de raport.

Toate situatiile financiare ale firmelor americane, analizate sunt grupate in cadrul raportului 10-K
si au aceeasi structurd de prezentare. Acestea sunt structurate in patru parti, denumite generic: Partea
I, Partea II, Partea III si Partea IV. In cadrul fiecirei parti a raportului se reunesc mai multe subiecte
referitoare a aspectele financiare, fiecare cu un titlu distinct.

Astfel, In prima parte sunt prezentate aspecte referitoare la afacere si factori de risc pentru
companie si proprietatile detinute de aceasta, precum si alte proceduri legale. A doua parte contine
informatii despre bursele pe care sunt listate actiunile companiei, despre numarul curent de actionari
si despre dividende. Mai este prezentat un rezumat al situatiei financiare pe ultimii cinci ani de
activitate. Tot aici sunt prezentate informatii despre prezentarea aspectelor de interes pentru
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utilizatorii de informatii financiare, In ceea ce priveste politicile contabile, situatiile financiare
consolidate si raportul auditorilor.In partea a treia exista informatii despre directori, directorii
executivi si guvernanta corporativa. Partea a patra este cea mai scurtd, contine informatii despre
programarea intocmirii situatiilor financiare si un rezumat al formularului 10-K.

Prezentarea raportului de audit dupa situatiile financiare consolidate nu este o regula. La fel ca in
cazul companiilor care prezinta situatiile financiare conform IFRS, o parte dintre companiile analizate
care folosesc US GAAP, prezinta acest raport imediat inainte de situatiile financiareconsolidate
(PepsiCo, ConAgra Foods si Dean Foods) si o parte il prezinta imediat dupa situatiile financiare
consolidate (General Mills, Hershey si McCormick).

La fel ca in cazul firmelor analizate care aplicd IFRS, ordinea componentelor in cadrul situatiilor
financiare variaza.ConAgra Foods, General Mills,Hershey si McCormick adoptd ordinea intanita la
compania AB InBev.

Dean Foods incepe prezentarea situatiilor financiare cu bilantul, spre deosebire de toate celelalte
companii, atdt cele care aplicd standardele americane, cat si fatd de cele care aplica standardele
internationale de raportare financiara. Continua cu contul de profit si pierdere, situatia rezultatului
global, situatia modificarilor capitalurilor proprii, situatia fluxurilor de trezorerie si notele
explicative.In cadrul situatiilor financiare, PepsiCo prezintd mai intai contul de profit si pierdere, apoi
situatia rezultatului global, situatia fluxurilor de trezorerie, situatia pozitiei financiare, situatia
modificarii capitalurilor proprii si notele explicative la situatiile financiare.

Spre deosebire de companiile care aplica standardele internationale, la companiile care aplica US
GAAP se observa trei moduri diferite de a ordona componentele situatiilor financiare.

Companiile analizate prezintd bilantul comparativ pe ultimii doi ani de activitate, in ordine
cronologicd descrescdtoare, la fel ca entitatile care aplicad IFRS. Diferenta consta in faptul ca, in ceea
ce priveste contul de profit si pierdere, situatia rezultatului global, situatia modificarii capitalurilor
proprii si situatia fluxurilor de trezorerie, toate aceste companii prezinta comparativ pe ultimii trei ani
de activitate 1n ordine cronologicad descrescatoare, in timp ce firmele care prezinta situatiile financiare
conform IAS 1, elaboreaza aceste documente doar pe ultimii doi ani de activitate.

Inca o diferenta este dati de faptul ci niciuna dintre cele sase companii care intocmesc situatiile
financiare conform standardelor americane nu prezinta o coloana cu referinte la notele explicative in
cadrul situatiilor financiare. Acestea de obicei prezintd o propozitie la finalul paginii ,,A se consulta
notele contabile®. Companiile care folosesc IAS 1 includ in situatiile financiare, inainte de valoarea
elementelor, o coloana cu referintd la numadrul notei contabile unde sunt detaliate elementele
respective.

CONCLUZII

Pornind de la analiza structurii rapoartelor financiare ale entitatilor incluse in cercetare, am
observat existenta unor deosebiri evidente.O prima deosebire care prezinta insemnatate, este forma
sub care sunt structurate acestea, in sensul prezentei formularului 10-K la companiile americane, spre
deosebire de cele care aplica IFRS. O alta deosebire consta in prezentarea comparativa pe ultimii doi
ani a situatiilor financiare de catre companiile care folosesc cadrul international, fata de restul, care
folosesc US GAAP si prezintd situatiile comparativ pe ultimii trei ani de activitate (bilantul este o
exceptie, acesta este prezentat pentru ultimii doi ani).

In ceea ce priveste prezentarea situatiei pozitiei financiare, pentru ordonarea activelor si
elementelor de datorii si capitaluri proprii, o prima deosebire ar fi lichiditatea, respectiv exigibilitatea
crescatoare in cazul companiilor care folosesc IFRS, fata de lichiditatea, respectiv exigibilitatea
descrescatoare pentru entitatile americane.Entitatea Nestle, este o exceptie, deoarece prezinta activele
si elementele de datorii si capitaluri proprii in ordinea descrisa de entitatiile care aplica US GAAP.

Companiile americane oferd mai multe detalii despre numarul de actiuni emise $i rascumparate,
valoarea dividendelor si dividendele preferentiale in categoria capitalurilor proprii, in timp ce
companiile care folosesc IFRS nu oferad informatii despre acestea 1n situatia pozitiei financiare.
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In privinta stocurilor,costul de iesire este calculat prin FIFO si CMP pentru stocurile conform
IFRS, fata de FIFO si LIFO pentru stocurile entitatilor americane.Recunoasterea valorii se face la
minimul dintre cost si valoarea realizabild netd, spre deosebire de stocurile companiilor care au
origine americana, recunoscute la minimul dintre cost si valoarea de piata.

In privinta diferentelor la nivel de industrie, compania Louis Dreyfus, care face parte din industria
de productie de mancare si lucreaza preponderent cu produse agricole, evalueaza stocurile pe care le
comercializeaza la valoarea justd din care se scad costurile cu vanzarea, spre deosebire de restul
companiilor din industriile de produse de consum alimentar sau din industria de bauturi.

In concluzie, pe baza informatiilor analizate, convergenta dintre standardele IFRS si standardele
US GAAP este destul de semnificativa. Asa cum reiese din deosebirile identificate in rapoartele
cercetate, convergenta nu este inca deplin, identificandu-se in continuare politici contabile specifice
fiecaruia din cele doua referentiale contabile, iar forma pe care o imbraca situatiile financiare
prezintd, de asemenea, diferente.
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ANEXE

Anexa nr. 1: Surse rapoarte companii analizate

Compania Sursa
PepsiCo http://www.pepsico.com/docs/album/annual-reports/pepsico-inc-2016-annual-
P report.pdf?sfvrsn=0

ConAgra http://www.conagrabrands.com/sites/g/files/qyyrlu371/files/2016-11/2016-annual-

Foods report.PDF
http://phx.corporate-ir.net/phoenix.zhtml?c=115590&p=irol-

Hershey SECText&TEXT=aHRO0cDovL2FwaS50ZW5rd216Y XJKLmNvbS9ImaWxpbmcueG1sP2I

Company wWYWdIPTEXNDEXNDALJKRTRVEOMCZTRVEOIMCZTUURFUOMOUOVDVEIPTIOFT
IRJUKkUmc3Vic2IkPTU3

Dean Foods http://www.deanfoods.com/media/107389/2016annualreport.pdf#page=5

General Mills http://investors.generalmills.com/quarterly-
earnings?_ga=2.85689369.1621197856.1495581989-658484566.1490993237

McCormick | http://nasdagomx.mobular.net/nasdaqomx/7/3514/5014/index.html
http://www.nestle.com/asset-

Nestle library/documents/library/documents/financial_statements/2016-financial-statements-
en.pdf

WH Group http://file.irasia.com/listco/hk/whgroup/annual/2015/ar2015.pdf
http://danone-danonecom-

Danone prod.s3.amazonaws.com/user_upload/Investisseurs/DDR_2017/ANG/Danone_-

_DDR_2016_-_VENG.pdf

Louis Dreyfus

http://www.ldcom.com/files/6414/9121/7174/LDC-AR-2016.pdf

http://www.theheinekencompany.com/investors/reports-and-

Heineken presentations?Skip=0&Take=10&SubjectFilters=ASE16FC3A19A420681BE3A925F4D
ADCF

Anheuser- _ _ _ . .

Busch InBev h_tt_p.//www.ab—lnbev.com/content/dam/un|versaltempIate/ab—lnbev/|nvestors/reports—and—

(AB InBev) filings/annual-and-hy-reports/2017/03/ABI_AR16_ENG.pdf

Sursa: Prelucrare proprie
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PROCESUL NEGOCIERII TN VEDEREA ADERARII
UNUI NOU STAT LA UNIUNEA EUROPEANA

loana Cristina Militaru, Madalina Visan
Licenta, An Ill, Grupa 957

Coord. stiintific: Lect. univ. dr. Ovidiu-Horia Maican

REZUMAT

Aceasta lucrare analizeaza calitatea de stat membru al Uniunii Europene din perspectiva etapelor
procesului de aderare i a conditiilor pe care statele trebuie sa le indeplineasca pentru a dobdndi o
identitate europeand. In prezent, statele membre, dar si cele care doresc sa adere, pun in balanta
aspectele pozitive §i negative rezultate din apartenenta la aceastd mare comunitate economica §i
politica.

CUVINTE CHEIE

Aderare, Procesul de negociere, Drept comunitar, Uniunea Europeand

1. INTRODUCERE

Uniunea Europeana este rezultatul unui proces de cooperare si integrare care a inceput n
1951 intre sase state europene: Belgia, Germania, Franta, Italia, Luxemburg si Olanda.

Procesul de extindere a Uniunii Europene a pornit din dorinta clara de a crea premisele
necesare unei uniuni cat mai strAnse a popoarelor europene. Conditiille de bazd pentru
extinderea Uniunii Europene au fost stipulate prin Tratatul privind Uniunea Europeana care
prevede ci: ,,0rice stat european poate cere s devinia membru al Uniunii”. Tn acest sens, statul
interesat isi adreseaza cererea de aderare Consiliului Uniunii Europene, care se pronunta in
unanimitate, dupa consultarea Comisiei Europene si obtinerea avizului conform din partea
Parlamentului European. Decizia Legislativului european se adoptd in conditiile intrunirii
majoritatii absolute a membrilor sai. Uniunea Europeand de astazi, are 28 de state membre si
o populatie de aproximativ 520 de milioane de locuitori, exercitind o mai mare influenta
decat Comunitatea Economicd Europeana (CEE) de acum 50 de ani, cu 6 state membre si o
populatie de mai putin de 200 de milioane de locuitori. Uniunea Europeand este deschisa
oricarui stat european care indeplineste criteriile democratice, politice si economice pentru
dobandirea calitatii de membru. De asemenea, inaintea fiecarei extinderi, Uniunea Europeana
elaboreazd capacitatea de absorbtie a noilor membri, precum si abilitatea propriilor institutii
de a functiona corespunzator in continuare.

Extinderea este un pas important in constructia unei Uniuni Europene mai puternice si mai
competitive, necesara pentru stabilizarea intregului continent european, consolidarea pacii si
democratiei, intarirea economica si dezvoltarea durabila, precum si pentru asimilarea
diversitatii culturale si istorice europene.
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2. PROCESUL ADERARII

Uniunea Europeand reprezind o uniune politicd si economicd, unica in lume, ce are in
componentd 28 de state membre europene. Aceasta a luat nastere dupa terminarea celui de-al
Doilea Razboi Mondial si a prezentat 2 etape:

1. Realizarea unei cooperari economice — tarile care efectuau schimburi comerciale au
devenit independente.

2. Crearea unei piete unice, prin care se continua dezvoltarea statelor — Tratatul CECO a
intrat Tn vigoare in 1952, pentru o perioada de 50 de ani, si a presupus o piatd comuna a
otelului si a carbunelui intre cele 6 tari fondatoare ale Uniunii Europene: Italia, Franta,
Germania, Olanda, Luxemburg si Belgia.

Tratatele comunitare realizate ulterior au fost Tratatul CEE si Tratatul EURATOM, semnate
la Roma. Ulterior, au fost realizate mai mult valuri de extindere a Uniunii Europene, dupa
cum urmeaza:

e In 1973 Marea Britanie, Irlanda, Danemarca si Norvegia depun cererea pentru a adera la
Uniunea Europeana. In 1975 numai primele 3 state sunt acceptate.

e 1In 1979 Grecia depune cerere de aderare, desi Franta o sustine, Germania este impotriva.
In 1982 Grecia adera la Uniunea Europeana.

e 1n 1985 este randul Spaniei si Portugaliei, care sunt acceptate in 1986.

e 1n 1995, pe langa Austria si Finlanda, Norvegia lanseaza o altd cerere de aderare, insa
numai primele 2 state sunt acceptate.

e 1In 2004 este randul altor 10 state si adere la Uniunea Europeani: Ungaria, Polonia,
Slovenia, Slovacia, Cehia, Lituania, Letonia, Estononia, Malta si Cipru.

e Romania si Bulgaria se alaturd Uniunii Europene in 2007.

e Cel mai recent stat care a aderat la Uniunea Europeana este Croatia, in anul 2015.

Astfel, cele 6 state membre fondatoare, urmate de cele 21 de state care au aderat formeaza
comunitatea Uniunii Europene, au la baza tratatele si izvoarele dreptului Uniunii Europene.

Pentru a putea adera, tara candidata trebuie sa fie eligibild si s treacd printr-un proces de
aderare.

2.1. ELIGIBILITATEA

Pentru a adera la Uniunea Europeana, tarile candidate trebuie sa asigure respectarea valorilor
Uniunii — ,,Uniunea se intemeiaza pe valorile respectarii demnitatii umane, libertatii,
democratiei, egalitatii, statului de drept, precum si pe respectarea drepturilor omului, inclusiv
a drepturilor persoanelor care apartin minoritatilor. Aceste valori sunt comune statelor
membre intr-o societate caracterizata prin pluralism, nediscriminare, toleranta, justitie,

solidaritate si egalitate intre femei si barbati”.!

Conditiile necesare unui stat candidat, ce trebuie indeplinite in vederea aderarii, sunt
urmatoarele:

e Statul sa fie situat pe continentul european (criteriului teritorial);

e Statul candidat sd accepte imediat tratatele si actelor adoptate de catre institutiile
comunitare (criteriul tehnic);
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e S3 existe o forma de stat democratic, in sensul unei organizari politice liberale (criteriul
politic);

e Si indeplineascd cerintele de dezvoltare economicd generald si sectoriald necesare
integrarii pe piata comunitara (criteriul economic).

Tn iunie 1993, pe langi conditiile enumerate mai sus, Consiliul European de la Copenhaga a
adoptat un set de norme cunoscute sub denumirea de “Criteriile de la Copenhaga”.

Aceste criterii impun statelor:

¢ Existenta unor institutii stabile, garantarea democratiei si respectarea drepturilor omului, a
statului de drept si respectarea si protectia minoritatilor;

¢ Existenta unei economii de piata functionala si libera si capacitatea de a face fata presiunii
concurentiale din cadrul Uniunii Europene;

# Capacitatea de a-si asuma obligatiile de stat membru al Uniunii, inclusiv prin subscrierea la
obiectivele Uniunii Economice si Monetare si transpunerea aquis-ului comunitar.

¢ Capacitatea de absorbtie a Uniunii Europene este un alt element important in acest proces.
Este necesar ca aceasta sa fie in masura sa accepte noi membri, garantdnd continuitatea si
buna functionare a institutiilor si politicilor sale.

Tn acest fel, procesul de aderare se desfisoara in ambele sensuri: Uniunea Europeani trebuie
sd se pregdteasca pentru a primi noile state care doresc sd adere, prin modificarea structurilor
institutiilor i a modului de luare a deciziilor, iar statele candidate trebuie sa fie bine pregatite
pentru a-si asuma statutul de stat membru.

2.2. PROCESUL DE ADERARE

1. Depunerea cererii de aderare — In cazul in care o tard doreste si se integreze in spatiul
Uniunii Europene, trebuie sa lanseze o cerere pe aceasta tema Consiliului Uniunii
Europene, urmand ca acesta sa informeaza despre cerere Parlamentul European, Comisia
Europeana si parlamentele nationale.

2. Statutul de tard candidati — In urma informarii din partea tirii candidate, Consiliul
Europeaninainteazd acordarea un aviz favorabil din partea Comisiei, ce urmeaza a fi
adoptat de catre Consiliul European.

3. Procesul negocierii — Tn urma unei decizii unanime din partea Consiliului Uniunii
Europene incepe negocierea, numai dacad tara candidatd indeplineste anumite conditii.
Negocierea are loc in cadrul unor conferinte interguvernamentale, intre guvernul tarii
candidate si guvernele tarilor Uniunii Europene. Discutia care are la baza acquisul este
impartitd pe domenii, negociate separat.

4. Procesul de monitorizare — Se desfasoara in paralel cu negocierile si consta in verificarea
transpunerii articolelor acquisului in legea tarii candidate. Comisia informeaza Consiliul
Uniunii Europene si Parlamentul European pe timpul procesului, prin rapoarte anuale
despre progres. Parlamentul European analizeazad rapoartele si trimite observatiile catre
Adunarea Plenard. In paralel, tara candidati transmite rezultate ale propriilor evaluiri
aspura progresului implementarii acquisului.

5. Aderarea — Tratatul de aderare reprezinta obiectivul final al negocierilor. Consiliul Uniunii
Europene aproba prin vot unanim cererea de aderare, urmand ca Parlamentul European sa
ofere aprobarea finali. In urmia aprobarii, tarile Uniunii Europene si tara candidati
semneaza tratatul, urmand a fi ratificat de fiecare tara a Uniunii Europene si tara care
doreste sa adere, dupa propriile proceduri constitutionale.
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2.3. NEGOCIERILE DE ADERARE

Deschiderea negocierilor de aderare este hotarata de Consiliul European, pe baza avizului
Comisiei. Obiectivul negocierilor 1l reprezintd aderarea tarii candidate, insd si sprijinirea
acesteia in vederea asumdrii obligatiilor ce decurg din calitatea de stat membru al Uniunii. In
vederea atingerii acestui obiectiv, Tnainte de inceperea negocierilor, se stabileste o strategie de
preaderare pentru fiecare proces de aderare si pentru fiecare tara candidata in parte.

Strategia prevede o serie de elemente ce sprijind tarile candidate in procesul de aderare:

e Acorduri bilaterale intre Uniunea Europeana si tara candidata ce servesc drept cadru
pentru dialog si negociere;

¢ Dialog politic si dialog economic, ce au ca scop consolidarea procesului de aderare;

e Parteneriate de aderare ce stabilesc prioritatile de reforma si cadrul de referintd pentru
asistenta financiara;

e Programul National Adoptarea Acquis-ului, prin care se stabileste un calendar pentru
punerea in aplicare a reformelor, precum si resursele umane si financiare necesare;

e Monitorizarea de catre Comisia Europeana, ce realizeaza rapoarte anuale de evaluare a
tarilor candidate;

e Dialog cu societatea civila ce are ca scop consolidarea intelegerii si cunoasterii Uniunii
Europene si dezvoltarea unei identitati europene;

e Asistentd financiard pentru preadereare ce sprijind reformele institutiilor, crearea
infrastructurii, dezvoltarea si cooperarea regionala, prin programele PHARE2, ISPA3 si
SAPARDAa4.

Fiecare tard candidatd are un grad diferit de dezvoltare, se confrunta cu probleme specifice in
procesul de aderare, a duratei negocierilor si a gradul de pregétire pentru aderare, ce variaza
de la o tara candidata la alta.Negocierile de aderare debuteaza cu o faza pregatitoare, numita
“screening”, ce presupune o examinare analiticd de catre Comisie a nivelului de pragatire a
tarii candidate, identificarea sectoarelor care nu respecta criteriile de referinta si care ar putea
ridica probleme in procesul de aderare, dar si prezentarea acquis-ului comunitar tarii cadidate.
Criteriile de referinta si capitolele selectate pentru negociere sunt alese de cétre Consiliu, pe
baza recomandarilor Comisiei. Aceste capitole sunt inchise cand tara candidatd indeplineste
criteriile de referinta specificate.Dupa inchiderea capitolelor selectate pentru negociere,
rezultatele raman deschise pana in momentul aderarii, in cazul in care tara candidata nu mai
indeplineste conditiile cerute, putdndu-se reveni asupra lor.Negocierile de aderare pot fi
suspendate, fie de catre Uniunea Europeand, in cazul in care se constatd prezenfa unor
incdlcari grave ale principiilor pe care se fondeazd aceasta, fie de catre tara candidatd, daca
aceasta nu mai este interesatd si facd parte din Uniunea Europeani. In cazul in care
suspendarea negocierilor se hotiraste de catre Uniunea Europeand, aceasta se realizeaza la
recomandarea Comisiei, fie din proprie initiativa prin autosesizare, fie la solicitarea unei
treimi din statele membre, tot aceasta urmand sa stabileasca si conditiile de reluare a
negocierilor. Consiliul adopta aceastd recomandare cu majoritate calificatd, dupa ce a luat la
cunostintd si punctul de vedere al statului candidat.Finalizarea procesului de aderare este
decisd de Consiliul Uniunii Europene, in urma avizului Comisiei si a avizului conform al
Parlamentului European. Are loc atunci cand negocierile pentru toate capitolele au fost
incheiate urmand a fi semnat tratatul de aderare de catre statele membre si tara candidata.
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Acesta face referire la:

1. Rezultatul negocierilor de aderare: conditii de aderare, masuri de salvgardare, masuri
tranzitorii si temporale;

2. Adaptarea institutiilor si a tratatelor Uniunii: repartizarea voturilor in Consiliu s§i in
Parlamentul European, stabilirea numarului deputatilor europeni si numarul membrilor
Comitetului Regiunilor;

3. Data aderarii.

Traratul este supus ratificarii de catre toate statele membre si de citre tara candidata, ce
devine tara aderenta si continud procesul de aderare sub supravegherea Comisiei.

1. CADRUL DE COOPERARE DINTRE UNIUNEA EUROPEANA SI UCRAINA

Pentru a crea noi linii de diviziune Tn interiorul continentului, Uniunea Europeana poate oferi
vecinilor sai mecanisme extinse de cooperare: a fost propusa Politica Europeana de
Vecinatate (PEV), care are menirea de a impartasi valorile fundamentale si obiectivele
Uniunii Europene, cu tari vecine precum Belarus, Ucraina, Moldova, Georgia si alte tari din
Orientul Mijlociu si Africa de Nord. Obiectivul urmarit este acela de a construi un angajament
reciproc cu aceste tari vecine in privinta valorilor comune, in principal in domenii precum:
respectarea legii, buna guvernare, respectul pentru drepturile omului, inclusiv cele ale
minoritatilor nationale, promovarea bunelor relatii de vecinatate si a principiilor economiei de
piati si a dezvoltirii sustinute.In cazul Ucrainei, Semnarea Acordului de parteneriat si
cooperare in 1994, Planul de actiune Uniunea Europeana — Ucraina din 2005 si Programul de
asociere din 2009 au constituit principalele progrese in materie de cooperare.In martie 2007,
Uniunea Europeana si Ucraina au deschis negocierile privind un ,,nou acord consolidat”
(denumit ,,acord de asociere” incepand din septembrie 2008) care urma sd inlocuiasca
Acordul de parteneriat si cooperare; negocierile au fost finalizate in decembrie 2011, iar
acordul a fost parafat. Ca parte a pregatirilor pentru semnarea acordului in cadrul celei de a
16-a reuniuni la nivel Tnalt Uniunea Europeand —Ucraina din februarie 2013, Ucraina si-a
reafirmat hotararea de a realiza progrese tangibile in trei domenii: remedierea problemelor
electorale, problema justitiei selective si Tmpiedicarea reaparitiei unor cazuri de acest tip si
implementarea reformelor prevazute in Programul de asociere. La 21 noiembrie 2013,
Ucraina a decis sa suspende pregatirile pentru semnarea Acordului de asociere. Aceasta
schimbare brusca de directie a declansat demonstratiile masive care au avut loc in Piata
Maidan in sprijinul asocierii politice si al integrarii economice cu Uniunea Europeana. Dupa
evenimentele din Piata Maidan, Uniunea Europeana si Ucraina au semnat dispozitiile politice
ale Acordului de asociere la 21 martie 2014, iar celelalte dispozitii au fost semnate la 27 iunie
20147. Acordul prevede consolidarea relatiilor dintre Uniunea Europeana si Ucraina in toate
domeniile de cooperare si constituie totodata un program de reforma, bazat pe un plan
cuprinzator de aliniere a legislatiei Ucrainei la normele Uniunii Europene.

3.1. SITUATIA UCRAINEI PE PARCURSUL COOPERARII CU UNIUNEA
EUROPEANA

Negocierile dintre Uniunea Europeanasi Ucraina au avut loc intr-un cadru structurat pe linii
generale, privind Acordul de asociere si aplicarea acestuia, cu titlu provizoriu. Cooperarea s-a
realizat in cadrul reuniunilor anuale la nivel Tnalt, intre Uniunea Europeana si Ucraina, dar si
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al reuniunilor Consiliului de Cooperare dintre partile participante. Cooperarea a fost, insa,
afectatd de instabilitatea din punct de vedere politic a Ucrainei. Schimbarile politice aparute
au afectat orientarea politica a tarii, mai ales pentru dorintele sale europene. S-a modificat
legislatia tarii si nivelul administratiei publice, in special pentru corpul de conducere mediu si
superior.

Beneficiile aduse Ucrainei pentru perioada 2014 — 2020 sunt prezentate in Tabelul 2.

™ Sprijinul UE pentru Ucraina: pachetul orientativ pentru
S perioada 2014-2020, anuntat la 5 martie 2014
Y]
| T
e (in milioane de euro)
. COMISIA EUROPEANA (2014-2020)
1.1 Total asistenta pentru dezvoltare (finantari nerambursabile) ‘ 1565
Finantari bilaterale (in principal prin Instrumentul european de vecinatate):
— Programul anual de actiune pentru 2014 140-200
~ Programele anuale de actiune (medie) pentru 2015-2020 ‘ 780
— Programul unic (,mai mult pentru mai mult”) pentru perioada 2015-2020 | 240-300
Facilitatea de investitii pentru vecinatate 200-250
Instrumentul care contribuie la stabilitate si pace ' 20
Politica externa si de securitate comuna (PESC) 15
.2 Asistenta macrofinanciara (imprumuturi)’ 1610
IL. INSTITUTHLE FINANCIARE INTERNATIONALE
BH pana la 3 000
BERD ’ 5000

1 In plus, In 2015 a fost acordat un nou Imprumut de asistenta macrofinanciara (AMF Ill) In valoare
de 1,8 miliarde de euro.

Principalele obiective si prioritati care stau la baza politicii Uniunii Europenepentru Ucraina
reunesc o serie de documente strategice care asigura eficienta si coerenta politicii. In urma
crizei aparute, S-a instalat amanarea procedurii de programare multianuald pentru tara
candidata, fapt ce a dus la alocarea asistentei sub formd de masuri anuale, speciale, din partea
Comisiei. Comisia a oferit o solutie pentru realizarea conditiilor de finantare, prin infiintarea,
in anul 2014 a unui organism independent, care sd se ocupe numai de investigarea asupra
cazurilor de frauda si coruptie. In ciuda solutiei oferite, nici urmitorul an nu s-a infiintat.
Ucraina a ezitat mult timp Intre est si vest. Odata cu intrarea in vigoare la 1 ianuarie 2016 a
componentei de comert liber din Acordul de asociere Ucraina-UE, tara a facut un pas
important in lungul sdu drum céatre integrarea europeand. Cu toate acestea, la doi ani dupa
revolutia Euromaidan, anexarea ilegald a Crimeii de catre Rusia si izbucnirea conflictelor in
estul Ucrainei fac ca cei 45 de milioane de ucraineni si se confrunte cu un viitor nesigur.in
urma ratificarii istorice, simultane, a acordului de asociere la Kiev si Strasbourg pe 16
septembrie 2014, presedintele Parlamentului European, Martin Schulz, a spus: ,,Parlamentul
European a aparat Intotdeauna integritatea teritoriald si suveranitatea Ucrainei si va continua
sa faca acest lucru”. Drept dovada, toate cele 28 de state membre UE au acceptat, miercuri, ca
cetatenii ucraineni sa poati cilatori fira vize pe tot teritoriul blocului comunitar. Tn urma
acestei masuri, 45 de milioane de ucrainieni si 5 milioane de georgieni vor primi dreptul de a
calatori pe teritoriul Uniunii Europene fara a mai avea nevoie de vize.Asadar, Ucraina a
continuat sd nu-si gestioneze bine situatia donatorilor, iar evaluatorii au prezentat remarci
asupra fluxurilor de informatii financiare dintre Ucraina si donatorii asistentei externe. Tn
continuare, Comisia a Incercat sd trimitd solutii care sa ajute financiar Ucraina.Conform unei
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declaratii oferite de presedintele Comisiei Europene, Jean — Claude Juncker, acesta a afirmat
ca ,,Ucraina in mod sigur nu va putea sa devinda membra a Uniunii Europene in urmatorii 20-
25 de ani si nici a NATO™®. In urma declaratiei sale, s-a constatat ca Ucraina nu este apta sa
adere la Uniunea Europeand, avand legdturi cu Alianta Nord — Atlanticd, dar si a gazduirii
unor exercitii militare din partea NATO, reprezentand un semn de fortd impotriva Rusiei.

In final, s-a constatat ca Ucraina prezinta probleme economice si politice ce o impiedica sa
adere la Uniunea Europeana.

1 Art.2, Tratatul privind Uniunea Europeani, UNIUNEA EUROPEANA - http://eur-lex.europa.eu/legal-
content/RO/TXT/?uri=celex:12012M002

2 Program pentru consolidarea cadrului institutional in vederea aderarii

3 Program pentru investitii in domeniile transporturi si mediu inconjurdtor

4 Program pentru agricultura si dezvoltare rurald

> https://www.agerpres.ro/externe/2016/03/03/juncker-ucraina-nu-va-adera-la-Uniunea Europeana-si-nato-in-
urmatorii-20-25-de-ani-19-29-10
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TN DIFICULTATE
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REZUMAT

Tn tema pe care am prezentat-o am surprins starea de dificultate financiard, cauzele si factorii ce conduc la
aceasta, cdt §i principalele faze prin care trece o firma aflatd in stare de dificultate. Am prezentat
principalele categorii de riscuri ce apar la nivelul unei firme cat si metodele de analiza a riscului de
faliment. Astfel, am realizat un studiu de caz prin care am facut o analiza a starii financiare pentru doud
firme, una in dificulate si cealalta sandtoasa, pe o perioada de cinci ani, prin utilizarea a doua modelescor,
respectiv modelul Altman si modelul Anghel. Mai mult decdt atat, pe baza bilantului patrimonial, am recurs
la calculul indicatorilor privind riscul de faliment la aceleasi firme, pPe parcursul aceleiasi perioade. Prin
comparatia celor doua modele, avand la baza valorile principalilor indicatori, am dorit sa evidentiem care
dintre cele doua modele reflecta cel mai bine situatia in care se gasesc firmele in perioada analizata, in
contextul dat.

CUVINTE CHELIE: dificultate, risc, faliment, indicatori, analiza comparativa

1. INTRODUCERE

Diagnosticul firmei si analiza riscului de faliment din timp, pot preintampina aparitia dificultétilor
financiare, iar in cazul companiilor aflate deja in dificultate pot ajuta la identificarea metodelor de
restructurarea acestora.

firme de a se afla sau nu in pragul dificultatii. In decursul cercetarii, pentru a oferi o concluzie cét
mai apropiatd de realitate, vom utiliza in special doua dintre metodele scor, dar si calculul de
indicatori din care o sd reiasd prezenfa sau lipsa riscului de faliment asupra intreprinderilor
respective.Lucrarea este structurata astfel: dupd un capitol in care se face o trecere in revista a starii
de dificultate financiard, a tipurilor de risc si metodelor cu ajutorul caroraputem depista riscul,
urmeazd un al doilea capitol ce vizeaza prezentarea principalelor obiective si metodologia cu
ajutorul cireia am atins tintele dorite. In ultimul capitol am realizat analiza propriu-zisa a celor doui
firme, dintre care una cu o situatie financiara buna si alta incerta, pe o durata de cinci ani, urmand ca
mai apoi sa interpretdm si sa concluziondm rezultatele obtinute.

2. DIFICULTATEA FINANCIARA - SUBIECT IN LITERATURA DE SPECIALITATE
2.1. Conceptul de dificultate financiara

O societatepoate fi gasita in dificultate in situatia in care afacerea sa nu este adaptata sau nu poate
tine ritmul la fluctuatiilecontinue ale mediului in care isi desfasoara activitatea. Din aceasta cauza,
firma poate obtine pierderi si, in conditii de continuitate a acestora, Se poate indreapta spre faliment.
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Conceptul de firma n dificultate,poate fi definit printr-o entitate al carei potential de vulnerabilitate
manageriala sau economica prezinta o dinamica degresiva, insa, cu toate acestea, inca este capabila
sa-si onoreze obligatiile de plata. Mai mult decat atdt, putem mentiona ca o firma se afla in
dificultate in momentul in care nu isi poate acoperi eventualele pierderi, fie din resurse proprii, fie
utilizand fonduri imprumutate. O astfel de situatie ar putea conduce la parasirea mediului economic
in care activeaza, intr-un termen mediu sau scurt?.

Indiferent de dimensiunea activitatii, o firma poate ajunge in stare de dificultate. Prin urmare, in
cazul societatilor cu raspundere limitata, Tn momentul Tn care se soldeaza o pierdere ce depaseste
jumatate din capitalul social, sau in ultimul an s-a inregistrat o pierdere peste un sfert din capitalul
social, din punct de vedere legal, entitatea este obligata sa-si ridice primele semne de intrebare cu
privire la starea de continuitate a activitatii sale.

Printre particularitatile specifice unei fime aflate in dificultate, am putea enumera urmatoarele:
scaderea cifrei de afaceri, scaderea fluxului de numerar, cresterea pierderilor, subcapacitatea de
productie, slaba valorificare a stocurilor, cresterea datoriilor, cresterea sarcinilor financiare, scaderca
sau inregistrarea de valori negative ale activului net. Una dintre cele mai grave ipostaze n care poate
fi surprinsa este ntreprinderea este sa ajunga sa devina insolvabila sau sa faca obiectul unor
proceduri colective de insolventa.

Latura esentiala este aceea ca nu natura dificultdtilor, ci frecventa si intensitatea dificultatilor sunt
stabilite Tn prezentarea situatiei nefavorabile a firmei. Postura financiara dificila a firmei este o
consecinta a situatiei sensibile ce deruteaza continuarea activitatii in situatii de eficacitate si
eficienta?.

Societatea aflata in dificultate va avea drept consecinta trecerea prin urmatoarele trei faze:

- faza de degradare — in principiu, aceasta faza este cauzata de erorile de gestiune, avand o durata
estimata in intervalul de doi-patru ani, iar ca masurda de combatere putem apela la restructurarea
activitatii intreprinderii;

- faza de dificultate — aceasta apare ca o consecinta a efectelor aparute in urma fazei de degradare
si atinge un grad de vulnerabilitate ridicat. De reguld are o duratd de minim doua-sase luni si se
intinde pand la maxim un an. Din cauza faptului ca degradarea prin care a trecut este deja
aparentd, Se va recurge, in consecinta, la masuri de redresare;

- faza de criza — In aceastd ultimd etapa, putem spune cd intreprinderea se afla in pragul
falimentului. In principiu, dureazi n jur de pana la trei siptaimani, iar masurile trebuie luate
intr-un timp foarte rapid, deoarece exista pericolul ca entitatea sa intre in stare de insolventa ori
faliment, situatie ce ar avea drept principald consecinti lichidarea totald sau incetarea activitatii®.

2.2. Riscurile intilnite 1a nivelul unei entitati

Literatura economica de specialitate defineste riscul ca pe o nesiguranta sau un eventual pericol cu
care se poate confrunta compania in viitoarele sale activitati sau, cu alte cuvinte, masura in care, prin
actiunile pe care le desfasoara, sa nu ajunga la rezultatele previzionate.

Standardele Internationale de Contabilitate prezinta termenul de risc ca fiind ,,varietatea rezultatelor
obtinute”. Corectia ce se face, Tn functie de tipul de riscare, are ca principal rezultat majorarea
valorii datoriei ce a fost initial previzionatd. Pentru o evaluare cat mai corecta asupra rezultatelor si
cheltuielilor obtinute, afectate direct de mediul de incertitudine, trebuie tinut cont intr-0 mare

! Legea nr. 381/2009

2 State V. (2006) “Determinarea stirii financiare a intreprinderii cu ajutorul modelelor statistice discriminante — modelul
Statev”, Annales Universitatis Apulensis, Series Oeconomica, Finante-contabilitate, vol. 2, nr. 8, pag. 271

3 Chapaud H (1993) ,, Diagnostique de I’entreprise en situation de crise”, coord. Marion A., Ed. Economici, pag. 280
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masura de principiul prudentei, conform céruia se impune sa nu se supraevalueze activele si nici sa
se subevalueze datoriile.*

Functional, riscul poate fi clasificat astfel:

1. Riscul de exploatare — se poate estima cu ajutorul pragului de rentabilitate si certifica
incapacitatea firmei de a se adapta in timpi reali si cu un cost minim la fluctuatiile mediului Tn
care 1si desfasoara obiectul de activitate. Cele doua componente ale riscului economic sunt, una
sistematicd, prin intermediul careia firma poate reactiona la riscurile ce apar in mediul de
desfasurare al afacerii, fapt ce poate conduce la cresteri ale instabilitatii sale economice si, pe de
alta parte, o componenta nesistematica ce este caracterizata printr-un risc unic la nivelul firmei.

2. Tn momentul n care cifra de afaceri pe care firma o realizeazi inregistreaza o valoare mai mica
decat cea previzionati, rezultatul exploatirii va fi inferior celui estimat®.

3. Riscul financiar — fiind grupat in risc de solvabilitate si de lichiditate, arata evolutia profitului net
in functie de structura financiara a capitalului permanent al firmei. Tn ipoteza in care firma nu
inregistreaza datorii financiare, putem concluziona ca si riscul financiar lipseste. El apare in
momentul Tn care rata rentabilitatii economice, obtinutd prin intermediul Tmprumutului,
inregistreaza o valoare inferioara fata de rata dobanzii capitalului imprumutat.

4. Riscul de faliment — indica imposibilitatea firmelor de a putea rambursa la scadentd sumele
provenite de la institutiile de credit in baza unui contract de creditare. Diagnosticul financiar are
ca principal obiectiv recunoasterea starii financiare a companiei vizate, evaluarea riscurilor ce ar
putea sa apara la nivelul activitatii desfasurate, riscuri care anunta sensibilitatea, dar si falimentul
sau insolventa.

Companiile plasate in pragul dificultatii pot evita starea de faliment prin intermediul insolventei. Nu
trebuie sa punem egalitate intre faliment si insolventa. Spre deosebire de faliment, firma se afla in
insolventa doar atunci cand prezinti incapacitate de plata a datoriilor®.

Valoarea riscului activitatii economico-financiare prezinta interes, pe de o parte, pentru firma ce
doreste sa obtina credite, iar pe de alta parte, pentru bancile ce ofera credite. Pentru a putea angaja
credite, compania trebuie sd aiba o situatie financiard prosperd, care sa ofere o mare garantie n
privinta gestionarii sanatoase a activitatii, pornind de nivelul operational si finalizand cu cel
strategic.

O evaluare completa mentine stabilitatatea companiei in cauza, iar probabilitatea de a avea pierderi
se poate anticipa din timp. Astfel, din cauza deteriorarii situatiei financiare, apare riscul de faliment,
ce poate fi identificat prin intermediul indicatorilor care aratd cat de calitativa este activitatea
economico-financiara.

Analiza riscului de faliment se poate efectua atat prin metoda scorurilor, cat si prin analiza statica,
cu ajutorul de bilantului patrimonial.

2.3. Analiza riscului de faliment
Analiza riscului de faliment prin metoda scorurilor

Exista diferite modele ce au la baza pe metoda scorurilor, insa, printre cele mai utilizate, putem
enumera modelul Altman, modelul Canon si Holder, modelul Bancii Frantei, dar si modelul Anghel
utilizat de unele banci din Romania.

4 Nita D. (1999), "Dictionar de economie", Editura Economici, Bucuresti
5 Cohen, E., Analyse financiere, Les Editions d*Organisation, Paris, 1995, pg. 295
6 Legea nr. 85/2014
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a) Modelul Altman din 1978 a fost realizat pe baza unui esantion de 66 de firme, 33 dintre ele
aflatein dificultate financiara. Prezentul model este utilizat pentru a urmari capacitatea de esuare
a unei firme. Initial se porneste de la urmatoarea formula:
Z =12 X1+ 1,4 Xo+ 3,3 X3+ 0,6 X4+ 1,0 Xs (2.1)
unde: Xi= capitalul de lucru / total active; Xz = rezultatul reportat / total active
Xs= EBIT/total active
Xa= valoarea de piata a capitalului propriu / valoarea neta contabila a capitalului imprumutat
Xs = vanzari / total active

Daca scorul ia valori de maxim 1.8, acest model indica faptul ca firma se afla in pragul unui esec
potential. In sens opus, daca valoarea scorului ia valori intre 1.8 si 2.7, starea este una neutrd, iar
daca valoarea este mai mare de 2.7, capacitatea de a genera esec este clar eliminata.
Tn anul 2000 apare un al doilea model Altman prin intermediul ciruiaputem analiza doar firmele din
domeniul privat.

Z=0,7 X1+ 0,847 Xo+ 3,107 X3+ 0,42 X4+ 0,998 Xs' (2.2.)

unde:

Xi= active circulante nete / total active;
Xo= profit reinvestit / total active;

Xs3= EBIT/total active;

Xa= capital propriu / datorii totale;

Xs= cifra de afaceri / total active

Prin obtinerea unui scor mai mare de 2.9, firma se afla in avantaj, deoarece riscul de faliment este
inexistent; daca Z variaza intre 1.23 si 2.9, riscul de faliment este scazut, iar pentru valori sub pragul
de 1.23, riscul de faliment este ridicat.

b) Profesorul lon Anghel in anul 2002 a elaborat propriul sau model sub numit de modelul Anghel,
conturat pe baza datelor financiare culese in perioada 1994-1998 de la 276 de firme.

Functia modelul elaborata este urmatoarea:
A =5676+6,3718 X; +5,3932 X, — 5,1427 X3— 0,0105 X48(2.3.)

unde:

X1 = profit net / cifra de afaceri;

X2 = cash flow / total activ

Xs = datorii / total activ;

X4 = datorii comerciale x 360 / cifra de afaceri

Daca scorul A ia valori sub 0, atunci firma se afla in pragul de riscului de insolventa; daca rezultatul
este cuprins in intervalul 0 si 2.05, starea firmei analizate este una incerta, iar in caz contrarla valori
ce depasesc 2.05, situatia firmei este buna.

Analiza statica a riscului de faliment aplicat pe baza bilantului patrimonial

Examinarea financiar-patrimoniala este reprezentatd de o analiza staticaunde valoarea si
solvabilitatea firmei exprima un interes prioritar. O lunga perioada de timp, aceasta modalitate de
analizd a condus la singurul mod de evaluare al riscului. Astfel, pentru a centraliza elementele
componente bilantului patrimonial, in baza caruia se efectueaza analiza propriu-zisa si care totodata

" Edward 1. Altman (1968), “The Journal of Finance”, Vol. 23, No. 4, pp. 594
8 Jon Anghel (2002), ,,Falimentul — radiografie si predictie”, Editura Economici, Bucuresti, pp 158-165
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reflecta in cel mai relevalt mod realitatea economica, este necesar a fi facute o serie ajustari situatiei
pozitiei financiare a firmei.

O firma putem spune ca este consideratd solvabild, doar in situatia in care urmatoarele egalitati
financiare sunt respectate:

Activ imobilizat = Capital permanent

Active circulante = Datorii de exploatare

Instrumentele operationale cele mai importante care stau la baza analizei financiarein ceea ce
priveste riscul de faliment sunt fondul de rulment si ratele de lichiditate si de solvabilitate. “Fondul
de rulment reprezinta partea din capitalul permanent utilizatd pentru finantarea activelor circulante,
impusa de diferentele dintre sumele de incasat si de platit, precum si decalajul dintre termenul mediu
de transformare al activelor circulante in lichiditati si durata medie in care datoriile pe termen scurt
devin exigibile”®. La baza calculului si analizei acestui indicator sti principiul finantirii
permanente.Metodele de calcul ale fondului de rulment sunt:

FR = Capital permanent — Active imobilizate (2.4
FR = Active circulante — Datorii pe termen scurt (2.5)

Tn acest caz fondul de rulment exprimi intensitatea legaturii dintre lichiditatea activelor curente si
exigibilitatea datoriilor curente. Fondul de rulment este identificat drept indicatorul cel mai
important in ceea ce priveste caracterizarea echilibrului financiar lichiditate—exigibilitate, pe termen
scurt estimand riscul de incapacitate de plata.

Necesarul de fond de rulmet este calculat ca diferenta intre activele curente si datoriile curente.

NFR = ACR — DCR (2.6.)
NFRprecizeaza valoarea activelor curente (stocuri si creante), ce nu sunt directfinantate de resursele
temporare.
Prin trezoreria netase face corelatia intre fondul de rulment si necesarul de fond de rulment:

TN =FR - NFR 2.7)

O valoare pozitiva a trezoreriei nete indica o stare de echilibru financiar la nivelul firmei, iar una
negativa un deficit monetar la sfarsitul perioadei de raportare.

Solvabilitatea reprezinta capacitatea firmei de a-si onora obligatiile pana la scadenta.Ratele de
solvabilitate sunt reprezentative in momentul Tn care se face o comparatie intre firme cu acelasi
domeniu de activitate sau Tntre ratele realizate de o firma la momente diferite de timp. Lichiditatea
exprima capacitatea de transformare a activelor intr-o perioada de timp cat mai scurta in
disponibilitati.Ratele de solvabilitate si lichiditate cel mai des utilizate in practica sunt:

1. Rata lichiditagii generale — prin intermediul careia Se realizeaza comparatia dintre activele curente
si totalitatea datoriilor pe termen scurt:
RLG = Active circulante (2.8.)

Datorii pe termen scurt

Rata identifica proportia in care datoriile pe termen scurt sunt acoperite de activele curente ale
firmei. O valoare mai mare de 1 este caracteristica unei bune situatii financiare afirmei, iar in caz
contrar, onorarea obligatiilor de plata in perioada scadenta este Tngreunata.

2. Rata lichiditagii intermediare — exprima capacitatea firmei de a-si plati datoriile intr-un termen
scurt prin intermediul disponibilitatilor si al creantelor. In calculul acestui indicator se va elimina
cuantumul stocurilor din totalul activelor circulante, deoarece acest element este poate cel mai

nesigur asupra valoarii lichiditatii sale.
RLC =

Active circulante - Stocuri (2 9 )
Datorii curente -

SAurel Isfanescu, Vasile Robu, Ana Maria Cristea, Camelia Vasilescu, Analiza economico-financiara
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Rezultate cuprinse n intervalul 0.8 si 1, indica o situatie optima a lichiditatii, iar valorile mai mici
de 0.5 indica dificultati in ceea ce priveste plata pana la scadenta a datoriilor.

3. Rata lichiditarii la vedere — indicator ce ajuta larealizarea unei corespondente intre elementele cu
un mare grad de lichiditate si datoriile Tnregistrate pe termen scurt ale firmei.

__Investitii financiare pe termen scurt + Disponibilitati

RLV

(2.10.

Datorii curente

Daca valoarea acestui indicator este mai mare de 0.3, atunci situatia pe care o are firma analizata
este una favorabila. Chiar dacd se inregistreaza valori ridicate si solvabilitatea este mare, poate
exista riscul ca resursele sa nu fie utilizate eficient. Un rezultat scazut ajuta la mentinerea cat mai
constanta a echilibrului financiar numai daca firma detine creante suficiente, stocuri ori plasamente
foarte lichide.

4. Rata solvabilitatii generale — este utilizata pentru a masura gradul in care datoriile sunt acoperite
de activele firmei:

RSG = Active Totale (2_11.)

Datorii Totale

Cu cat valoarea ratei se indeparteaza de 1.4 in sensulcresterii, cu atdt mai mult situatia firmei este
mai buna, in caz contrarfirma este insolvabila.

5. Rata solvabilitatii patrimoniale — este utilizata mai mult de banci pentru analiza a solvabilitatii

firmelor:
RSP = Capital propriu (2.12)

- Capital propriu +Credite bancare

O situatie nefavorabila este indicata de valori ale ratei cuprinse in intervalul 0.3 si 0.5, iar
dacavaloarea depaseste pragul de 0.5, situatia financiara a firmei este una buna. Rezultate inferioare
limitei de 0.3 sunt specifice firmelor cu o situatieriscanta din punctul de vedere al finantatorilor'°.

3. OBIECTIVELE SIMETODOLOGIA CERCETARII
3.1. Obiectivele cercetirii

Obiectivul 1: Analiza pe o perioada de cinci ani a doua firme, una sanatoasa si cealaltd falimentara
prin doua metode scor, respectiv modelul Altman si modelul Anghel.
Obiectivul 2:Analiza celor doua firme utilizand indicatorii calculati pe baza bilantului patrimonial.

3.2. Metodologia cercetarii

Pentru a indeplini primul obiectiv am recurs la calculul si interpretarea scorurilor pentru fiecare
model in parte, la fiecare dintre cele doud firme, prin comparatie pe cei cinci ani analizati.Pentru
finalizarea celui de-al doilea obiectiv, am conceput un program informatic in Visual Basic care
calculeaza si interpreteaza indicatorii de risc, ratele de lichiditate si solvabilitate ale firmelor.

10 David-Sobolevschi I. (2017), Suport de curs
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4. ANALIZA DIFICULTATII FIRMELOR RAFINARIA ASTRA ROMANA S.A. S|
S.N.G.N. ROMGAZ S.A.

Tabel 1: Principalii indicatori — Altman (S.N.G.N.Romgaz S.A.)

Indicatori 2011 2012 2013 2014 2015
Active curente nete 3,758,210,074 3,031,283,377 | 3,517,918,223 | 4,025,234,869 | 3,905,261,781
Active totale 10,927,920,580 | 11,044,440,896 | 10,477,167,835 | 11,170,867,040 | 11,055,592,658
Profit reinvestit 0 0 5,962,674,097 | 5,805,035,445 | 5,563,133,541
Datorii totale 936,736,212 815,407,326 1,135,715,277 | 1,123,472,764 | 1,026,384,243
Cifra de afaceri 4,211,149,514 3,842,983,119 | 3,894,266,880 | 4,493,341,184 | 4,052,683,743
Capital propriu 9,584,302,655 9,981,983,703 | 9,292,774,289 | 9,712,019,001 | 9,692,222,688
EBIT 1,321,763,908 1,529,395,935 | 1,300,675,332 | 1,788,363,305 | 1,468,870,696
Tabel 2: Rezultate — Altman (S.N.G.N.Romgaz S.A.)
Rezultate 2011 2012 2013 2014 2015
X1 0.343908985 | 0.274462366 | 0.33576996 | 0.360333254 | 0.353238574
X2 0 0 0.569111251 | 0.519658449 | 0.50319632
X3 0.12095292 | 0.138476538 | 0.124143791 | 0.160091719 | 0.13286223
X 10.23159192 | 12.24171452 | 8.182309842 | 8.644641252 | 9.44307432
Xs 0.385356892 | 0.34795633 | 0.371690799 | 0.40223746 | 0.366573179
Z 5.2983918 6.11115077 | 4.91030851 | 5.22197127 | 5.41820848
Tabel 3: Principalii indicatori — Altman (Rafinaria Astra Romdna S.A.)
Indicatori 2011 2012 2013 2014 2015
Active curentenete 5,983,398 3,671,000 2,776,527 -20,757,187 | -21,205,353
Active totale 129,428,078 126,024,579 | 123,898,030 | 125,437,211 | 122,772,706
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Datoriitotale 16,452,343 17,903,891 19,329,161 37,470,774 40,024,255
Cifra de afaceri 7,869,595 1,992,997 2,781,015 6,729,843 1,786,059
Capital propriu 112,975,735 108,120,688 | 104,568,779 | 87,966,437 82,748,451
EBIT -1,700,341 -4,855,048 | -3,551,009 | -17,746,816 | -3,285,082
Tabel 4: Rezultate — Altman (Rafindria Astra Romdnd S.A.)
Rezultate 2011 2012 2013 2014 2015
X1 0.046229521 0.029129238 0.022409775 -0.165478703 0.172720417
X2 0 0 0 0 0
X3 -0.013137343 | -0.038524612 | -0.028668002 | -0.141479676 | -0.026757429
Xa 6.86684778 6.038949187 5.40989746 2.34760128 2.06745762
Xs 0.060802842 0.111316417 0.022445999 0.053651089 0.014547688
Z 2.93630025 2.54814694 2.2211734 0.48412388 0.67881117
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Tn anul 2011, valoarea scorului Z la SNGN Romgaz SA este mai mare de 2.9, fapt ce arati ca firma
este 1n afara oricdrui pericol de faliment. La Rafinaria Astra Roméana SA, situatia nu este la fel de
buni deoarece valoarea scorului Z este foarte apropiati de zona cu risc de faliment scazut.In anul
2012, la SNGN Romgaz SA se constata o valoare a scorului Z mult peste valoarea limitd a scorului
de a se afla In zona falimentului. In schimb, la Rafiniria Astra Roméana SA intalnim o valoare a
scorului Z de aproximativ 2.55, valoare care arata ca exista un risc de faliment redus.Tn anul 2013,
scorul Z al SNGN Romgaz SA inregistreaza o scadere fata de anul 2012 dar, cu toate acestea, si in
acest an riscul de faliment este inexistent. Rafinaria Astra Romana SA inregistreaza o valoare a
scorului Z mai mica decat in anul precedent si astfel ramane in zona cu risc de faliment scazut, iar
dificultatea financiard incepe si-si facd simtitid prezenta in cazul acestei companii.in anul 2014,
SNGN Romgaz SA isi mentine valoarea scorului Z departe de zona cu risc de faliment, inregistrand
astfel o crestere fati de anul anterior. In ceea ce priveste Rafiniria Astra Roméana SA, situatia este
nefavorabila deoarece intrd in zona cu risc de faliment ridicat, iar consecintele acestui fapt sunt
destul de mari deoarece n decursul acestui an a fost declarata in stare de insolventa.ln anul 2015,
situatia SNGN Romgaz SA este la fel de buna ca si in anii precedenti, fapt ce demonstreaza ca si in
anii urmatori isi va continua activitatea in conditii optime. Rafinaria Astra Romana SA ramane in
zona riscului de faliment ridicat, fapt ce arata ca nu va mai rezista mult pe piata.

Tabel 5: Principalii indicatori — Anghel(S.N.G.N.Romgaz S.A.)

Indicatori 2011 2012 2013 2014 2015
Rezultat net 1,031,748,972 1,244,049,106 995,554,378 1,409,881,221 | 1,194,284,245
Cifra de afaceri 4,211,149,514 3,842,983,119 | 3,894,266,880 | 4,493,341,184 | 4,052,683,743
Datoriitotale 936,736,212 815,407,326 1,135,715,277 | 1,123,472,764 | 1,026,384,243
Active totale 10,927,920,580 | 11,044,440,896 | 10,477,167,835 | 11,170,867,040 | 11,055,592,658
Cash flow 83,660,889 167,173,345 40,377,195 76,281,008 86,715,802
Datoriicomerciale 63,627,386 114,564,451 145,085,904 199,026,240 130,226,798

Tabel 6: Rezultate — Anghel (S.N.G.N.Romgaz S.A.)

Rezultate 2011 2012 2013 2014 2015
X1 0.245004118 | 0.323719638 | 0.255646161 | 0.313771237 |  0.294689722
X2 0.007655701 | 0.015136424 | 0.003853827 | 0.006828566 |  0.007843614
X3 0.08571953 | 0.073829661 | 0.108399073 | 0.100571671 |  0.092838464
X4 5.439336429 | 10.73208002 | 13.41226142 | 15.94569463 |  11.56804978
A 6.78046311 | 7.32793992 | 6.627418015 | 7.027475666 |  6.997101257

Tabel 7: Principalii indicatori — Altman (Rafinaria Astra Romdnd S.A.)

Indicatori 2011 2012 2013 2014 2015
Rezultat net -1,700,341 -4,855,048 -3,551,909 -3,551,909 -3,285,082
Cifra de afaceri 7,869,595 1,992,997 2,781,015 6,729,843 1,786,059
Datoriitotale 16,452,343 17,903,891 19,329,161 37,470,774 40,024,255
Active totale 129,428,078 126,024,579 | 123,898,030 | 125,437,211 | 122,772,706
Cash flow 6,430 -228 833 8,002 10,749
Datoriicomerciale 717,925 1,908,848 2,562,906 6,907,134 7,377,831
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Tabel 8: Rezultate — Altman (Rafinaria Astra Romdnd S.A.)

Rezultate 2011 2012 2013 2014 2015
X1 -0.2160646 | -2.4360538 | 0.0224098 | -0.527784824 | -1.8392909
X2 4.97E-06 -1.81E-06 0 | 0,0000637929 8.755E-05
X3 0.1271157 0.1420667 | -0.028668 | 0.298721358 0.3260029
Xa 32.84197 344.79996 | 5.4098975 | 369.4838409 1487.0837
A 3.300989 -14.1971 0.022446 -3.10241 -23.334

In decursul anului 2011, SNGN Romgaz SA inregistreaza o valoare ridicatd a scorului A, mai mare
de 2.03, situatia financiara fiind buna. Si Rafinaria Astra Roména SA detine o valoare a scorului A
mai mare de 2.03, dar situatia nu este la fel de buna. Tn anul 2012, scorul A al SNGN Romgaz SA
inregistreaza o crestere, situatia firmei se apreciaza ca fiind buna. Rafindria Astra Romana SA
inregistreaza o valoare a scorului A negativa, fapt ce aratd ca In anul 2012 firma se afla in zona cu
risc de insolventd. In anul 2013 situatia SNGN Romgaz SA se prezinti la fel ca si in anii anteriori;
in schimb, scorul A al Rafinariei Astra Romana SA are valoare negativa ca si in anul precedent,
mentinandu-si astfel pozitia in zona cu risc de insolventa. Pe parcursul anului 2014, situatia SNGN
Romgaz SA este la fel de buna ca si in anii precedenti, dar Rafinaria Astra Romana SA, nici Tn acest
an nu reuseste si iasa din zona riscului de insolventa. In anul 2015, se constatd ca SNGN Romgaz
SA ramane 1n afara oricarui risc de insolventd sau faliment. Rafindria Astra Romana SA se
indeparteaza in anul 2015 foarte mult de 0 in sensul scaderii, fapt ce demonstreaza ca iesirea din
zona insolventei este foarte dificila.

4.3. Analiza dificultatii firmelor cu ajutorul indicatorilor calculati pe baza bilantului

patrimonial
Tabel 9: Principalii indicatori SNGN Romgaz SA

INDICATORI 2011 2012 2013 2014 2015
FR 3,758,212,529 | 4,341,381,364 | 3,517,921,173 | 4,025,237,174 | 3,909,655,285
NFR 1,233,273,048 | 1,674,147,758 | 983,667,359 | 1,154,993,348 | 993,133,077
TN 2,524,939,481 | 2,667,233,606 | 2,534,253,814 | 2,870,243,826 | 2,916,522,208
RLG 5.01 6.32 5.93 6.81 6.92
RLI 4.44 5.7 5.28 6.25 6.08
RLV 2.69 3.27 3.55 4.14 4.42
RSG 8.13 10.4 8.85 7.66 8.11
RSP 0.96 0.98 0.95 0.93 0.93

Datoritd fondului de rulment pozitiv, la nivelul firmei analizate, se constata o situatie favorabila
pentru fiecare dintre cei cinci ani, caracterizatd prin surse permanente suficiente care acopera
necesitatile pe termen lung. Se degajd astfel un excedent de resurse permanente cu care se poate
interveni pentru finantarea activitatii curente. Valorile necesarului de fond de rulment pe parcursul
perioadei analizate ne aratd ca exista o parte a activelor circulante nefinantate din obligatiile pe
termen scurt. Trezoreria neta este pozitiva pe parcursul intregii perioade, fapt ce arata ca din
firma este capabila sa-si onoreze obligatiile curente asumate in fiecare an. Ca urmare a faptului ca
rata solvabilitatii generale nregistreaza valori peste nivelul de 1.4, desprindem ca firma este
solvabila si poate face fatd datoriilor.
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Tabel 10: Principalii indicatori Rafinaria Astra Romdna SA

INDICATORI 2011 2012 2013 2014 2015
FR 5,983,398 | 3,671,000 | 2,776,617 | -20,757,187 | -21,205,353
NFR 5,976,968 | 3,671,228 | 2,775,784 | -20,765,189 | -21,216,102
N 6,430 -228 833 8,002 10,749
RLG 1.36 1.21 1.14 0.45 0.47
RLI 1.22 1.08 1.03 0.39 0.36
RLV 0.0004 -0.00001 0.00004 0.0002 0.0003
RSG 7.87 7.04 6.41 3.35 3.07
RSP 1 1 1 1 1

La nivelul Rafinariei Astra Romana SA se constatd un fond de rulment pozitiv in primii trei ani, fapt
ce confirma ca firma dispune de suficiente resurse permanente pentru a-si acoperi nevoile pe termen
lung. Incepéand cu anul 2014 valoarea fondului de rulment este negativa, fapt ce arata ca resursele
permanente de care dispune firma nu sunt capabile sa acopere necesitatile pe termen lung. Situatia
necesarului de fond de rulment se afla in relatie opusa cu situatia fondului de rulment. Acesta ne
spune ca in primii trei ani existd o parte a activelor curente nefinantate din obligatiile pe termen
scurt, iar in urmatorii doi ani sursele de finantare pentru activitatea curenta sunt suficiente dar acest
fapt nu indicd intocmai realitatea. Valorile ratelor lichiditatii generale pe parcursul perioadei
analizate arata lipsa capacitatii firmei de a-si onora obligatiile scadente pe termen scurt. Rata
lichiditatii intermediare se apreciaza ca fiind favorabild in primii trei ani si nefavorabild in ultimii
doi ani. Rata solvabilitatii generale, desi la prima vedere indica o imagine buna pentru finantatori,
nu exprima realitatea deoarece valoarea activelor imobilizate are o pondere cu mult mai mare in
activele totale decat activele circulante, fapt ce aratd ca pentru a-si onora obligatiile, firma ar fi
nevoita sa-si vanda din imobilizarifara de care activitatea unei astfel de entitdti nu se mai poate
desfasura in aceleasi conditii. In cazul acestei firme este putin probabil si existe o piata de desfacere
prin intermediul careia sa poata fi recunoscute activele la adevarata lor valoare.

CONCLUZII

Pe parcursul lucrarii noastre, am constatat ca aplicarea modelului Altman are limite, si anume faptul
cd nu se pot gasi informatii cu privire la profitul reinvestit, si de aceea am fost nevoiti sa-I
consideram ca fiind rezultatul reportat, chiar dacad acesta nu reflectd adevarata valoare. Mai mult
decat atat, daca firma a inregistrat pierderi, am considerat profitul reinvestit ca avand valoarea 0.
O alta limita ar putea fi faptul cd o firma, chiar daca, prin aplicarea modelului, a fost considerata
falimentarad, isi poate schimba directia in viitor.

Ca o concluzie la rezultatele cercetarii, putem spune ca, atat prin aplicarea modelului Altman, cat si
prin aplicarea modelului Anghel, am obtinut relativ aceleasi rezultate. Tn urma calculelor scorurilor
Z si A, Rafindria Astra Roméana s-a dovedit a intampina dificultati financiare incepand cu anul 2013,
iar SNGN Romgaz SA s-a dovedit a fi sanatoasa pe tot parcursul perioadei analizate.

O alta concluzie vizavi de rezultatele cercetdrii este aceea cd, prin analiza dificultatii Rafinariei
Astra, cu ajutorul indicatorilor calculati pe baza bilantului patrimonial, am obtinut o situatie buna a
solvabilitatii generale, pe care, daca o analizdam in detaliu, nu vom mai obtine aceeasi imagine.
Astfel, cea mai recomandata solutie In acest sens este impunerea auditului financiar.

Scopul general al acestei lucrdri a fost acela de a imbina cunostintele de contabilitate, analiza
economico-financiara si informatica, profitand de aceastd tema, care ne pune la dispozitie o varietate
de informatii.

Cu sigurantd, existd aspecte pe care nu le-am punctat In aceastd lucrare, dar ne propunem sa ne
indreptdm atentia asupra acestora in viitor.
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SUMMARY

The paper deals in the first part with the role of the subsidiarity principle, alongside the principle of
conferral and the principle of proportionality, while focusing on the shared competences of the
Member States and answering the question "Who is better placed to regulate in a particular policy
area?".

In the same time, there is put a great emphasis on the evolution of the principle in time, thus revealing
its increasing importance in the functioning of the EU legislative process, by constantly enhancing its
role.

Furthermore, in the second part of the paper, we deal with the right of establishment and the two
doctrines that arise from the different application of the private international law rules when it comes
to solving cross-jurisdictional situations. Thus, due to the existence of different approaches there were
analyzed several cases and the emphasis was placed on the arguments provided by the European
Court of Justice concerning these matters.

KEY WORDS

subsidiarity, Yellow Card, Orange Card, Lisbon Treaty, freedom of establishment, private
international law, incorporation doctrine, real seat doctrine, primary establishment, secondary
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1. INTRODUCTION

The term "subsidiarity” was first developed from the Latin "subsidium", concept used in the
military field and consisted of an "assistance™ that remained in the background. From a
political point of view, the term focused mainly on the subsidiary function that a central
power should have, in order to better perform tasks that were concluded ineffective and
inefficiently performed at a lower level (Bernard, 1996).

The principle is enforced at the Union's level in 1975, but the first explicit reference made to
it was after the adoption of the Single European Act (1986) in the EC Treaty.

Subsidiarity principle is one of the fundamental principles concerned with the functioning of
the European Union, aiding in the decision-making process of the Union. The principle is
defined by article 5 (3) in the Treaty on European Union (TEU) and in the protocol regarding
the application of the principles of subsidiarity and proportionality. The main purpose of the
principle is to bring the European Union and its Member States' citizens closer, in order to
ensure a greater legitimacy of the EU legislative process.

The principle was first expressly introduced by the Maastricht Treaty, being used as a guiding
principle and in 1987 was included as a criterion regarding environmental policy by the
Single European Act, without being specifically referred to. Also, the Treaty of Amsterdam
included the above mentioned Protocol No.2 on the application of subsidiarity and
proportionality.
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As regarded in Art. 5 of the EC Treaty, subsidiarity principle has the role of balancing the
competences between the Union and the Member States, as to adjust the regulatory powers of
the two force.

The Lisbon Treaty introduces new mechanisms ensuring the control of subsidiarity ex ante
and also ex post the legislative process, and in this way strenghtening the role of national
parliaments and the role of the Committee of Regions. Moreover, this is also a useful tool for
establishing the legitimacy of the decision-making process at EU level.

In order to distinguish whether the Member States or the Union are entitled to act, the proper
question would be "Who is better placed in order to achieve the goal pursued by a particular
policy?", but the answer depends on the scale and effect of that certain policy. For example, it
is obvious the need for the Union's intervention when speaking about an issue dealing with
climate change, due to the higher impact of the matter taken at EU level.

The second part of the paper will present the right of establishment and several disputes
regarding this matter. In the incipient stages it will be presented the role of private
international law regarding the matter of establishment, answering questions regarding the
desirability of a certain state in applying its own laws on a foreign body corporate and the
methods through which a state can decide on the law applicable to a particular company.

It is obvious that Member States do not draw the boundaries between foreign and domestic
law in the exact same manner and this is why the existence of two doctrines, the real seat
doctrine and the incorporation doctrine, are of great importance when speaking about the right
of establishment. They are both collections of private international law rules with the purpose
of determining the laws applicable to foreign companies and they will be separately discussed
within the paper.

Regarding the development of the freedom of establishment, we have articles 49 and 54 of
TFEU, that will be further analyzed in the paper.

2. LEGAL BASIS

2.1. Subsidiarity before Lisbon Treaty

Once the Single European Act was adopted, the principle was therefore explicitly introduced,
targeting only the area of environmental protection, Article 130-R (4) stating that "the
Community shall take action relating to the environment to the extent to which the objectives
referred to in paragraph 1 can be attained better at Community level than at the level of the
individual Member States".

The subsidiarity issue has been put forward for the first time in the European context in 1975,
when the European Commission claimed that the Union should have been assigned more
responsibilities to the extent that the Member States cannot efficiently solve the issues that are
beyond their capabilities.

The most important step in the development of subsidiarity was the Treaty of Maastricht,
when the principle was expressly stated in Article 3b : "In areas which do not fall within its
exclusive competence, the Community shall take action, in accordance with the principle of
subsidiarity, only if and in so far as the objectives of the proposed action cannot be
sufficiently achieved by the Member States and can therefore, by reason of the scale or effects
of the proposed action, be better achieved by the Community."

Its establishment as a principle of EU law had the role of controlling the exercise of the
regulatory powers in policy areas where EU did not enjoy exclusive competences. But, since
there is no certain delimitation of the shared competences and since not only EU, but the
Member States themselves plead for regulatory powers, the limits of application of the
principle of subsidiarity is at some extent viewed as obscure.

Furthermore, the Treaty of Amsterdam introduced, based on the conclusions of European
Council of Birmingham, the Protocol on the Application of the Principles of Subsidiarity and
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Proportionality. This Protocol determines the institutions to exercise their competence in
accordance with the subsidiarity principle and stresses the procedural requirements, primarily
for the Commission. . The Protocol also incorporates the conclusion of the European Council
of Edinburgh in justifying the action of the Union: " It allows Community action within the
limits of its powers to be expanded where circumstances so require, and conversely, to be
restricted or discontinued where it is no longer justified".

2.2. Subsidiarity post Lisbon

The Lisbon Treaty is of utmost importance since it establishes one of the most consistent
European reformations, both through its scope and content. It points out a big step towards the
structure of the political Europe, provided that, on one side, emphasizes the model of this
unique political system and, on the other side, it strengthens the action power of the European
Union in areas that belong traditionally to the exclusive field of national sovereignty of the
Member States.

As stated in the Lisbon Treaty, the national parliaments are the ones assigned with ensuring
the conformity with the principle of subsidiarity, in accordance with the procedure presented
in the respective Protocol. The Protocol regarding the role of national parliaments in the
European Union, accord that has been initially introduced through the Treaty of Amsterdam,
as mentioned in the previous pages, is reformulated in its entirety through the Treaty of
Lisbon. Its structure consists of two titles: guidelines for national parliaments and inter-
parliamentary cooperation. It is worth mentioning that in the light of the proportionality
principle the action of the Union, both in form and content, shall not surpass what is necessary
for achieving the objectives set by the Treaties. Is to be emphasized that the EU institutions
apply those two principles according to the Protocol regarding the application of subsidiarity
and proportionality principles.

The increased importance of the subsidiarity principle presented in the Lisbon Treaty, and the
existence of its new tools, created especially for raising the national implication in decision-
making process at central level, should help accelerate the development and implementation
of the principle in all Members of European Union.

One of the biggest novelties brought by the Lisbon Treaty consists in the Yellow and Orange
Cards procedures. The name of the "Yellow Card" procedure comes from a soccer analogy,
while the name of the "Orange Card" procedure comes from a traffic light analogy. However,
a "Red Card" procedure is not incorporated in the Protocol legal basis. The two existing
procedures are mainly referred to as the Early Warning Mechanism.

Thus, the Yellow Card procedure enforces a threshold of one third of the national parliaments
opposing a draft legislative act infringing the subsidiarity principle. Also, it is important to
mention that when targeting areas of freedom, security and justice, the threshold is set at one
quarter. In the case the threshold is reached, the European Commission has three possible
solutions: to maintain, amend or withdraw the draft legislation, but in each of the cases it is
bound to provide a reasoned opinion for the decision. In terms of the "Orange Card"
procedure, the threshold is set at half of the national parliaments opposing proposed
legislation, so here we have a simple majority threshold. If this is reached, then the
Commission must review the draft legislation, having again the three possible solutions: to
maintain, amend or withdraw it.

Apart from the changes made to the subsidiarity principle, the Treaty brought some important
novelties in terms of the legislative procedure of the European Union. Thus, the yellow and
orange card procedures can be applied when dealing with the ordinary legislative procedure.
Another adjustment made by the Lisbon Treaty is changing the name of the "co-decision
procedure™ enforced by the Maastricht Treaty in 1992, into the ordinary legislative procedure.
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Another major change brought by Lisbon relates to the right given to the Committee of
Regions to bring actions before the European Court of Justice, but only for two reasons, either
to protect its prerogatives, or to ensure respect of a legislative act with the subsidiarity
principle. Also, it is worth mentioning that the Committee of Regions does not enjoy the same
power as the national parliaments with regard to the early warning procedure. Thus, the
Committee is given the responsibility of monitoring to a certain extent the consistency with
the subsidiarity principle.

3. SUBSIDIARITY CASE-LAW

One of the most relevant cases targeting subsidiarity focuses on the Vodafone case
emphasizing how the principle works. In 2007, the European Union has introduced a cap on
the rate that an operator can charge when receiving or making calls abroad on a mobile phone.
This legislative act is called the International Roaming Regulation. Regarding this measure,
some Telekom operators including Vodafone and Orange have challenged this directive.
Vodafone and the other Telekom operators claimed that the Member States and not the EU
were better placed to regulate the issue, hence they should establish the price to be charged
when making or receiving calls from abroad. In the view of the Member States, the European
Union would have breached the principle of subsidiarity.

On the other hand, the European Court of Justice rejected this claim, stating that fixing
maximum charges was a justified action in the light of the subsidiarity principle, considering
in particular the absence of effective instruments in the hands of national regulators to reach
the objective of improving the internal market for Telekom operators. Thus, the EU was
justified in its action to regulate the matter. This is mainly because the retail prices depend
largely on wholesale prices, which being determined by the Telekom operators upstream of
the consumer markets they cannot easily be influenced by the national regulators. Hence, the
national regulators would be powerless when speaking about the action of those Telekom
operators. Therefore, an intervention at the European level was fully necessary and justified.
Although controversial, the EU policy of limiting maximum charges for international calls
was actually judged to be in full compliance with the subsidiarity principle.

4. THE PROBLEM OF FOREIGN COMPANIES WITHIN EU LAW

The company's legal existence is a creature of the national legal system, which confers on it
personal status, creates and shapes its legal capacity and provides the rules governing its
internal operation. In this respect, companies are no different from other persons, natural and
legal, whose capacities and status are also creatures of the law. More than that, the law under
which a company's legal position is to be assessed in this sense is commonly referred to as
"lex societatis".

Problems may arise whenever a legal concept needs to operate in the context of another legal
system. Where a company claims, or is claimed, to exist as a legal person, to have rights and
obligations in its own name, to be able to act through certain agents, and generally to operate
internally through its normal legal arrangements, all based on the legal system of a foreign
jurisdiction, the question is "How shall such a host jurisdiction react?".

The first and arguably most important question a legal system will have to answer concerns a
company's very existence. The main issue here is whether the host system recognizes that it is
dealing with a legal person at all, and whether it does so by virtue only of the fact that a
foreign legal system has created the legal fiction we call a company, or whether the host
system seeks to determine the personal status of the foreign company, by exclusively applying
its own domestic rules.

The question can thus be viewed as one about the willingness of a host system to render
applicable a set of foreign legal rules to a legal issue involving a cross-frontier element. No
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jurisdiction completely and in all circumstances ignores legal relations established under a
foreign legal system. Jurisdictions differ, however, in their legal response to companies
establishing factual connections with their territory. The question, thus turns, in practice, on
how a legal system reacts to different levels of intensity of these connections. The recognition
of companies by the host state is a very important issue in this context.

The problem addressed here is one that arises whenever a particular set of legally relevant
facts is in some way connected to more than one jurisdiction. This potential situation of
different legal systems in relation to such cross-jurisdictional matters is solved, in the area of
private law, by national private international law. In particular, the private international law
rules of each jurisdiction determine the circumstances in which a legal system will apply its
own rules, as well as those in which it will accept the application of foreign legal rules to a
given set of facts.

The application of domestic and/or foreign rules tell us under what conditions and in relation
to which questions will that jurisdiction assess a company's legal position with reference to its
own legal rules, and in what situations and in relation to which questions it looks at the
company through the lens of foreign law. In other words, a given country's private
international law determines that country's view of the legal rules applicable to a foreign
company. The interconnectedness of the company law rules often necessitates entire areas of
company law being subject to one system or the other, because doing otherwise may lead to
undesired and often unpredictable results.

The general issue, the problem of recognition, and the more limited issue, the application of
the host state rules to certain aspects of the company's legal position are a question of extent,
rather than one of principle. This is confirmed by the facts that no jurisdiction can sensibly
ignore a company's legal position under foreign law in all circumstances and no jurisdiction
will accept the exclusive application of foreign law rules in relation to all aspects of a
company simply because a foreign legal system claims to govern these aspects within the
foreign jurisdiction.

The issue is often characterized as one of "free movement" of the companies and their
presence in a new territorial jurisdiction. A company "moves" in the sense that it establishes,
and is "present™ in the sense that it maintains, such legally relevant factual links with foreign
economies. The Treaty, by creating a "freedom of establishment”, ensures that companies
falling under article 54 TFEU can "move™ and be "present” in this sense - by establishing
certain factual links with the national economies of the Member States.

5. REAL SEAT VS. INCORPORATION DOCTRINE

There is commonly known that not all the MSs draw the boundaries between foreign and
domestic law in the exact same way. However, the European states, since long before the
Rome Treaty, adopted widely different approaches to solving these problems. There are two
doctrines - the incorporation doctrine and the real seat doctrine. Both doctrines are collections
of private international law rules aimed at determining the laws applicable to foreign
companies. The former assesses the rules applicable to companies by reference to the law of
their place of claimed formation and the latter applies the law to which the company is most
closely connected. It first defines a level of intensity of links with the host state economy that
signifies the closest connection and upon establishing a link of this type mandates the
application of its law to all aspects of company law. As mentioned before, neither doctrine is
applied in unmodified form by any European state in practice. All adopt a hybrid approach,
meaning that there are numerous versions of each doctrine.

The different approaches to the European states created barriers to the creation of the internal
market. Such economic integration requires that companies should be able to operate freely
across frontiers without threats to their existence and legal relations, and without being
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subject to different and often incompatible rules governing the core aspects of their internal
organization. The existence of the two doctrines concurrently could lead to companies which
established a presence abroad not only being deprived of some, or all, of their legal capacities
there. It could also lead to the same company being regarded as subject to more than one legal
system simultaneously, or none.

The incorporation doctrine determines the validity of formation of a company, its rules of
internal operation, its personality and legal capacity by reference to the legal system under
which it claims to have been formed. Thus, a state adopting this doctrine, will, as host state,
recognize the existence of foreign corporations, providing that they are validly formed under
the laws of the state of claimed formation. It will also accept the main questions concerning a
foreign corporation's operation, including the appointment of its directors, their authority to
act on behalf of the company, the rights of its members or shareholders and their liability will
be determined based on the law of the state of incorporation.

In the same time, in relation to its companies (companies that have been formed under its
laws) a jurisdiction following the incorporation doctrine will apply its own company law
whatever their connecting factors with foreign jurisdictions. Taking into account that the
adoption of the incorporation doctrine is a matter of private international law, its adoption
only determines which set of substantive company law rules applies to a particular company,
not their content. More than that, the incorporation doctrine has the effect of giving founders a
high degree of choice as to the legal system under which a company is formed.

On the other hand, the real seat doctrine is a private international law concept that seeks to
determine the legal system applicable to a company by reference to the factual connections a
company has with different jurisdictions. The aim of the doctrine may be stated as subjecting
the company to the law of the jurisdiction with which it has the closest and most important
connection. Usually, countries adopting the real seat doctrine determine this jurisdiction by
looking at the place where the key decision-making functions are engaged in and carried out.
In principle, under the real seat doctrine, a foreign corporation "moving in", by establishing a
new real seat, will cease to be recognized by virtue of its status under foreign law. In other
words, by establishing closer connections with the host state than exist with the state of
original formation, the company law rules applicable to the foreign company change from the
perspective of the real seat doctrine state, meaning that the company's legal status will now
have to be determined under host state law.

Applied strictly, this has the consequence of the foreign company ceasing to exist, since most
jurisdictions require companies to register with a national public authority before the law
endows them with legal personality. A foreign-registered company "moving in" to the host
state will not have met this requirement and thus will not exist in the eyes of the real seat
doctrine state.

Furthermore, the real seat doctrine substantially restricts the ability of founders to choose
between different national company laws. Giving priority to public policy over party
autonomy, a real seat country imposes its law on all companies which maintain a closer "real
connection with its territory than with that of any other jurisdiction.

On the other hand, the incorporation doctrine produces freedom of choice and certainty
wherever the company's affairs are carried on the answer to the issue is determined by the
legal position under the law of incorporation. This allows the founders and controllers of the
company to adopt and maintain a corporate regime which is not in any way connected with
the environment in which the company operates.
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6. DEVELOPING FREEDOM OF ESTABLISHMENT
Article 49 TFEU, first paragraph, confers two rights on MS nationals, to be enjoyed free of
restriction by MSs and their public authorities:

> to take up self-employed activities and found companies and firms in other MSs, called
primary establishment;

» when they are already established in a Member State (not necessarily their state of
nationality), to set up agencies, branches and subsidiaries in any MS, this being secondary
establishment, where a first or primary establishment already exists.

The second paragraph of article 49 develops this by indicating that this freedom of
establishment includes the right to take up and pursue activities as self-employed persons and
to get and manage undertakings, in particular companies and firms within article 54 second
paragraph, with the benefit of national treatment in the host state.

Article 54 TFEU provides:

"Companies or firms formed in accordance with the law of a Member State and having their
registered office, central administration or principal place of business within the Union shall,
for the purpose of this Chapter, be treated in the same way as natural persons who are
nationals of Member States. "

Article 54 clearly limits the range of private international law rules available to Member
States. Thus, article 54 implicitly prevents MSs from adopting the most intrusive private
international law rules, since companies can only exercise the rights conferred by the
provision if they are recognized by the host Member State.

This article does two main things:

» it confers on certain companies and firms the right of freedom of establishment which is
conferred on individual MS nationals by art. 49 TFEU

» it defines the kinds of companies that may be formed, set up and managed in exercise of
that freedom

So, to be eligible for these purposes companies must satisfy two conditions:
1. they must be formed in accordance to the law of a Member State;

2. they must have their registered office, central administration or principal place of business
within the Union.

The secondary establishment of a company involves a company which already exists, is
established in a Member State and is entitled to engage in such establishment under art. 54,
setting up a new establishment in another Member State. If that new establishment is the
principal, main or even the only establishment of the company, then whether that new
establishment will be secondary or primary, and indeed be an establishment of the company at
all, will depend (subject to EU law) on the legal provision of the states concerned. Also, it is
important to mention that a company cannot claim under Union law to set up a secondary
establishment unless it has lawfully established a primary one.

7. FREEDOM OF ESTABLISHMENT. CASE-LAW

7.1 Daily Mail

Daily Mail and General Trust plc, a UK public limited company, has accumulated unrealized
capital gains. With a view to realizing and distributing them tax free it sought to transfer its
central management and control or "tax residence™ out of UK, thus escaping UK tax
jurisdiction, and into the Netherlands, which charger no tax on gains accumulated before such
entry. UK law prohibited such a transfer without Treasury consent. Daily Mail applied to the
Treasury's consent and in the ensuring negotiations the Treasury took the view that Daily Mail

123



should realize at least part of its capital gains before ceasing to be a UK tax resident. Daily
Mail challenged the consent requirement as contrary to what is now art. 49.

Daily Mail argued that the proposed establishment was a primary establishment which it was
entitled to set up under what is now art. 49 TFEU. The UK took the view that it was not an
establishment at all, lacking the economic necessary substance.

The Court ruled that "articles [49 and 54 TFEU] conferred no right on a company
incorporated under the legislation of a MS and having its registered office there to transfer its
central management and control to another MS". It further emphasized the fact that UK law
"requires Treasury consent only where such a company seeks to transfer central management
and control out of the UK while maintaining its legal personality and its status as a UK
company. In that regard it should be borne in mind that, unlike natural persons, companies are
creatures of the law and, in the present state of Community law, creatures of national law.
They exist only by virtue of the varying national legislation which determines their
incorporation and functioning."”

First, the Court treats the problem as one of determining the validity of a UK law which
sought to restrict the exit of Daily Mail, "while maintaining its legal personality and its status
as a UK company". This clearly was a misstatement of UK law at that time: the relevant rule
of UK tax law applied to any body corporate resident in the United Kingdom, irrespective of
the country of incorporation. Being an incorporation doctrine country, many UK tax subjects
are, of course, foreign-incorporated companies and restricting the application of what is
effectively an anti-avoidance rule to UK incorporated entities would certainly have been
highly inappropriate.

Second, the solution adopted by the Court is that the Treaty does not settle the matter of
transfers of central management and apparently, that Member States are free to chose amongst
the connecting factors in art. 54 TFEU.

Third, the Court clearly attached significance to the fact that companies are creatures of
national law. But the question is whether the rules of national law which create the legal
relations in question are, like any other such rules, consistent with Union principles and rules.

7.2 Centros

The case involves a private company formed by two Danes in the UK and intended to carry
business entirely in Denmark, both countries adopting the incorporation doctrine. The
founders admitted that their purpose was to avoid Danish law on capital maintenance and in
particular its minimum capital requirement.

The Danish authorities refused to register a branch of Centros in the commercial register, thus
making it impossible for it lawfully to carry on business in Denmark. The grounds were that
the company was not intended to carry on any business outside Denmark and that what was
being established was not a branch, but a principle establishment and a circumvention of
national rules particularly on minimum capital.

The Danish government argued that this was substantially a Danish company, this being a
situation purely internal to Denmark, and that the founders' purpose amounted to an abuse of
the establishment freedom which Denmark was entitled to prevent.

The Court denied that this was an internal matter: "a situation in which a company formed in
accordance with the law of a MS in which it has its registered office desires to set up a branch
in another Member State falls within the scope of Community law". The mere registration and
registered office in the UK was sufficient to raise the Community dimension.

The Court held that what are now art. 49 and 54 TFEU applied, that the issue of national anti-
avoidance legislation was a different question and that the refusal to register was an obstacle
to the freedoms granted by those articles.
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As for the argument based on abuse, the Court admitted that a MS is entitled to take measures
designed to prevent certain of its nationals from attempting, under cover of the rights created
by the Treaty, improperly to circumvent their national legislation or to prevent individuals
from improperly or fraudulently taking advantage of [the freedoms]". So, the fact that a MS
national " chooses to form a company in the MS whose rules seem to him the less restrictive
and set up branches in other Mss cannot, in itself, constitute an abuse of the right
establishment”.

8. CONCLUSIONS

Through the above mentioned principles and concepts, we can state that both subsidiarity
principle and the right of establishment represent one of the important issues related to the
European Union company law. It is obvious that these concept raised some debates
concerning their application and their functionality within the area of European actions.

The development in time, as presented in the paper, of the subsidiarity principle emphasizes
the need for its application in order to balance in an appropriate manner the transfer of
competences within the Union and also to strengthen the view that the EU is considered to be
the better choice when it comes to decision-making processes at the Union level, thus being in
the best interest of the Member States' citizens.

Nonetheless, the freedom of establishment, focusing on providing an overview of the different
national law approaches to the core questions of the international company law. Thus,
significant progress has been made on two fronts, by developing ECJ jurisprudence of
freedom of establishment and by harmonization of company laws of the Member States,
facilitating the same freedom.
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REZUMAT

Raportarea Integratda este o practica ce urmdreste sa comunice valoarea unei organizatii prin
intermediul unei imagini holistice, integrand atdt informatii financiare cdt si non-financiare. Acest
proces se aflda intr-o faza incipientd, multe companii fiind nesigure in privinta aplicarii corecte a
principiilor acestei practici si a modalitatii de realizare a unui raport cu adevarat integrat. Cu scopul
de a oferi o mai buna intelegere asupra Raportarii Integrate si a beneficiilor acesteia, un Cadru
Conceptual a fost dezvoltat de catre Consiliul International pentru Raportare Integrata (engl., The
International IntegratedReporting Council - IIRC).

Obiectivul principal al acestei lucrari este de a evaluanivelul de conformitate al rapoartelor integrate
publicate pentru anul fiscal 2015 de catre companiile Europene care au adoptat aceasta initiativd, cu
sugestiile Cadrului Conceptual IIRC (2013) referitoare la Principiile de Raportare Integrata.

Rezultatele arata ca organizatiile se afla in diferite stadii in ceea ce priveste conformitatea cu cerintele
Cadrului Conceptual 1IRC (2013). Mai mult, cateva companii analizate n acest studiu sunt Tn fruntea
initiativei, in timp ce altele furnizeazd rapoarte mai mult ,,combinate* decat ,,integrate .

CUVINTE CHEIE: Raportare Integratd, Cadrul Conceptual IIRC, Principii ale Raportarii
Integrate, Analizade continut,Scoring

1. INTRODUCERE

In ultimii ani, datorita cresterii complexitatii mediului de afaceri international, noi cerinte de
raportare au fost necesare si au fost addugate prin legi, regulamente, standarde, coduri, orientari
sau cerinte pentru listarea la bursa (I1IRC, 2011). Acest lucru a condus la sporirea volumului de
informatii prezentate de catre companii, concretizate prin rapoarte financiare lungi si complexe,
cu multe detalii tehnice ce necesita un nivel ridicat de expertiza pentru a fi intelese (Deloitte,
2012).

Tn urma crizei financiare globale a fost pusi sub semnul intrebarii eficienta sistemelor de
raportare financiard utilizate pand in acel moment. Organizatiile prezentau situatii financiare
realizate in conformitate cu reglementdrile si standardele contabile, avand ca obiectiv furnizarea
de informatii cu precadere cétre actionari, ignorand interesele altor parti interesate.

Cu toate cd gradul de constientizare a responsabilitdtii de raportare catre partile interesate este
n crestere, companiile necesitd demonstratii referitoare la utilitatea si oportunitatea practicilor
de raportare sustenabila (Caraiani et al., 2015). Companiile ar prefera sa prezinte in raportari



doar aspectele pozitive si sa evidentieze punctele forte legate de activitatea comerciala, in timp
publicarea unor indicatori de mediu si sociali ce indica o situatie mai putin buna ar putea crea
dezavantaje concurentiale (Dima et al., 2015).

In plus, societitile tind s prezinte mai mult aspecte de management decét de performanta, iar
informatiile prezentate sunt usor de manipulat si au o pozitie marginala fata de esenta afacerii.
Se urmareste ca elementele prezentate sd influenteze pozitiv situatia economica sau sa
demonstreze bune practici Tn aplicarea reglementarilor din sectorul respectiv, oferind informari
ce nu prezinta utilitate decat pentru companie (Bonila-Priego et al., 2014).

Pentru a raspunde nevoii de informare a partilor interesate, companiile au publicat din ce in ce
mai multe raportdri de naturd non-financiara, incluzand impactul social, de mediu si economic
al activitatii lor, nu doar ca o forma de responsabilizare, dar si ca o modalitate de proiectare a
strategiei companiei (Caraiani et al., 2015; Lungu et al., 2011).

Marile companii au inceput sa combine toate raportarile intr-un singur document — raportul
integrat — cu scopul de a realiza o parte a strategiei de dezvoltare sustenabila ce face referire la
oferirea informatiilor necesare partilor interesate prin alocarea unui minim de resurse. Acest
raport furnizeaza informatii referitoare la guvernanta corporativa, strategie si performanta intr-
0 manierd organizatd, compacta si coerentd, reflectind contextul comercial, social si de mediu
in care activeaza compania (Garcia-Sanchez et al., 2013; 1IRC, 2013; Eccles si Krzus, 2010).

Un concept nou, ce incorporeaza principiile de raportare financiard, sociala, de mediu si a
sustenabilitatii a fost dezvoltat sub forma raportarii integrate (engl., Integrated Reporting — IR)
(Caraiani et al., 2015). Acesta este vazut ca o modalitate de prezentare extinsa a modelului de
afaceri si a procesului de creare de valoare in cadrul unei companii, fiind incurajatd adoptarea
unei perspective pe termen lung (Adams, 2014 citat de Dima et al., 2015).

Raportarea integrata presupune oferirea informatiilor cu caracter financiar si non-financiar prin
intermediul unui singur raport, fiind oportuna evidentierea interdependentelor dintre acestea,
astfel calitatea raportarii creste semnificativ. Raportarea integratd devine cea mai eficienta cale
de a identifica problemele semnificative care afecteaza activitatea companiilor si de a realiza o
mai buna alocare a resurselor. Toate acestea sustin gandirea integrata, iar deciziile si actiunile
managementului sunt orientate spre crearea de valoare (Hurghis, 2017).

Scopul acestei cercetari este analiza rapoartelor integrate sau anuale publicate pentru anul fiscal
2015, ca 0o modalitate de a oferi o perspectiva asupra practicilor utilizate de catre companii dupa
introducerea Cadrului Conceptual 1IRC. Necesitatea de a analiza aceasta perioada este datorata
in principal intervalelor de timp studiate de cercetarile anterioare, in mod explicit anii 2010 -
2013, perioade aflate Tnainte de publicarea Cadrului Conceptual TIRC (2013). O alta motivatie
care ofera o relevantd mare pentru acest studiu, este suportul utilizat pentru evaluarea
rapoartelor, autorii utilizind ca baza de notare Proiectul Cadrului Conceptual IIRC (2013).
Acest studiu utilizeaza Cadrul Conceptual 1IRC (2013), cu scopul de a analiza si a oferi scoruri
pentru respectarea Principiilor de Raportare Integrata in rapoartele integrate publicate de
companiile europene.

Lucrarea cuprinde sase sectiuni. Sectiunea urmatoare contine o revizuire a literaturii de
specialitate relevante, ce ofera informatii cu privire la cercetérile anterioare si Cadrul
Conceptual IIRC (2013). Sectiunea 3 descrie principiile raportarii integrate, sectiunea 4
cuprinde metodologia de cercetare si esantionul studiat, in timp ce sectiunea 5 este dedicata
prezentirii rezultatelor obtinute. In cele din urma, concluziile si limitarile acestui studiu sunt
prezentate in sectiunea a sasea.



2. REVIZUIREA LITERATURII DE SPECIALITATE

Studiile anterioare privind raportarea integrata, cum ar fi cele realizate de Frias-Aceituno et al.
(2013), Garcia-Sanchez et al. (2013) si Hurghis (2017), s-au concentrat pe analiza motivatiilor
st factorilor de influentd a adoptarii Raportarii Integrate. Alte studii, realizate de Eccles et al.
(2015), Lizcano et al. (2011) si Ruiz-Lozano si Tirado-Valencia (2016) au prezentat gradul de
conformitate a rapoartelor integrate publicate de companiile care au raspuns la propunerea
IIRC.

Studiul publicat de Lizcano et al. (2011) analizeaza diferentele dintre cerintele Documentului
de Discutie a Cadrului Conceptual 1IRC(2011) si rapoartele integrate aferente anului fiscal 2010
publicate de catre companiile spaniole, regasite in baza de date Global Reportinglnitiative.
Rezultatele arata ca firmele respecta sugestiile intr-o masura acceptabild, dar exista aspecte care
necesita imbundtatiri. Cercetarea prezentatd de Eccles et al. (2015), studiaza de 100 de companii
la care se adauga 24 de organizatii din Africa de Sud din toate sectoarele economice, care au
realizat si prezentat rapoarte auto-intitulate ,,integrate” pentru anul fiscal 2012. Rezultatele
acestui studiu aratd o variatie in nivelul de conformitate cu sugestiile Proiectului Cadrului
Conceptual IIRC (2013), dar in medie, companiile analizate au publicat rapoarte integrate
realizate destul de bine pregatite.Cel mai recent studiu, elaborat de Ruiz-Lozano si Tirado-
Valencia (2016) prezinta o analiza bazata pe oferirea de scoruri pentru nivelul de atentie acordat
Principiilor Raportarii Integrate de catre companiile din domeniul industrial. Rezultatele arata
ca n rapoartele integrate publicate pentru anul fiscal 2013, nu toate Principiile sunt respectate
in mod egal de catre companii.

Obiectivul principal al Cadrului Conceptual IIRC (2013) este de a oferi o baza de raportare
comund, prin definirea conceptelor fundamentale in ceea ce priveste raportarea integrata si prin
stabilirea unor Principii directoare si Elementele de continut care ar trebui sa fie gasit intr-un
raport integrat (I1IRC, 2013). Conceptele fundamentale descrise sunt procesul de creare a valorii
pe termen scurt, mediu si lung si cele Sase Capitaluri — financiar, fabricat, uman, natural,
intelectual, social-relational. Cadrul Conceptual 1IRC (2013) este structurat astfel Tncat
rapoartele integrate elaborate respectand cerintele acestuia, prezinta obiectivele strategice ale
companiei, modelul de afaceri si principiile de guvernanta (Caraiani et al., 2015).

Alte obiectivele ale Cadrului Conceptual IIRC (2013) sunt:

o Oferirea de informatii suficiente pentru a raspunde nevoii de informare a investitorilor, prin
prezentarea detaliata si pe termen lung a consecintelor procesului decizional al organizatiei.

o Evidentierea interconexiunilor dintre factorii de mediu, sociali, de guvernanta si financiari
in deciziile care influenteazd conditiile si performantele pe termen lung. Un raport integrat
prezinta legdtura dintre dezvoltarea sustenabila si valoarea economica.

o Asigurarea contextului necesar ce faciliteaza raportarea si includerea n procesul decizional
a factorilor de mediu si sociali.

o Evidentierea indicatorilor de performantd pe termen lung, nu doar a rezultatelor pe termen
scurt.

o Cresterea gradului de dezvdluire a informatiilor, prin prezentarea de date utilizate de
management (1IRC, 2011 citat de Caraiani et al., 2015).

Definitia oferitd de Cadrul Conceptual IIRC (2013) a devenit principalul suport pentru
procedura de integrare a elementelor financiare si non-financiare, precum si pentru iesirile
planificate care provin din procesele predefinite. Un raport integrat este o comunicare concisa
despre modul in care strategia, guvernarea, performanta si perspectivele unei organizatii, in



contextul mediului sau extern, conduc la crearea valorii pe termen scurt, mediu si lung (IIRC,
2013). In plus definitia evidentiazi elementele de ,,arhitecturd” ale unui sistem de raportare
integrata, cu intentia de a facilita intelegerea activitatilor care au loc in cadrul unei companii,
precum si rezultatele obtinute (Oprisor et al., 2016).

Integrarea raportarilor financiare si non-financiare presupune livrarea de informatii destinate
fiecarei categorii de beneficiari si nu face referire doar la emiterea unui document ce prezintd o
combinatie de informatii. Aceasta implica utilizarea internetului pentru a realiza o raportare ce
nu poate fi oferitd pe suport fizic. Spre exemplu, companiile ar putea pune la dispozitia
utilizatorilor instrumente de analiza ce ar permite efectuarea de analize financiare sau non-
financiare. Publicarea unui raport integrat nu conduce automat la concluzia conform céareia
organizatiile nu vor mai publica si alte raportari mai detaliate, cu informatii specifice ce vizeaza
anumite categorii de utilizatori (Eccles si Krzus, 2010).

Raportul integrat se adreseaza tuturor partilor interesate: angajati, clienti, furnizori, comunitati
locale, autoritdti legislative si fiscale fara a ignora principalul scop, acela de a prezenta
investitorilor abilitatea organizatiei de a crea valoare in timp. Cadrul Conceptual IIRC (2013)
prezintad notiunea de raport integrat printr-o abordare bazata pe principii. Se doreste realizarea
unui echilibru intre flexibilitate si reglementare, pentru a oferi un grad suficient de
comparabilitate intre informatiile furnizate de companii. Cadrul conceptual nu impune un set
specific de indicatori cheie, metode de masurare sau informatii specifice, dar include cateva
cerinte de indeplinit pentru ca raportul sa fie in concordanta cu Cadrul conceptual (IIRC, 2013).

3. PRINCIPIILE RAPORTARII INTEGRATE

Cadrul Conceptual IIRC (2013) pune la dispozitia profesionistilor sapte principii cu rol director
in procesul de realizare a unui raport integrat. Acest set de principii permite obtinerea unui
echilibru adecvat intre materialitate si relevanta, flexibilitate si reglementare, concizie si
volumde informatii (Ruiz-Lozano si Tirado-Valencia, 2016). Aplicarea Principiilor Raportarii
Integrate necesitd un rationament profesional dezvoltat, utilizat cu scopul de a diminua
tensiunile aparente ce pot aparea intre principii, din moment ce existd posibilitatea aparitiei de
informatii sau situatii confuze (IIRC, 2013). Cadrul Conceptual IIRC (2013) defineste
urmatoarele principii: Focalizare strategica si orientare catre viitor, Conectivitatea informatiei,
Relatia cu partile interesate, Materialitate, Concizie, Certitudine si exhaustivitate.

A. Focalizarea strategica si orientarea cdtre VIitor- este necesar ca un raport integrat sa poata
asigura o bunad intelegere a strategiei unei companii si modalitatea in care aceasta contribuie
la crearea de valoare pe termen scurt, mediu si lung, atat in privinta utilizarii de capital cat
si la efectele produse asupra tipurilor de capital (Deloitte, 2012). Pentru a realiza acest
lucru, o prezentare a riscurilor si oportunitdtilor trebuie sa fie inclusa in raportul integrat,
precum si o descriere a modalitatii prin carecompania a invatat din trecut, dar si din prezent,
n scopul de a stabili obiectivele strategice pentru viitor.

B. Conectivitatea informatiei — raportul integrat trebuie sa prezinte o imagine de ansamblu
asupra interdependentelor dintre factorii care influenteaza capacitatea de a crea valoare.
Beneficiul unui raport integrat constd in structura logicd si in conectivitatea dintre
informatii, in acest context fiind utila folosirea tehnologiei comunicatiilor pentru a cauta,
conecta, personaliza sau analiza informatiile. Cei mai importanti factori ce ar trebui
prezentati intr-0 abordare interdependenta sunt:



o Elementele de continut trebuie sa fie prezentate intr-o maniera interconectata pentru a
reflecta interactiunile dintre activitatile companiei.

o Trecutul, prezentul si viitorul. Activitatile prezente si trecute sunt o sursd perfectd de
informatii care pot fi utilizate pentru a defini obiectivele strategice, precum si pentru a
masura eficienta si calitatea managementului curent.

o Capitalurile. Interdependentele dintre cele sase capitaluri si variatia in accesibilitatea si
disponibilitatea acestora afecteaza capacitatea de a crea valoare.

o Informatii financiare si alte informatii de naturd non-financiara. De exemplu,
dependenta dintre cresterea veniturilor sau a profitului si gradul de satisfactie a clientilor
sau relatiile de lunga durata cu acestia.

o Informatii cantitative si calitative. Acestea sunt folosite pentru a defini capacitatea
organizatiei de a crea valoare. De exemplu, indicatorii cheie de performanta inclusi intr-
o explicatie narativa poate fi o sursa de informatii cu un nivel mai ridicat de eficienta
decét simpla prezentare a valorilor indicatorilor.

C. Relatiile cu partile interesate — un raport integrat ar trebui sa demonstreze calitatea relatiei
cu partile interesate, din moment ce valoarea nu este creatd folosind doar eforturile
organizatiei, ci doar prin relatiile cu ceilalti (IIRC, 2013). Partile interesate furnizeaza
opinii utile cu privire la aspectele pe care companiile au tendinta de a ignora, cum ar fi
problemele sociale si de mediu. O relatie solida cu partile interesate este construita prin
prezentarea modului Tn care nevoile si interesele acestora suntintelese si luate in
considerare n procesul decizional. Scopul consultarii partilor interesate este obtinerea de
date esentiale, care vor fi folosite pentru a documenta si ghida strategia globald a

organizatiei, precum si pentru a lua cele mai competente decizii de alocare a resurselor
(Soyka, 2013).

D. Materialitatea — raportul integrat ar trebui sa contina informatii relevante, in lipsa carora
procesul de creare a valorii ar putea fi afectat (Deloitte, 2012). Cadrul Conceptual 1IRC
(2013) prezintda un model ce poate fi utilizat pentru a construi o procedurd a determinarii
materialitatii. Acest proces implica urmatoarele: identificarea problemelor esentiale avand
in vedere capacitatea lor de a influenta crearea de valoare, evaluarea relevantei si
prioritizarea problemelor, determindu-se nivelul de informatii ce vor fi dezvaluite cu
privire la aspectele materiale identificate. Aceasta procedura va fi aplicata atat elementelor
pozitive cat si celor negative, inclusiv riscurilor si oportunitatilor, performanta buna sau
mai putin buna. Acest proces va fi aplicat si informatiilor de natura financiara cét si celor
de naturad nonfinanciara.

E. Concizia—compania ar trebui sa evite prezentarea de informatii repetitive si fara relevanta,
deoarece se va periclita procesul decizional a utilizatorilor raportului. Organizatia trebuie
sa gaseasca un echilibru intre Concizie si celelalte principii, in special Consecventa si
Comparabilitate. Un raport integrat este concis daca (IIRC, 2013):

o Aplicd procesul de determinare a materialitatii.

o Are o structura logicd buna si include referinte si legaturi interne pentru a diminua
repetarea de informatii.

o Contine referinte externe catre informatii mai detaliate si care nu se schimba in mod
frecvent.



o Defineste conceptele in mod clar, in putine cuvinte si utilizeaza un limbaj comun,
evitand termeni tehnici ce nu pot fi intelesi.
o Evitd prezentarile de informatii generice, care nu sunt specifice organizatiei.

F.  Certitudine si exhaustivitate — un raport integrat va include toate elementele semnificative,
pozitive sau negative, intr-un mod echilibrat si fard nici un fel de erori. Gradul de
corectitudine al informatiilor prezentate poate fi marit prin mecanisme cum ar fi controlul
intern, auditul intern sau prin obtinerea unei asigurari independente externe. Un raport
integrat este considerat a fi completdaca include informatiile necesare pentru a lua o
decizie corectd. Compania trebuie sd stabileascd amploarea informatiilor prezentate si
nivelul de validitate, deoarece acest lucru ar putea genera afecta obiectivele strategice si
avantajele competitive.

G. Consecventa si Comparabilitate — un raport integrat va furniza informatii comparabile in
timp, dar si cu cele oferite de companiile ce activeaza in sectoare de activitate similare. De
exemplu, compania trebuie sa raporteze aceiasi indicatori cheie de performanta in fiecare
an, cu exceptia cazului in care a intervenit o schimbare substantiala.

4. METODOLOGIA CERCETARII

4.1. Populatia studiata si esantionul utilizat

Studiul analizeazd o populatie formatd din companiile europene ce au publicat raportdri
respectand prevederi ale Cadrului Conceptual de Raportare Integrata IIRC (2013). Prin
interogarea bazei de date IRExamplesDatabasea fost obtinut un esantion de 134 de companii
ale caror rapoarte fac referire catre [IRC sau Cadrul Conceptual (2013). Din acest esantion au
fost selectate companiile ale caror rapoarte au fost publicate pentru anul 2015, rezultand 31 de
companii (Anexa 1). Din aceasta serie a fost eliminat Raportul de Sustenabilitate si Raspundere
Sociald apartinand companiei Axa deoarece acesta nu face parte din obiectul de analiza al
studiului si anume de a evalua doar rapoartele anuale sau integrate ale companiilor.

Anexa 2 prezinta sectoarele economice in care activeaza companiile din esantion, cele mai
reprezentative industrii fiind serviciile financiare, cu 8 companii (26.67%), materiale, servicii
si materiale industriale cu 4 companii fiecare (13.33%).

4.2. Metoda de cercetare

In efectuarea cercetirii s-a procedat la utilizarea combinati a doua metode, analiza de continut
si acordarea de scoruri, pentru a determina nivelul de conformitate a rapoartelor companiilor cu
cerintele Principiilor Raportarii Integrate.

Punctul de pornire in masurarea nivelului de calitate a rapoartelor este reprezentat de modelul
propus de Eccles et al. (2015) ce presupune compararea cerintelor Proiectului Cadrului
Conceptual 1IRC (2013) cu rapoartele integrate ale companiilor. Un alt studiu ce utilizeaza o
metodologie asemanatoare este cel realizat de Lizcano et al. (2011), ce propune o lista de factori
referitori la Elementele de Continut ce vor fi identificati in rapoarte, cu scopul de a creste gradul
de obiectivitate. De asemenea, Ruiz-Lozano si Tirado-Valencia (2016) utilizeaza aceeasi
metoda pentru a analiza masura in care Principiile Raportarii Integrate sunt respectate de
companiile industriale.



Prin urmare, au fost analizatecerintele Cadrului Conceptual 1IRC (2013) in scopul realizarii
unei grile de notare compusa din 6 factori. Acesti factori fac referire la Principiile de Raportare
Integrata:

A. Focalizare strategica si orientare catre viitor
B. Conectivitatea informatiei

C. Relatia cu partile interesate

D. Materialitate

E. Concizie

F. Certitudine si exhaustivitate

Principiul ,,Consecventa si Comparabilitate” a fost exclus din analiza, deoarece acesta este
dificil de evaluat Tntr-o maniera obiectiva intrucat studiul este efectuat doar pe anul 2015, fapt
ce impiedica masurarea comparabilitatii rapoartelor unei companii de la o perioada la alta.
Acest principiu mai poate fi evaluat si notat din perspectiva comparabilitatii dintre rapoartele
companiilor din aceleasi sectoare economice, dar nota obtinutd nu ar fi completa, deci analiza
acestui factor ar fi nesemnificativa pentru studiul efectual.

Fiecare principiu a fost notat incepand de la O (pentru cazul in care raportul nu a furnizat
informatii referitoare la acel element), atingdnd maximul de 3 (cazul in care raportul descrie
excelent factorul respectiv), scorul maxim pe care un raport putea sa-1 obtina fiind 18.

In plus, pentru a creste gradul de obiectivitate al studiului, au fost create o serie de componente
(2-4) ce trebuie identificate Tn rapoarte. Tn functie de nivelul de importanta, determinat prin
analiza Cadrului Conceptual, aceste elemente pot primi un punctaj maxim cuprins intre 0.5-1.5.
De asemenea, punctaje intermediare (exemplu 0.5 din maxim 1) au fost acordate cu scopul de
a obtine un scor final cat mai obiectiv. Suma obtinutd prin insumarea punctajelor intermediare
a fost rotunjita la zero zecimale, scorul final pentru un factor fiind maxim 3. In final, scoruri au
fost calculate pentru fiecare companie, pentru fiecare principiu, precum si un scor total.

5. REZULTATE SI DISCUTII

Scorul mediu obtinut In urma analizei gradului in care sunt respectate Principiile de Raportare
Integratd este 2.19, remarcandu-se patru companii ce au obtinut punctaje maxime pentru toate
principiile propuse de Cadrul Conceptual (Aegon, Munich Airport, ING, Royal DSM). Din
datele prezentate in Anexa 3 rezulta faptul cd majoritatea companiilor (50%) au obtinut un scor
total cuprins intre 11 si 14, in timp ce la extreme de afla cate 5 companii ce reprezinta 17% din
esantionul studiat.

Analizand scorurile medii pentru fiecare Principiu (Anexa 4), se observa valori relativ mari ce
depasesc 2, cu o diferenta redusa (0.2) intre punctajul maxim si cel minim, ceea ce conduce la
0 concluzie preliminara conform careia Principiile de Raportare Integrata sunt respectate de
companii intr-o masura relativ egala.

5.1. Focalizare strategica si orientare catre viitor

Rezultatele obtinute in urma analizei acestui principiu indica un scor mediu de 2,30, fiind si cel
mai mare scor. Majoritatea companiilor (spre exemplu: FMO, BASF, NovoNordisk, Royal
DSM, ArcelorMittal) au prezentat in rapoartele integrate sau anuale informatii referitoare la
potentialele riscuri, oportunitati si la strategia promovata ce urmeaza a fi implementatd. Anexa
5 prezinta situatia scorurilor obtinute de companii, ce reflecta gradul de aplicare a cerintelor
Cadrului Conceptual IIRC (2013) referitoare la Focalizare strategica si orientare catre viitor.



Totusi, companiile studiate nu s-au aliniat in totalitate la cerintele Cadrului Conceptual, din
moment ce Tn general nu a fost prezentata corelatia dintre strategie si alocarea de resurse pentru
atingerea obiectivelor precum si efectele asupra capitalurilor, nici modalitatea de creare de
valoare pe termen scurt, mediu si lung.

5.2. Conectivitatea informatiei

Analizand scorul mediu de 2,20 obtinut de Conectivitatea informatiei, Companiile respecta la
un nivel acceptabil cerintele acestui principiu. In Anexa 6 sunt prezentate punctajele obtinute
de companii pentru respectarea cerintelor referitoare la principiul Conectivitatea informatiei.
Se poate observa faptul ca o parte semnificativa din organizatiile incluse in studiu au primit
scoruri ridicate pentru acest principiu, datorita, spre exemplu, integrarii capitalurilor cu modelul
de afaceri (in special ING, Ferrovial, enBW, Munich Airport) sau a includerii de informatii
calitative ce explica indicatori cantitativi (cum ar fi Royal DSM, ArcelorMittal, Coca-Cola
HBC).

Tn schimb, descrierea strategiei adoptate fira o alocare de resurse si prezentarea necorelati a
performantelor financiare cu cele non-financiare reduc efectul de conectivitate si gandire
integrata promovate de IIRC.

5.3. Relatia cu partile interesate

Acest principiu a obtinut un scor mediu mai redus in comparatie cu principiile anterioare, de
2.13. Informatia din Anexa 7 demonstreaza faptul ca toate companiile, cu exceptia British
American Tobacco, ce a obtinut scorul 0, au identificat principalele parti interesate si eventual
au prezentat informatii referitoare la acestea.

O parte mai restransa din esantionul studiat — cum ar fi Philips, NovoNordisk, Royal DSM,
Aegon — a explicat relatiile ce se stabilesc intre organizatie si partile interesate, precum si
masura sau modalitatile prin care nevoile si opiniile acestora sunt luate in considerare. Aceasta
situatie se datoreaza faptului ca principala categorie de utilizatori a rapoartelor integrate este
reprezentatd de furnizorii de capital. Cadrul Conceptual IIRC (2013) sustine faptul ca furnizorii
de capital sunt intr-adevar beneficiari primari de informatii, dar nu ofera suport pentru a
concluziona cd interesele acestora sunt mai importante decat cele ale celorlalte parti interesate
(Soyka, 2013).

5.4. Materialitate

Rezultatele din aceasta sectiune aratd faptul cd o parte semnificativd din companii a obtinut
scoruri relativ mari pentru acest principiu. Pentru analiza Materialitatii au fost avute in vedere
trei criterii de notare: identificarea aspectelor importante (materiale), prezentarea unei matrice
a materialitatii si a procesului de determinare a materialitatii. Anexa 8 prezintd situatia
scorurilor obtinute de companii, ce reflectd gradul de aplicare a cerintelor Cadrului Conceptual
IIRC (2013) referitoare la Materialitate. Nicio organizatie nu a obtinut scorul 0 pentru acest
principiu, din moment ce toate in rapoartele integrate erau prezentate aspecte esentiale
referitoare la activitatea desfasurata. Cu toate acestea, doar 18 companii studiate au prezentat o
matrice a materialitatii si chiar mai putine au descris procesul de determinare a aspectelor
importante.

Cateva companii, Coca-Cola HBC, ING, Royal DSM, ArcellorMitall, s-au remarcat prin
prezentarea detaliatd a procesului de identificare a aspectelor esentiale, ce a avut ca rezultat o



matrice a materialitdtii bine documentata si argumentata. Organizatiile ce au respectat intr-0
masurd mai mare cerintele Cadrului Conceptual IIRC (2013) 1n ceea ce priveste materialitatea,
au inclus opiniile partilor interesate in proiectarea matricei de materialitate, iar procesul de
determinare a materialitatii s-a bazat In unele cazuri pe punctele de vedere ale partilor interesate.

Rezultatele sunt in concordanta cu cele obtinute de Eccles et al. (2015) care sustin faptul ca
Principiul Materialitate are o importantd ridicatd pentru companie si din acest motiv trei
coordonate au fost analizate in studiul mentionat: identificarea aspectelor esentiale si a riscurilor
materiale, explicarea modalitdtilor de atenuare a acestor riscurilor, precum si prezentarea
matricei materialitdtii. Autorii concluzioneaza analiza asupra Materialitatii prin a afirma ca
faptul ca organizatiile identifica aspectele si riscurile esentiale mult mai bine decat le explica.

5.5. Concizie

Acest principiu a obtinut cel mai scazut scor mediu, de 2,10, aceasta situatie fiind prezentata in
Anexa 9. Jumatate dintre companii au obtinut scorul 2 pentru respectarea cerintelor acestui
principiu, indicdnd o necesitate generala de a imbunatati nivelul de concizie a rapoartelor
integrate. O parte din companiile analizate (precum Arcelor Mittal, JSC NIAEP sau ING)
au Intreprins eforturi pentru a raspunde cerintelor Cadrului Conceptual IIRC (2013). Acestea
au utilizat referinte si legaturi interne si externe pentru a usura navigabilitatea si pentru a evita
expunerea de informatii repetitive, iar informatiile prezentate urmau o structura logica coerenta.

Rapoartele ce au scoruri reduse la acest principiu (in special ABN AMBRO, Ferrovial si Go-
Ahead), se caracterizeaza prin oferirea de informatii repetitive, spre exemplu prezentarea de
indicatori cheie de performanta la inceputul raportului cu scopul de a crea o imagine buna
despre rezultatele companiei, ca apoi aceiasi indicatori sd fie explicati din nou intr-0 sectiune
specifica.

Intr-un studiu anterior, Eccles, et al. (2012), a concluzionat ci rapoartele privind schimbarile
climatice ale companiilor industriale folosesc un limbaj repetitiv. Cateva rezultate ale acestei
cercetdri justificd aceste constatdri. Rapoartele au un ridicat continut narativ, dar uneori
cerintele Cadrului Conceptual IIRC (2013) nu sunt in totalitate respectate In ceea ce priveste
Concizia.

5.6. Certitudine si exhaustivitate

Principiul a obtinut un scor mediu destul de ridicat, de 2,27. Anexa 10 prezintd situatia
scorurilor obtinute de companii, ce reflecta gradul de aplicare a cerintelor Cadrului Conceptual
IIRC (2013) referitoare la Certitudine si exhaustivitate. Per ansamblu, companiile au prezentat
suficiente informatii pentru a crea o imagine clard cu privire la activitatile desfasurate in
exercitiul financiar 2015. Cu toate acestea, doar o mica parte din organizatiile studiate au descris
practicile utilizate pentru verificarea corectitudinii datelor prezentate, identificAndu-se doua
modalitati prin care s-a demonstrat validitatea informatiilor.

Una dintre metode a fost utilizarea procedurilor de control intern si de audit intern, cu scopul
de a oferi o asigurare cu privire la acuratetea informatiilor prezentate in rapoarte. O alta
modalitate de a obtine un nivel acceptabil de asigurare a fost includerea unei opinii externe, ce
evalueaza corectitudinea prezentarilor legate de sustenabilitate, responsabilitate sociald si
mediu (spre exemplu, asigurdrile oferite de Royal DSM si Philips). De remarcat este faptul ca
majoritatea companiilorau oferitasigurari asupra informatiilor de natura financiara prin
prezentarea raportului auditorului extern.



CONCLUZII

Obiectivul acestei cercetari a fost evaluarea nivelului de conformitate cu Principiile Raportarii
Integrate prezentate in Cadrul Conceptual IIRC (2013). Esantionul analizat este format din 30
de rapoarte integrate sau anuale ale companiilor Europene ce au aderat la aceasta practica,
rapoartele fiind selectate doar daca sunt prezente in IR ExampleDatabase. Studiul a fost efectuat
prin utilizarea combinatd a doud metode, analiza de continut si acordarea de scoruri, pentru a
monitoriza masura 1n care Principiile au fost respectate. Concluzia generala a cercetarii este ca
organizatiile se afla la niveluri diferite de conformitate cu cerintele Cadrului Conceptual IIRC
(2013).

Companiile aflate in fruntea initiativei au obtinut scoruri ridicate pentru toate elementele
analizate, rapoartele lor oferind toate informatiile necesare prin intermediul unei structuri logice
si usor de urmarit, precum si o descriere detaliatd a procesului de creare de valoare si a
modelului de afaceri. Aceste rapoarte sunt cu adevarat integrate, mai ales atunci cand sunt
comparate cu rapoartele ce au obtinut scoruri mai mici. Desi au fost intreprinse eforturi pentru
a respecta Principiile Raportarii Integrate, loc pentru imbunatatiri exista, respectarea cerintelor
Cadrului Conceptual IIRC (2013) raportarea integrata fiind inca intr-o faza incipientd pentru
companiile din a doua parte a clasamentului.

Aceste rezultatele sunt sustinute si de Ruiz-Lozanoand Tirado-Valencia (2016). Autorii
demonstreaza intr-un studiu ce analizeaza rapoartele companiilor din sectorul industrial faptul
ca nu toate aceste principii sunt respectate in aceeasi masura de catre organizatii. Principiul
Focalizarea strategica si orientarea catre viitor, precum si conexiunile dintre Capitaluri in
procesul de creare de valoare au un nivel ridicat de observatie, dar cu toate acestea, exista si
aspecte care necesitd o accentuare mai puternicd, cum ar fi mecanismele ce asigura validitatea
informatiilor sau implicarea partilor interesate in procesul de pregatire a rapoartelor.Prezenta
cercetare indica aceastd descriere ca fiind in conformitate cu rezultatele analizei desfasurate.
Exceptia de la aceasta afirmatie este respectarea principiului Certitudine si exhaustivitate, unde
au fost observate progrese, existand companii care au inclus inrapoartele lor explicatii privind
modalitatea in care este asigurata corectitudinea datelor prezentate.

Rezultatele si concluziile acestui studiului sunt limitate de numarul mic de companii care si-au
adaptat rapoartele anuale pentru a raspunde cerintelor Cadrului Conceptual I[IRC (2013). Baza
de date utilizata — IR ExampleDatabase — a furnizat doar 30 de rapoarte integrate sau anuale
pentru anul 2015, desi Cadrul Conceptual IIRC a fost finalizat si publicat in decembrie 2013.
Tn plus, studiul este limitat la un singur continent: Europa. Pentru a extinde limitele acestei
cercetari, Tncorporarea unui numar mai mare de rapoarte publicate pentru mai multe perioade
fiscale ar permite o analiza comparativa pe ani, ce ar putea arata evolutia practicilor de raportare
integrata. Studiul poate fi limitat si de metodologia utilizata, deoarece sistemul de alocare de
scoruri ar putea introduce o doza de subiectivism in rezultate. Dar, toate acestea nu neaga
concluziile acestui studiu.
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https://www.iasplus.com/en/publications/south-africa/other/integrated-reporting-issue-3/at_download/file/ZA%20Integrated%20Reporting%20Aug%202012.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2011/09/IR-Discussion-Paper-2011_spreads.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2011/09/IR-Discussion-Paper-2011_spreads.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2013/03/Consultation-Draft-of-the-InternationalIRFramework.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2013/03/Consultation-Draft-of-the-InternationalIRFramework.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2013/12/13-12-08-THE-INTERNATIONAL-IR-FRAMEWORK-2-1.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2013/12/13-12-08-THE-INTERNATIONAL-IR-FRAMEWORK-2-1.pdf
http://integratedreporting.org/wp-content/uploads/2013/12/13-12-08-THE-INTERNATIONAL-IR-FRAMEWORK-2-1.pdf
http://aeca.es/old/comisiones/rsc/estudio_empirico.pdf

Anexa 1. Lista companiilor studiate

Companie Tara Disponibil la Companie Tara Disponibil la

ABN AMRO Olanda ABN_AMRO_2015.pdf ING Olanda ING2015.pdf

Achmea Olanda Achmea_2015.pdf, JSC NIAEP Rusia JSCNIAEP2015.pdf
Marea

Aegon Olanda Aegon 2015.pdf Marks& Spencer Britanie M&S2015.pdf

Chile (listata la

Antofagasta LSE) Antofagasta 2015.pdf Munich Airport Germania MunichAirport2015.pdf
Marea

ArcelorMittal Luxembourg ArcellorMittal 2015.pdf National Grid Britanie NationalGrid2015.pdf

BASF Germania BASF 2015.pdf, NordGold Rusia Nordgold2015.pdf

British

American

Tobacco Marea Britanie  BritishAmericanTobacco2015.pdf | NovoNordisk Danemarca NovoNordisk2015.pdf

Coca-Colahbc  Eiyetia CCH 2015.pdf Philips Olanda Philips2015.pdf

Dellas Italia Dellas2015.pdf Royal DSM Olanda DSM-2015.pdf

enBW Germania enbw2015.pdf SAP Germania SAP2015.pdf

Ferrovial Spania Ferrovial2015.pdf SGS Elvetia SGS2015.pdf

Swedish Export

FMO Olanda FMO2015.pdf Credit Corporation  Suedia SEK_AR_2015 EN.pdf
Marea

Gecina France Gecina_2015.pdf The Crown Estate Britanie TheCrownEstate 2015.pdf

Generali Italia Generali2015.pdf TVEL Rusia TVEL2015.pdf

Go-Ahead Marea Britanie  Go-Ahead2015.pdf UBS Elvetia UBS2015.pdf
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http://examples.integratedreporting.org/resources/8105/ABN_AMRO_Annual_Report_2015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/5945/ING%202015%20Annual%20Report.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/8147/Achmea_AR%202015.pdf,
http://examples.integratedreporting.org/resources/7529/ASE%20Group%20annual%20report.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/7946/Aegon-Annual-Review-2015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/5037/M%26S%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6617/Antofagasta%20Annual%20Report%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/7718/Munich%20Airport_Integrated%20Report_2015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6719/Arcellor%20Mittal_Annual%20Review%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/5426/National%20Grid_Annual%20Report%202015_FULL.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6524/BASF_Report_2015%20%281%29.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/7358/Nordgold_2015_IR_M.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/8216/British%20american%20tobacco%20annual%20report%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6008/Novo%20Nordisk%202015%20Annual%20report.PDF
http://examples.integratedreporting.org/resources/7127/CCH%20Integrated%20Report%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/8501/Full%20Annual%20Report-%20Philips%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/8642/Dellas_AR_2015_EN.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6059/DSM-Annual-Report-2015.pdf
REGULAMENT%20OLIMPIADA%20ONEF%202017.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6437/SAP%20%20SE%202015%20Annual%20Report.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/7997/Ferrovial_Integrated%20Annual%20Report_2015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/5909/SGS%202015%20Annual%20Report.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/7013/FMO%20Annual%20report.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/7469/SEK_AR_2015_EN.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/8609/Gecina_IntRep_2015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/4484/The%20Crown%20Estate_Annual%20Report%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6782/Annual%20Integrated%20Report%20and%20Consolidated%20financial%20statement%20Generali%20Group%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/8582/ANNUAL_REPORT_TVEL%2B2015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/4747/Go-Ahead%202015.pdf
http://examples.integratedreporting.org/resources/6668/UBS_annual-review-2015-en.pdf

Anexa 2. Sectoarele economice in care activeaza companiile studiate

SECTOR ECONOMIC NUMAR DE COMPANII PROCENT
Servicii financiare 8 26,67%
Materiale 4 13,33%
Servicii 4 13,33%
Materiale industriale 4 13.33%
Bunuri de consum 2 6,67%
Servicii de sanatate 2 6,67%
Imobiliare 2 6,67%
Tehnologie 2 6,67%
Utilitati 2 6,67%

Sursa.: IR ExamplesDatabase, disponibil la: http://examples.integratedreporting.org

Anexa 3. Scoruri totale pentru Principiile Raportarii Integrate

SCOR TOTAL PE COMPANIE NUMAR DE COMPANII PROCENT
17-18 5 16,67%
15-16 5 16,67%
13-14 7 23,33%
11-12 8 26,67%
8-10 5 16,67%

Anexa 4. Scoruri medii pentru Principiile Raportarii Integrate
3,00
2,50
2,30 2,20 213 217 210 2,27
2,00
1,50
1,00
0,50
0,00
Focalizare Conectivitatea Relatia cu partile Materialitate Concizie Certitudine si
strategica si informatiei interesate exhaustivitate
orientare citre
viitor
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http://examples.integratedreporting.org/search?x=24&y=24&organisation_type=&organisation_region=1&organisation_industry=&report_type=&report_year=2015&fragment_fundamental=&fragment_content

Anexa 5.Scoruri obtinute de companii pentru principiul Focalizare strategica si orientare cétre viitor

SCOR 3 SCOR 2 SCOR 1
Achmea ABN AMRO British American Tobacco
Aegon Antofagasta Dellas
ArcelorMittal Coca-Cola HBC Marks& Spencer
BASF Ferrovial SGS
enBW Gecina
FMO Go-Ahead
Generali National Grid
ING Philips
JSC NIAEP SAP
Munich Airport Swedish Export Credit Corporation
NordGold The Crown Estate
NovoNordisk TVEL
Royal DSM UBS

Anexa 6. Scoruri obtinute de companii pentru principiul Conectivitatea informatiei
SCOR 3 SCOR 2 SCOR 1

Achmea Antofagasta ABN AMRO

Aegon British American Tobacco BASF

ArcelorMittal Ferrovial Dellas

Coca-Cola HBC FMO Go-Ahead

enBW JSC NIAEP SGS

Gecina National Grid Swedish Export Credit Corporation

Generali NordGold

ING NovoNordisk

Marks& Spencer Philips

Munich Airport The Crown Estate

Royal DSM TVEL

SAP UBS

Anexa 7. Scoruri obtinute de companii pentru principiul Relatia cu partile interesate

SCOR 3 SCOR 2 SCOR 1 SCORO0
British American
Aegon ABN AMRO Antofagasta Tobacco
Coca-Cola HBC Achmea BASF
ING ArcelorMittal Ferrovial
Marks& Spencer Dellas Generali
Munich Airport enBW Go-Ahead
National Grid FMO SGS
NordGold Gecina TVEL
NovoNordisk JSC NIAEP
Philips SAP
Royal DSM
Swedish Export Credit
Corporation
The Crown Estate
UBS
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Anexa 8. Scoruri obtinute de companii pentru principiul Materialitate

SCOR 3 SCOR 2 SCOR 1
Aegon NordGold NovoNordisk
Coca-Cola HBC Achmea The Crown Estate
ING enBW Generali
Royal DSM Marks& Spencer SAP
Munich Airport Philips UBS
ArcelorMittal BASF National Grid
Gecina SGS Antofagasta
FMO British American Tobacco
JSC NIAEP Go-Ahead
Swedish Export Credit Corporation
Ferrovial
Dellas
ABN AMRO
TVEL
Anexa 9. Scoruri obtinute de companii pentru principiul Concizie
SCOR 3 SCOR 2 SCOR 1

Aegon Achmea ABN AMRO
ArcelorMittal BASF Antofagasta
Coca-Cola HBC British American Tobacco Ferrovial
ING Dellas Go-Ahead
JSC NIAEP enBW SGS
Munich Airport FMO TVEL
NordGold Gecina
NovoNordisk Generali
Royal DSM Marks& Spencer

National Grid

Philips

SAP

Swedish Export Credit Corporation
The Crown Estate
UBS
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Anexa 10. Scoruri obtinute de companii pentru principiul Certitudine si exhaustivitate

SCOR 3 SCOR 2 SCOR 1
Achmea ABN AMRO National Grid
Aegon Antofagasta TVEL
BASF ArcelorMittal
Coca-Cola HBC British American Tobacco
Generali Dellas
ING enBW
Munich Airport Ferrovial
NordGold FMO
NovoNordisk Gecina
Royal DSM Go-Ahead
JSC NIAEP
Marks& Spencer
Philips
SAP
SGS

Swedish Export Credit
Corporation

The Crown Estate
UBS
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CERCETARE EMPIRICA PRIVIND PERCEPTIA
PROFESIONISTILOR CONTABILI ASUPRA
RECUNOASTERII SI EVALUARII VENITURILOR

Casiana Maria Darie
Licenta, an 11, grupa 647

Coord. stiintific: prof. univ. dr. Daniela-Artemisa Calu

REZUMAT

Studiul face parte din lucrarea de licenta ,, Politici si tratamente contabile privind recunoasterea
veniturilor (IAS18) si a contractelor de constructie (IAS 11)” Sustinuta in sesiunea de licenta din iulie
2017. Pentru elaborarea lui am realizat un chestionar format din 19 intrebari, prin platforma
isondaje.ro., avand ca obiectiv cunoasterea perceptiei profesionistilor contabili cu privire la
recunoasterea si evaluarea veniturilor din vanzari de bunuri, a veniturilor din prestari servicii §i a
veniturile din chirii/redevente dobdnzi si dividende. Rezultatele cercetarii le vom prezenta in
continuare prin grafice si comentarii aferente.

CUVINTE CHEIE: venituri, criterii de recunoastere, evaluare, contracte de constructii, politici
contabile

1. INTRODUCERE

Tema este importanta si actuald avand in vedere necesitatea de a determina Tn mod corect si
relevant rezultatul contabil si fiscal, acesta fiind un indicator semnificativ al cuantificarii
performantei unei intreprinderi, pentru toti utilizatorii de informatii financiar-contabile.ln
afara faptului ca politicile contabile sunt prevazute de lege, necesitatea lor este data si de
considerente practice, din nevoia de a stabili conditiile in care se desfasoarda anumite
operatiuni care au impact in contabilitate si, in final, din faptul cd informatia contabila sta la
baza deciziilor pe care le iau administratorii si actionarii.

Prin intermediul unui chestionar, am colectat date si informatii legate de perceptia
profesionistilor contabili asupra cunoasterii, recunoasterii si evaludrii veniturilor.Acesta a fost
difuzat catre un numar de 400 profesionisti contabili ce au statulul de salariat al unei entitati
sau administrator al propriei societdti de servicii financiar contabile, Tn perioada 01.05.2017-
30.05.2017. Structura chestionarului se gaseste in anexa nr. la acestei lucrdri. Datele
colectate au fost prelucrate in grafice si tabele cu ajutorul programului Excel.

Difuzarea chestionatului s-a facutprin e-mail catre mai multe tipuri de entitati (mici, mijlocii
si mari, inclusiv societati ale caror actiuni sunt cotate la Bursa de valori) cu diverse obiecte de
activitate intre care si contructii. In tabelul 2 Profilul de activitate preponderent am
prezentatin detaliu informatii cu privire laobiectul principal de activitate al societatilor din
care au facut parte persoanele repsondente.

Obiectivele acestei cercetari au fost:

- Identificarea existentei de politici contabile si a gradului de importanta acordat;

- Identificarea criteriilor de recunoastere a veniturilor;

- Cunoasterea celei mai utilizate metode de stabilire a stadiului de executie;

- Cunoasterea celor mai des intélnite tipuri de contracte de constructii.

17



Chestionarul a fost structurat pe mai multe paliere de informatii: informatii de cunoastere a
repondentilor (varsta, experientd, gen, studii) si informatii legate de tema abordata.

2. SINTEZA INFORMATIILOR DE CUNOASTERE A RESPONDENTILOR

Din totalul de 400 chestionare distribuite am primis raspuns de la un numar de 52 respondenti,

rata de raspuns fiind de 13%.
Tn tabelul nr.1 sunt prezentate informatii legate de rata de rispuns a respondentilor.

Tabelul nr.1 Rata de rdaspuns a repondentilor

Elemente Valoare %
Total e-mailuri transmise 400 100%
Raspunsuri efective 52 13%

Sursa: Prelucrare proprie

2.1.Varsta repondentilor

Analizand datele din tabelul nr. 2. concluzionam faptul ca cea mai mare parte, adica un
procent de 55,8% au varsta cuprinsa intre 40-50 de ani, 21,2% au varsta cuprinsa intr 30-40 de
ani, persoanele peste 50 de ani au detinut o pondere de 15,4%.

Tabel nr. 2 Varsta repondentilor

Intervale Nr. Pondere
Mai putin de 20 ani 0 0.0%

20-30 ani 4 7.7%

30-40 ani 11 21.2%
40-50 ani 29 55.8%
Mai mult de 50 ani 8 15.4%
Total 52 100.0%

Sursa: Prelucrare proprie

2.2. Genul repondentilor

Analizand genul repondentilor constatam faptul ca 41 de respondenti sunt femei, adica 78,8%,
lar 11 sunt barbati, adica un procent de 27,2%. Aceasta informatie nu ne surprinde pentru ca
majoritatea colegelor sunt de gen feminin.

Figura nr. 1 Genul respondentilor

‘ Feminin

W Masculin

41

Sursa: Prelucrare proprie

18



2.3. Experienta in domeniul contabilitatii

Figura nr. 2 Experienta in domeniul contabilitatii

1.9%
° 17.3% B Mai putin de 5 ani;

30.8% ‘ ’ B intre 5-10 ani;
‘ 15.4% Tntre 10-20 ani;

m intre 20-30 ani;

M Peste 30 ani.

34.6%
Sursa: Prelucrare proprie

Pe langa varsta, am considerat importanta experienta respondentilor; astfel, din figura nr. 2
rezultd urmatoarele:

- cea mai mare pondere, 34,6% dintre respondenti, au o experienta cuprinsa intre 10-20 de ani;

- cea mai mica pondere o detin persoanele cu o experienta de peste 30 de ani;

- persoanele cu experienta cuprinsa intre 5-10 ani, au o0 pondere de 15,4%;

- persoanele cu experienta cuprinsd mai mica de 5 ani, au o pondere de 17,3%.

Analiza acestei informatii ne permite sa spunem ca ne-am adresat unor persoane cu
experienta, ceea ce confera raspunsurilor mai multa valoare.

2.4. Nivelul pregatirii profesionale
Foarte important este, pe langa experienta, si nivelul pregatirii profesionale.

Din datele sintetizate Tn figura nr 2.3 putem formula urmatoarele concluzii:

- cea mai mare pondere adica 59,6% au detinut-0 persoanele cu studii economice;
- sunt persoane ce au atat studii medii economice, cat si studii superioare;
- persoanele ce au urmat cursuri post universitare detin o pondere de 24,6%.

Figura nr. 3 Nivelul pregitirii profesionale

1.8% 14.0%

24.6% m studii medii economice;

m studii superioare economice;

studii postuniversitare
economice.

59.6%

Sursa: Prelucrare proprie

Consideram ca atat experienta, Cat si pregatirea profesionald a respondentilor este relevanta
pentru studiul efectuat.

2.5. Categoria de méirime a entitatii

Categoriile de marime formulate in intrebare au fost cele precizate in OMFP 1802
»Reglementari contabile pentru intocmirea situatiilor financiare anuale individuale si
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consolidate” si am considerat necesara aceasta informatie avand in vedere componenta setului
de situatii financiare, dar si alte elemente legate de recunoasterea veniturilor.

Figura nr. 4 Categoria de marime a societatii
50.0%
2 40.0%
i= 30.0%
ﬁ 20.0%
< 10.0%
0.0% - -
Microentitate Intreprindere Intreprindere
mica mijlocie sau
mare.
| W Series1 50.0% 15.4% 34.6%

Sursa: Prelucrare proprie

Datele prezentate in figura nr. 4 arata faptul ca 50% dintre respondenti au raspuns din partea
unei microentitati, 15,4% din partea unei Tintreprinderi mici, iar 34,6% din partea
intreprinderilor mijlocii si mari.

2.6. Reglementarile contabile care au stat la baza recunoasterii si evaluirii veniturilor

Pentru studiul pe care mi l-am propus a fost importanta acesta intrebare, daca aplica
reglementari nationale sau dacd aplica Standardele Internationale de Raportare Financiara.
Am vazut din primul capitol cd sunt cateva diferente intre cele doud baze de referinta.

Figura nr. 5 Reglementirile in baza cirora recunoasteti
si evaluati veniturile

11.5%

= OMFP 1802/2014
m [FRS

88.5%
Sursa: Prelucrare proprie

Din datele sintetizate in figura nr. 5 putem spune ca 11,5% dintre respondeti erau responsabili
de organizarea contabilitatii conform IFRS, iar 85,5% conform OMFP 1802/2014.

2.7. Profilul de activitate preponderent

Ne-a preocupat in continuare profilul de activitate al celor care au raspuns studiului propus de
mine. Aceasta informatie ne conduce catre tipurile de venituri pe care le are entitatea dar si
catre politicile contabile pe care trebuie sa le aplice.
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Tabelul nr. 2 Profilul preponderent de activitate

Domeniu de activitate Nr. rep. %
Productie; 13 25.5%
Servicii; 23 45.1%
Comert; 4 7.8%
Alt domeniu, va rugam specificati. 4 7.8%
Constructii. 7 13.7%

Sursa: prelucrare proprie

Figura nr. 6 Care este profilul preponderent de activitate

al societitii in care lucrati
[0)
13.7% 25 504 B Productie;
]
- 8% m Servicii;
Comert;

45.1%

Sursa: Prelucrare proprie

Profilul preponderent de activitate in care profesionistii isi desfasoara activitatea a fost:

- servicii, ponderea fiind de 45,1%, o pondere justificata, avand in vedere ca respondentii au
propriile entitati, prin care isi desfasoara activitatea;

- productie, ponderea fiind de 25,5%;
- constructii, ponderea fiind de 13,7%;
- comert, Cu un procent de 7,8%

- alt domeniu, cu o pondere de 7,8%. Aici au fost adaugate activitatile de transport si de
cercetare.

3 REZULTATELE CERCETARII

Rezultatele acestei cercetari au la baza culegerea si prelucrarea datelor din chestionar, pe baza
mai multor intrebari ce au scopul de a identifica aspecte legate de recunoasterea si evaluarea
veniturilor.

3.1. Frecventa categoriilor de venituri intalnite de respondeti in entitatile economice in care
lucreaza. Considerand ca intelegerea criteriilor de recunoastere a veniturilor este influentatade
experienta intdlnitd in activitatea practici, am propus sa se mentioneze categoriile de
venituriintalnite in entitatea in care respondentii lucreaza.

Formularea in chestionar a cerintei a fost urmatoarea: ordonati urmatoarele categorii de
venituri n functie de frecventa aparitiei in cadrul entitatii economice la care lucrati. Utilizand
o scald de la 1 1a 6 (unde 1 reprezinta cea mai des utilizata, iar 6 cel mai rar utilizata).
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Tabelul nr. 3 Frecventa aparitiei veniturilor

Tipuri de bunuri Locl |Loc2 loc3 |loc4 |loch loc 6
Venituri din vanzarea bunurilor 34.62 11.54 13.46 | 7.69 9.62 23.08
Venituri din prestari servicii 61.54 28.85 5.77 0.00 0.00 3.85

Venituri din dobanzi 3.85 5.77 17.31 | 11.54 | 26.92 34.62
Venituri din dividend 5.77 7.69 9.62 21.15 | 15.38 40.38
Venituri din redevente/ chirii 1.92 9.62 13.46 | 11.54 | 25.00 38.46
Alte venituri 1.92 23.08 17.31 | 9.62 9.62 38.46

Sursa: Prelucrare proprie

Din tabelul nr. 3 se observa ca cea mai intalnita categorie de venituri o reprezinta ,,Veniturile
din prestari servicii”, cu 0 pondere de 61,54%, si apoi ,,Veniturile din vanzarea bunurilor”, cu
o pondere de 34,62%. De asemenea, este important ca fiecare categorie din veniturile luate in
discutie a fost regasita cu o anumita frecventa in activitatea practica.

Figura nr. 7 Frecventa aparitiei tipurilor de venituri
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Venituri din | Venituri din | Venituri din | Venituri din | Venituri din Alte
vanzarea prestari dobanzi dividende | redevente/ venituri
bunurilor servicii chirii

| Hlocl 34.62 61.54 3.85 5.77 1.92 1.92

Sursa: Prelucrare proprie

Preponderenta veniturilor din prestari servicii in raspunsurile formulate este determinata de
faptul ca persoanele cétre care a fost transmis chestionarul, isi gestioneaza propria afacere in
domeniul serviciilor de: contabilitate, audit, expertiza contabila.

3.2. In ce misuri entitatea dumneavoastri acordi atentie asupra elaboririi si
fundamentarii politicilor contabile

Pentru personalul cu atributii de executie din compartimentele financiar-contabile, politicile
contabile reprezinta ,,cadrul legal" intern care trebuie respectat intocmai.

Continutul acestora trebuie sa respecte legislatia in vigoare, atat cea in domeniul contabilitatii,
cat si legislatia in general.

Elaborarea politicilor contabile conform prevederilor legale aplicabile contribuie la o
recunoastere riguroasa a veniturilor si cheltuielilor, deci la o determinare a unui rezultat
contabil corect/relevant.
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Figura nr. 8 Atentia acordata elaborarii si fundamentarii politicilor
contabile

17.3%
32.7%

m in foarte micd masurd

m in mare masura
n foarte mare masura

50.0%

Sursa: Prelucrare proprie

Datele colectate prin chestionar ne conduc spre concluzia ca 50% dintre repondenti acorda
importanta acestui document in mare masura, 32,7% in foarte mare masura, iar 17,3% in mica
masura.

Tn anul 2016 prof. univ. dr. Lucian Cernusca a efectuat un studiu cu privire la perceptia
profesionistilor contabili cu privire la elaborarea si fundamentarea politicilor contabile, ce a
fost publicat Tn CECCAR Bussines Magazin. Concluziile generate in urma prelucrarii
rezultatelor chestionarului cu privire la importanta acordatd manualului de politici contabile
au fost:” 13% dintre profesionisti acorda atentie in foarte mare masura, 52% acorda atentie in
mare masura si 35% in micd masura.”

lata ca raspunsul obtinut de sondajul efectuat de mine este aseméanator celui conturat de prof.
univ. dr. Lucian Cernusca. Consider ca motivul pentru care un numar mai mare de repondenti
s-au aflat la pragul ,,in mare masura” a fost acela al existentei unui nivel accentuat de
formalism in elaborarea si aplicarea politicilor contabile.

3.3. Criteriile de recunoastere a veniturilor din vinzarea bunurilor

Criteriile generale de recunoastere a veniturilor sunt precizate in Cadrul general de raportare
IASB, insa IAS 18 aduce precizari suplimentare pentru cele trei categorii de venituri abordate
de acesta.

Studiul efectuat a vizat o ierarhizare a criteriilor folosind o scald (1 reprezinta cel mai des
utilizata, iar 5 cel mai rar utilizatd) in functie de importanta atribuita acestora in ceea ce
priveste recunoasterea veniturilor din vanzari de bunuri.

Tabelul nr. 4 Ierarhizarea perceptiei profesionistilor contabili asupra importantei criteriilor
de recunoagstere a veniturilor din vanzarea bunurilor.

- . Clasament .
Criteriul analizat loc L Media
pe baza mediei
Societatea nu mai gestioneaza bunurile vandute la nivelul la care ar fi 1 172 331
facut-o In mod normal daca detinea proprietatea. '
Costurile tranzactiei pot fi evaluate in mod credibil 2 163 3.13
Este probabil ca beneficiile economice asociate tranzactiei sa intre in 3 157 3.02
ntreprindere '
Marimea veniturilor poate fi evaluatd in mod credibil. 4 145 2.79
Societatea a transferat toate riscurile si beneficiile semnificative ce 5 143 575
decurg din proprietatea bunurilor '

Sursa: Prelucrare proprie
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Figura nr. 9 lerarhizarea criteriilor de recunoastere a veniturilor
din vanzari de bunuri

Societatea nu mai gestioneaza bunurile vandute la nivelul la care ar 3.31
fi facut-o in mod normal daca detinea proprietatea.
Costurile tranzactiei pot fi evaluate in mod credibil. 3.13
Este probabil ca beneficiile economice asociate tranzactiei sa intre 3.02
n Intreprindere '
Marimea veniturilor poate fi evaluata in mod credibil. 2.79
Societatea a transferat toate riscurile si beneficiile semnificative ce 2.75

decurg din proprietatea bunurilor

Sursa: Prelucrare proprie

Datele sintetizate prin tabelul nr. 4 si figura nr. 9 ne permit sa formuldm urmatoarele
concluzii, desi trebuie sd mentiondm ca, pentru recunoasterea veniturilor din vanzari de
bunuri, toate criteriile trebuie sa fie indeplinite:

— Criteriului ,,Societatea nu mai gestioneaza bunurile vandute la nivelul la care ar fi facut-o
in mod normal daca detinea proprietatea” i s-a acordat cea mai mare importanta;

— Criteriul ,,Costurile tranzactiei pot fi evaluate in mod credibil” a fost al IlI-lea ca
importanta;

— Criteriului ,,Societatea a transferat toate riscurile si beneficiile semnificative ce decurg din
proprietatea bunurilor” i s-a acordat cel mai mic punctaj.

Consider cd marea majoritate a repondentilor au considerat mai important faptul ca
LwSocietatea nu mai gestioneazda bunurile vandute la nivelul la care ar fi facut-0 in mod
normal daca detinea proprietatea” avand in vedere experienta practica, dar si mentiunea
regasita atat in reglementarile nationale, cat si internationale, ca veniturile din vanzari de
bunuri se inregistreaza in contabilitate atunci cand are loc transferul dreptului de proprietate.

3.4. Cunoasterea situatiilor intalnite Tn activitatea dumneavoastra practica ce nu au permis
recunoasterea veniturilor din vanzari de bunuri, desi tranzactia a avut loc.

Studiul efectuat a vizat o ierarhizare a situatiilor intalnite folosind o scald (1 reprezinta cea
utilizata cel mai des, iar 5 cea care este utilizata cel mai rar) Tn functie de importanta.

Fig. 10 Ierarhizarea situatiilor ce nu au permis recunoasterea
veniturilor

Vanzarea in regim de consignatie
Vanzarea in rate
Societatea are obligatii legate de rezultate..

Alte motive

Cumparatorul are dreptul de a returna bunurile..

H Loc

Sursa: Prelucrare proprie
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Cel mai des intalnita situatie care nu a permis recunoasterea veniturilor din vanzari de bunuri,
desi tranzactia a avut loc, a fost situatia in care Cumparatorul are dreptul de a returna
bunurile cumparate dintr-un motiv specificat in contractul de vanzare-cumpdarare. Apoi, pe
locul doi s-au situat alte situatii decét cele mentionate de catre mine, printre care: veniturile se
recunosc, dupa ce cumparatorul accepta livrarea bunurilor si se efectueaza instalarea si
verificarea lor, respectiv dupa ce a fost ridicata suma din bancomat. Dreptul de a returna
bunurile cumparate este impus marilor magazine prin reglementdri nationale impuse de
,Politicile Europene”, si mai mult decat atat, aceastd practica este promovata si ca oferta de
foarte multe magazine cu vanzare online.

3.5. Criteriile de recunoastere a veniturilor din prestari servicii

Veniturile din prestari de servicii trebuie sa fie recunoscute, conform IAS 18, in functie de
stadiul de executie a tranzactiei la data bilantului, doar in momentul in care rezultatul unei
tranzactii poate fi estimat in mod fiabil.

Studiul efectuat a vizat o ierarhizare a criteriilor folosind o scala (1 reprezinta cel mai des
utilizata, iar 4 cel mai rar utilizatd) in functie de importanta atribuita acestora in ceea ce
priveste recunoasterea veniturilor din prestari Servicii.

Tabelul nr. 5 Ierarhizarea perceptiei profesionistilor contabili asupra importantei criteriilor
de recunoastere a veniturilor din prestari servicii.

Clasament
pe baza mediei

Criteriul analizat punctaj | Media

Costurile aparute pe parcursul contractului si costurile de finalizare
. : z S 1 156 3.00
ale contractului pot fi evaluate in mod credibil

Stadiul de executie a contractului la data intocmirii bilantului
. " . ; 2 135 2.60
poate fi evaluat Tn mod credibil

Este probabil ca beneficiile economice asociate tranzactiei
< - N . ’ 3 131 2.52
sa intre 1n societate

Suma totald a veniturilor poate fi evaluata in mod credibil 4 98 1.88

Sursa: Prelucrare proprie

Figura nr. 11 Ierarhizarea criteriilor de recunoastere a veniturilor
din prestari servicii
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tranzactiei sa intre in societate

Suma totald a veniturilor poate fi evaluata in mod
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Sursa: Prelucrare proprie
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Pe baza chestionarului aplicat, am centralizat datele in tabelul nr. 5 si figura nr.11. Acestea ne
permit s formuldm urmatoarele concluzii, desi trebuie s mentiondm ca, pentru recunoasterea
veniturilor dinprestari servicii toate criteriile trebuie sa fie indeplinite.

— Criteriului ,,Costurile aparute pe parcursul contractului si costurile de finalizare ale
contractului pot fi evaluate in mod credibil” i s-a acordat cea mai mare importanta;

— Criteriul ,,Stadiul de executie a contractului la data intocmirii bilantului poate fi evaluat in
mod credibil” a fost al I1-lea ca importanta;

— Criteriului ,,Suma totald a veniturilor poate fi evaluata in mod credibil” i s-a acordat cel
mai mic punctaj.

Aceste informatii imi permit sa spun ca profesionistii contabili au o atitudine prudentd in a
recunoaste veniturile din prestari servicii pe masura recunoasterii cheltuielilor.

3.6. Metoda folositia pentru determinarea stadiului de executie in cazul contractelor de
prestari servicii derulate pe termen lung

In cazul societatile comerciale ce au ca obiect de activitate contractele de constructii sau
prestarea de servicii pe termen lung, veniturile pot fi recunoscute anterior vinzarii, asa cum
prevede IAS 11 ,,Contractele de constructii” si IAS 18 ,,Venituri”. Principalul motiv al
avansdrii recunoasterii venitului, este prevalenta economicului asupra juridicului, componenta
cu avansarea lucrdrilor de constructii, desi contractual prevede transferul dreptului de
proprietate la incheierea obiectivului de constructii, daca sunt indeplinite criteriile de
recunoastere a veniturilor (printre care figureaza si unul de natura juridicd).

Tn functie de credibilitatea evaludrii rezultatului unui contract de constructii se pot delimita,
asa cum precizeazd IAS 11 doud metode pentru recunoasterea veniturilor si cheltuielilor:
metoda avansului procentual si metoda executarii lucrarilor.

Metoda avansului procentual presupune determinarea stadiului lucrarilor pentru fiecare
exercitiu financiar, repartizarea cifrei de afaceri si a beneficiilor pe toatd durata desfasurarii
contractului, in functie de durata lucrarilor realizate.

Datorita faptului ca vorbim despre lucrari executate si servicii prestate, stadiul de executie In
care se afla contractul, la un moment dat, poate fi determinat prin mai multe metode ce depind
de (Farcane N., 2004):

— evaludrile tehnice a lucrarilor prestate sau analiza lucrarilor prestate;
— procentul din serviciile executate pana la data bilantului din totalul serviciilor de executat;

— procentul costurilor efectuate pana la data bilantului din totalul costurilor estimate pentru
respectivul contract.

Consider ca alegerea unei sau alteia dintre metode este 0 optiune contabild; intreprinderea
trebuie sa utilizeze metoda care evalueazd mai bine activitatea prestata.

Metoda executarii lucrdrilor, se aplica in cazul contractelor de constructii In care rezultatul
nu poate fi evaluat in mod credibil, recunoasterea veniturilor si a cheltuielilor aferente se face
la sfarsitul contractului. Evaluarea lucrdrilor efectuate se face limitat la nivelul valorii
cheltuielilor suportate si probabile de recuperat de la client. Deci, atata timp cat contractul nu
este finalizat, nu se recunoaste niciun profit.

Avand in vedere importanta determinarii stadiului de executie in contractele de constructii pe
termen lung, ne-am propus sa aflam care este metoda utilizata.
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Figura nr. 12 Metoda folosita pentru determinarea stadiului de
executie in cazul contractelor de prestari servicii derulate pe

termen lung ® evaluirile tehnice ale lucririlor
prestate;

19.2%

m procentul din serviciile
executate pana la data bilanfului
din totalul serviciilor de

executat; .

procentul costurilor efectuate
péna la data bilantului din
totalul costurilor estimate
pentru respectivul contract.

21.2%

Sursa: Prelucrare proprie

Observam ca peste 50% din repondenti folosesc metoda evaluarii tehnice a lucrarilor prestate,
cea mai putin utilizatd metodd, cu o pondere de 19,2% este acea de a calcula procentul
costurilor efectuate pana la data bilantului din total costuri estimate pentru respectivul
contract. A fost aleasa ,,metoda evaluarilor tehnice ale lucrarilor prestate” pentru ci este mai
obiectiva in comparatie cu celelalte.

3.7. Tipurile de contracte de constructii folosite

Figura nr. 13 Tipuri de contracte de constructii folosite

B Contract cu pret fix

m Contract cost plus
57.7%

Nu se aplica in cadrul
15.4% entitdtii in care lucrez.

Sursa: Prelucrare proprie

Analizand tipurile de contractele de constructii folosite, constatim faptul ca nu toti
respondentii au fost in situatia de a recunoaste venituri generate de contractele de constructii,
insa din cei care au avut aceasta situatie in activitatea practica, majoritatea au mentionat ca au
avut ,,Contracte cu pret fix”.

Contractele cu pret fix 1i permit furnizorului sa-si elaboreze un buget cat mai exact, pe baza
planurilor de lucrari si a devizelor, iar cumparatorului 11 permit cunoasterea cheltuielilor
aferente investitiei Tnainte ca activitatea sa inceapa. De asemenea, mentionam faptul cd aceste
contracte limiteaza posibilitatea de modificare pe parcursul efectuarii lucrarilor.
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3.8. Identificarea altor costuri atribuibile unui contract de constructii

Costul total al unui contract de constructii cuprinde pe langa costurile directe si alte costuri
atribuibile proiectului in cauza. De aceea, am vrut sa cunoastem ce tipuri de alte costuri se
intalnesc, si care sunt cel mai des Intlnite.

Figura nr. 14 Alte costuri atribuibile contractelor
de constructii

Nu este cazul

Alte costuri
Costuri indirecte de constructie 7.8%
Costuri de proiectare si asistentd tehnica 30.4%
Asigurari 06.6%
—

Sursa: Prelucrare proprie

Procentele rezultate si prezentate in fig. nr 14 ne permit sa formulam urmatoarele concluzii:
cel mai frecvent s-au atribuit costuri de proiectare si asistenta tehnica, procentul fiind de
30,4%; pe urmatoarele locuri s-au regasit costurile indirecte de productie (27,8%), respectiv
asigurarile (26,6%). Consider ca alegerea costurilor de proiectare si asistenta tehnica ca fiind
costuri atribuibile contractelor de constructii este justificata prin importanta pe care aceasta
etapa o are in cazul contractelor de acest tip. Pe baza acestor proiecte se vor dimensiona
costurile directe aferente constructiei.

3.9. Recunoasterea pierderilor in contractele de constructii, in situatia in care valoarea
costurilor contractuale depaseste valoarea venitului contractual

Este posibil ca, n contractele de constructii pentru care antecalculatia costurilor nu s-a facut
corect sau nu au fost disponibile informatiile necesare, costurile si depaseasca veniturile. In
aceasta situatie, IAS 11 precizeaza ca pierderea se va recunoaste la cheltuieli, indiferent de
stadiul lucrarii sau de profitul prevazut.

Figura nr.15 Recunoasterea pierderilor din contractele
de constructii

21.2%
B O cheltuiala cu ajustarea pentru
depreciere;
B Un alt tip de cheltuiala.
51.9%
Nu este cazul
26.9%

Sursa: Prelucrare proprie
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Analiza rezultatelor ne conduce spre urmatoarea situatie: pentru 51,9% dintre respondenti nu
a fost cazul, nsa 26,9% au raspuns ca vor renunoaste pierderea ca un alt tip de cheltuieli, iar
21,2% ca o cheltuiala cu ajustdri pentru depreciere. Presupun ca alegerea unui alt tip de
cheltuieli pentru a Tnregistra pierderea din contractele de constructii este influentata de faptul
ca in reglementarile nationale nu se precizeaza ca aceste pierderi ar putea fi evidentiate n
contabilitate prin conturile de ajustari pentru depreciere.

3.10. Analiza aplicarii criteriilor de recunoastere a veniturilor din chirii/redevente,
dobanzi si dividende in contul pe profit si pierdere

IAS 18 Venituri, dar si reglementarile nationale stabilesc criterii de recunoastere a acestor
venituri, dar deseori recunoasterea lor in activitatea practica se face in momentul incasarii.

Figura 16 Recunoasterea veniturilor din chirii, dobanzi,
dividende

100.0% | | | | |

50.0% '

0.0% — - —
Chirii/Red Dobanzi Dividende
evente
Pe baza co_ntablhtagu de 51.0% 45 1% 47 1%
angajamente
W Incasarea 49.0% 54.9% 52.9%

Sursa: Prelucrare proprie
Constatam urmatoarele:

— veniturile din chirii/ redevente sunt recunoscute in contabilitate conform contabilitatii de
angajamente, in procent de peste 51% dintre respondenti;

— veniturile din dobanzi de reguld au valori relativ mici. Acestd situatie este generata de
nivelul ratei de dobanda care a scazut de la an la an la depozitele la vedere, de lipsa de
lichiditati, de intentia de investitii in alte domenii. Asa cum observam aceste sunt
recunoscute in momentul incasarii intr-un procent de aproximativ 55%.

— veniturile din dividende, de asemenea sunt recunoscute deseori in momentul incasarii,
procentul rezultat din sondaj este de aproximativ 53%.

3.11. Evaluarea veniturilor

Pe langa informatiile legate de recunoastere, am vrut sa cunoastem in ce masura profesionistii
contabili sunt de acord cu expresia ,,Evaluarea veniturilor se face la valoarea justd a
mijlocului de platd primit sau de primit.”

Pentru a raspunde la acesta intrebare, s-a pus intrebarea: ,.In ce masura sunteti de acord cu
aceastad afirmatie: evaluarea veniturilor se face la valoarea justd a mijlocului de platd primit
sau de primit”, iar variantele de raspuns au fost esalonate pe 5 paliere posibile.
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Figura nr. 17 In ce masura sunteti de acord cu afirmatia:
evaluarea veniturilor se face la valoarea justa a mijlocului de
plata primit sau de primit?
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In foarte In mare In Inmica In foarte
mare masurd masurd masura mica
masurd medie masurd

Observam urmatoarea situatie: 17 % sunt in foarte mare masura de acord, 44,23 % in mare
masura, iar 26,92% in masurd medie. Consideram ca majoritatea respondentilor cunosc si
aplica acest principiu de evaluare a veniturilor.

CONCLUZII

In legislatia nationald nu sunt precizate conditii de recunoastere a veniturilor din prestari
servicii si nici metodele de determinare a stadiului de executie a contarctelor de prestari
servicii pe termen lung. Cu privire la contractele de constructii putem spune cd acestea nu
sunt definite, nu se fac referiri la situatiile recunoasterii veniturilor si cheltuielilor in functie
de posibilitatea estimarii unui rezultat fiabil. De aceea as spune ca in societatile comerciale ce
aplica reglementarile nationale recunoasterea veniturilor se face in tindnd seama in primul
rand de aspectele fiscale.

Datele colectate de mine prin intermediul chestionarului md determina sa spun urmatoarele:

— politicile contabile exista si sunt importante, 50% dintre repondenti acordd importanta
acestui document in mare masura;

— Intre cele cinci criterii ce trebuie indeplinite pentru recunoasterea veniturilor din vanzari de
bunuri, primul avut in vedere este Societatea nu mai gestioneazda bunurile vandute la
nivelul la care ar fi facut-o in mod normal daca detinea proprietatea;

— Intre cele patru criterii de recunoastere a veniturilor din prestari serviciiprimul avut in
vedere este Criteriului Costurile aparute pe parcursul contractului si costurile de
finalizare ale contractului pot fi evaluate in mod credibil

— metoda cea mai utilizatd pentru determinarea stadiului de executie a constractelor de
prestari servicii pe termen lung este analiza tehnicd a lucrarilor efectuate;

— contactul cu pret fix este cel mai des Intilnit in Romania, poate avand in vedere si faptul ca
lucrarile mari sunt contactate prin depunere de oferte transparente prin SEAP, in care
pretul este un criteriu important;

— costul unui lucrdri de constructii include pe langa costurile directe si alte costuri, dintre
acestea respondentii au Intalnit cel mai frecvent: costuri de proiectare si asistenta tehnica,
procentul fiind de 30,4%;

— recunoasterea veniturilor din redevente/chirii, dobanzi si dividende deseori se face
conform contabilitdtii de trezorerie, ceea ce nu este corect avand in vedere aspectele
prezentate in reglementarile legale aplicate;
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— evaluarea veniturilor la valoarea justda a mijlocului de plata este acceptatd de catre
profesionistii contabili in procent de peste 61% 1n mare si foarte mare masura.

Limita acestei cercetdri constd Tn numdrul mic de respondeti, generat de faptul cd am
desfasurat activitatea de sondare in luna mai, cand profesionistii contabili aveau de elaborat

situatiile financiare.
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ANEXA 1
Chestionar privind perceptia profesionistilor contabili asupra recunoasterii si evaluarii
veniturilor.

Stimate domn/doamna,

Sunt studenta Tn anul 111 la programul de studii universitare de licenta organizat de
Facultatea Contabilitate si Informatica de Gestiune din cadrul Academiei de Studii
Economice Bucuresti, doresc sa realizez un studio asupra recunoasterii Si evaluarii veniturilor,
n vederea conturdrii unei cercetari pentru licenta. In acest sens, va rog si aveti ingaduinta de
a-mi furniza o serie de informatii cu privire la aspectele referitoare la tema acestui studiu
“Politici si tratamente contabile privind recunoasterea veniturilor (IAS 18) si a contractelor
de constructie (IAS 11)”. Informatiile obtinute vor fi utilizate in scopuri exclusive stiintifice si
vor avea un regim confidential. Timpul necesar alocat completarii acestui chestionar va fi de
aproximativ 7-10 minute.

Va mulfumesc pentru acordul si sprijinul dumneavoastra!

1. Care este varsta dumneavoastra?

Mai putin de 20 ani | 20-30 ani | 30-40 ani | 40-50 ani | Mai mult de 50 ani

2. Sunteti o persoand de sex:

o feminin

o masculin

3. Cati ani de experiantd aveti Tn domeniul contabilitatii ?

0-5 ani 5-10 ani 10-15ani | 15-20ani | 20-30ani | 30-40 ani | 40-50 ani

4. Ce pregatire aveti in domeniu? (va rugam sa incercuifi atat studiile medii, cat si cele
superioare)

a) studii medii economice;

b) studii superioare economice;

c) studii postuniversitare economice;
d) altele, va rugam sa specificati......

5. In ce categorie de marime se incadreaza entitatea dvs?

a) Microentitate;
b) Intreprindere mica;
c¢) TIntreprindere mijlocie sau mare.

6. Care sunt reglementarile Tn baza cérora recunoasteti si evaluati veniturile?

-  OMFP 1802/2014 ,Reglementari contabile privind situatiile financiare anuale
individuale si situatiile financiare anuale consolidate”;
- Standardele internationale de raportare financiara (IFR.S)
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7. Care este profilul de activitate al entitatii economice la care lucrati?

a) Productie;
b) Servicii;
c) Comert;
d) Alt domeniu, va rugam specificati.

8. Utilizand o scald de la 1 la 6 (unde 1 reprezinta cel mai des utilizata, iar 6 cel mai rar
utilizata), ordonati urmatoarele categoriide venituri in functie de frecventa aparitiei in
cadrul entitatii economice la care lucrati.

Venituri Venituri Venituri \Venituri \Venituri
Varianta din din din din din Alte
raspuns | vanzarea | prestiri | redevente/ dobanzi dividende venituri
bunurilor servicii chirii
Punctaj
acordat

9. Masura in care entitatea acorda atentie elaborarii si fundamentarii politicilor contabile.

a) In mica masura;
b) In mare masura;
c) In foarte mare masura.

10. Utilizand o scala de la 1 la 5 (unde 1 reprezinta cel mai des utilizata, iar 5 cel mai rar

utilizata), ordonati urmatoarele afirmatii Tn functic de importanta atribuitda de
dumneavoastra acestora in ceea ce priveste recunoasterea veniturilor din vanzari de

bunuri :
Societatea nu
Societatea mai .
. g .. Este probabil .
a transferat gestioneaza Marimea L Costurile
S X — ca beneficiile ..
toate riscurile bunurile veniturilor aconomice tranzactiei
Varianta | si beneficiile vandute la poate fi asociate pot fi
raspuns | semnificative | nivelul lacare | evaluata . evaluate in
. . N - tranzactiei
ce decurg din | ar fi facut-o in in mod NS mod
. . sa intre in o
proprietatea mod normal credibil. | . credibil.
. - intreprindere.
bunurilor. daca detinea
proprietatea.
Punctaj
acordat

11. Utilizand o scala de la 1 la 5 (unde 1 reprezinta cea mai des utilizata, iar 5 cea mai rar
utilizatd), ordonati urmatoarele afirmatii n functie de situatiile intalnite in activitatea
dumneavoastra practicd ce nu au permis recunoasterea veniturilor din vanzari de
bunuri, desi tranzactia a avut loc:
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Cumparatorul
. are dreptul
Societatea are Vanzarea P
s - . de a returna A
C obligatii legate In regim : - Vanzarea
Varianta ’ bunurile cumparate | . Alte
< de rezultate de . : in rate X
raspuns PO ) . dintr-un motiv motive
nesatisfacatoare | consignatie .
¥ specificat
n contractul de
vanzare cumparare
Punctaj
acordat

12. Utilizand o scald de la 1 la 4 (unde 1 reprezinta cea mai des utilizata, iar 4 cea mai rar
utilizatd), ordonati urmatoarele afirmatii in functie de importanta atribuita de
dumneavoastra acestora in ceea ce priveste recunoasterea veniturilor din prestiri

servicii:

a) Suma venitului poate fi evaluata in mod credibil;

b) Este probabil ca beneficiile economice asociate tranzactiei sa intre in societate;

c) Stadiul de executie a contractului la data intocmirea a bilantului poate fi evaluat in
mod credibil;
d) Costurile aparute pe parcursul contractului si costurile de finalizare a contractului
pot fi evaluate in mod credibil.

13. Ce metoda folositi pentru determinarea stadiului de executie in cazul contractelor de
prestari servicii derulate pe termen lung?

a) evaludrile tehnice ale lucrarilor prestate;

b) procentul din serviciile executate pana la data bilantului din totalul serviciilor de

executat;

c) procentul costurilor efectuate pana la data bilanfului din totalul costurilor estimate

pentru respectivul contract.

14. Ce tipuri de contracte de constructii folositi?

a) Contract cu pret fix;
b) Contract cost plus;
€) Nu se aplica in cadrul entitdtii 1a care lucrez.

15. Pe langa costurile directe un contract de constructii implica si alte costuri atribuibile
acestuia. Bifati ce tipuri de costuri atribuibile ati intalnit:

a) Asigurari;

b) Costuri de proiectare si asistenta tehnica,

¢) Costuri indirecte de constructie;
d) Alte costuri..................
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16. In cazul unui contract de constructii este posibil ca valoarea costurilor contractuale sa

17.

18.

depaseascd valoarea venitului contractual, in aceasta situatie pierderea o recunoasteti
ca:

a) Ajustare pentru depreciere;

b) Cheltuiala.

Recunoasterea veniturilor din: chirii/redevente, dobanzi, dividende, in contul de profit
si pierdere o realizati ?

a) In momentul incasirii/ Pe baza contabilitatii de angajamente;
b) Chirii/Redevente;

¢) Dobéanzi;

d) Dividende.

Evaluarea veniturilor se face la valoarea justd a mijlocului de platd primit sau de
primit. In ce masura sunteti de acord cu aceasta afirmatie?

a) In foarte mare masura;
b) In mare masura;

c) Moderat;

d) Tn mica masura;

e) 1n foarte mica masura.
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CERCETARE PRIVIND ANALIZA SITUATIEI FIRMELOR
AFLATE IN DIFICULTATE SAU FALIMENT PRIN
VALORIFICAREA RAPORTARILOR FINANCIARE

Oana Cristina Stoica
Licenta, An III, grupa 659

Coord. stiintific: Conf. univ. dr. Stefan Bunea

REZUMAT

Cercetarea de fata abordeaza conceptul de dificultate financiara dar si pe cel de risc de faliment. Am
facut o analiza pe un esantion de firme din industria prelucratoare cu scopul de a vedea in ce situatie
se gasesc acestea dupd aplicarea a doud metode scor, unul strain (modelul Altman) si celalalt
romanesc (modelul Anghel) pentru validare. Pentru majoritatea companiilor, ambele modele au
confirmat situatia reald, dar modelul romdnesc s-a dovedit a fi cel mai reprezentativ din punct de
vedere statistic, deoarece a contrazis realitatea pentru numai 20% dintre firmele din esation.
CUVINTE CHEIE: dificultate financiara, faliment, metode scor, analiza

1. INTRODUCERE

Dificultatea financiara reprezintd primul semnal de alarma ce avertizeaza un posibil esec.Ea
este reprezentata de faptul ca firma dispune de un potential de vulnerabilitate economica sau
manageriala aflat Tntr-o dinamica descrescatoare, dar cu toate acestea reuseste sa-si onoreze
obligatiile de platd inainte de scadentd. Posibilitatea ca o companie in dificultate sd ajunga
imediat la faliment este destul de redusa deoarece acest proces se poate extinde pe o perioada
de aproximativ cinci ani. O firma ce se confruntd cu probleme financiare va trece prin trei
faze pana ajunge la faliment si anume, faza de degradare, faza de dificultate si faza de criza.
Scopul acestei cercetdri este acela de a testa predictibilitatea falimentului utilizand un
esantion de companii din industria prelucratoare, pe parcursul unei perioade de cinci ani, prin
valorificarea raportarilor financiare. Pentru a oferi concluzii cat mai apropiate de realitate, se
va recurge la utilizarea a doua metode scor (Altman si Anghel).

Finalitdtile asteptate vizeaza, printre altele, urmatoarele aspecte: (i) testarea masurii in care o
realitate datda (cum ar fi starea de dificultate financiara sau cea de faliment) poate fi
confirmatd si chiar anticipata prin utilizarea unor modele empirice diferite, (i1) date fiind
diferentele semnificative ale datelor de intrare aferente celor doua modele ne asteptam si, in
cazul esantionului nostru, la aparitia unor situatii atipice si uneori inselatoare, (iii)clarificarea
factorilor care au o forta de divulgare si de predictie a falimentului din multitudinea de factori
pe care se fundamenteaza cele doua modele avute in vedere de noi.

2. RECENZIA LITERATURII DE SPECIALITATE

2.1.Clarificari conceptuale

Conceptul de intreprindere in dificultate poate fi definit ca o entitate a cdrei potential de
vulnerabilitate economica sau manageriala este intr-o dinamica descrescatoare, dar cu toate
acestea este capabild sa-si onoreze obligatiile de platd. O intreprindere se poate afla in
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dificultate daca afacerea sa nu este potrivita pentru mediul in care 1si desfasoara activitatea.
Din acest motiv, firma poate provoaca pierderi sau se poate indrepta cétre faliment (Legea
381/ 2009).

Dificultatea financiara a unei firme poate sa apara indiferent de marimea acesteia, indiferent
de cat de tanara este, daca are o existentd indelungata sau indiferent de cat de puternica este
economia in care activeaza (Popescu, 1997).

Caracteristicile obisnuite ale unei fime cu probleme financiare ar putea fi diminuarea cifrei de
afaceri, majorarea pierderilor, scaderea fluxului de numerar, supracapacitatea de productie,
cresterea volumului stocurilor, cresterea datoriilor, micsorarea sau disparitia valorii
capitalului propriu sau cresterea sarcinilor financiare. In cele mai grave situatii, intreprinderea
poate deveni insolvabild sau poate face obiectul unor proceduri colective de insolventad
(Legea 381 /2009).

Un lucru esential este acela cad intensitatea si frecventa cu care se manifestd dificultatea
financiara a unei entitati sunt determinante in descrierea situatiei dificile a firmei. Starea
financiara dificila a firmei apare ca 0 Situatie sensibila care impiedica continuitatea activitatii
in situatii de eficienta si eficacitate (State, 2006).

O intreprindere n dificultate va trece prin urmatoarele trei faze (Chapaud, 1993):

a) faza de degradare — in general este cauzata de erorile de gestiune si poate dura intre doi si
patru ani, se poate lua ca masura restructurarea activitatii Intreprinderii;

b) faza de dificultate — aceasta atinge un grad de vulnerabilitate ridicat si este reprezentata
de rezultatul efectelor ce apar in urma fazei de degradare; de reguld dureaza intre minim
doud si sase luni pana la maxim un an si este nevoie de masuri de redresare, pentru ca
degradarea prin care a trecut este deja aparenta;

c) faza de criza — in aceasta etapa, firma se afla deja in pragul falimentului; dureaza in jur
de trei saptamani, iar in aceastd situatie masurile trebuie luate foarte rapid, pentru ca
altfel exista riscul ca intreprinderea sa intre 1n stare de insolventa sau in faliment, fapt ce
ar conduce la lichidarea totala sau la ncetarea activitatii.

In urma identificarii acestor trei faze, putem deduce faptul ca dificultatea financiara poate fi
solutionata fie in interiorul, fie Tn afara procedurii de faliment (Donovan et al., 2015).

Caugzele dificultatilor prin care trece o firmd se concretizeaza in riscuri pe care intreprinderea
si le asumi. In literatura economici, riscul este reprezentat de nesiguranta unei companii
privind activitatile sale viitoare, sau mai bine zis de probabilitatea ca activitatea firmei sa nu
conduca la rezultatele dorite sau asteptate (Nita, 1999).

Riscul de faliment poate fi definit ca imposibilitatea firmelor de a rambursa la timp sumele
provenite de la institutiile de credit sau de la alti terti pe baza unor contracte de creditare.
Acest fapt este rezultatul dificultatii financiare a intreprinderii care nu a putut fi identificata la
Tnceputul perioadei contractuale, dar care a aparut pe parcursul deruldrii contractului.
Diagnosticul financiar are ca principal scop aprecierea starii de sanatate financiarda a
companiei, evaluarea riscurilor ce apar la nivelul activitatii sale, din care unele anunta
sensibilitatea, iar altele falimentul sau insolventa. Companiile care se afld in dificultate pot
scapa de faliment prin procedura insolventei. Nu putem spune cé insolventa este acelasi lucru
cu falimentul. O firma se afla in insolventd atunci cand este in incapacitate de plata a
datoriilor (Legea 85/ 2014).

Riscul de insolventa poate aparea din cauza unui management defectuos, a problemelor de
lichiditate sau din cauza faptului ca firma este dependenta de un singur client sau de un singur
furnizor si are un nivel ridicat atunci cand administratorul sau proprietarul unei companii nu
are un plan de simultaneitate sau are competente restranse.
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2.2. Opiniile unor categorii de utilizatori ai situatiilor financiare cu privire la
dificultatea financiara

Comportamentul managerilor si erorile de gestiune cauzate de acestia

Managerii reprezintd cea mai importantd categorie de utilizatori interni ai infomatiilor
financiare avand un rol bine definit. Astfel, in calitate de factori de decizie ai companiei si in
acelasi timp de furnizori ai situatiilor financiare (Malciu, 1998), detin informatii private
importante despre perspectiva de afaceri a firmelor si procesul de generare a cheltuielilor
angajate. Prezentdrile de informatii obligatorii si facultative reprezintd doua canale
importante prin care managerii comunicd informatii actionarilor din afara entitatii. Ambele
tipuri de comunicare contin informatii ce au caracter relevant si influenteazd semnificativ
preturile de securitate. Problema care se pune este aceea daca aceste informatii contin erori ce
pot fi prezise pe baza raportdrii obilgatorii a informatiilor care rdman in mare masura
neexplorate.

Mediul in care o firma isi desfasoara activitatea este plin de incertitudini din cauza conditiilor
de afaceri care sunt in continua schimbare, cum ar fi modificarile imprevizibile in cererea de
pe piatd sau strategiile concurentilor. Acest lucru implica faptul ca managerii au o cunoastere
imperfectd cu privire la mediul de afacere in care opereaza firma si din acest motiv, se
genereaza inevitabil erori. Incertitudinea din mediul de afaceri reprezintd o cauza a aparitei
acestor erori prin faptul cd managerii pot fi distorsionati in procesarea informatiilor (Gong et
al., 2009).

Atunci cand managementul companiei este mai putin preocupat de cresterea vanzarilor prin
promovare si nu isi evalueaza in mod continuu toti indicatorii de eficienta a folosirii factorilor
de productie, firma este condusa spre faliment. Acesta este o situatie intalnta de regula la
intreprinderile private, mici, unde managementul este slab.

Perceptia creditorilor asupra firmelor aflate in dificultate

Creditorii acorda o atentie sporita lichiditatii intreprinderii, deoarece sunt interesati in ce
masura aceasta poate rambursa creditele la scadenta si poate plati dobanzile aferente (Malciu,
1998).

Problemele regasite in valoarea capitalului de lucru sunt privite ca fiind semnale de alarma in
ceea ce priveste intrarea companiilor in faliment. In functie de marimea societitii, creditorii
utilizeaza abordari diferite pentru decizia de creditare a acestora. In cazul intreprinderilor
mici, creditorii pun accent pe activele disponibile pentru plata datoriilor si nu sunt interesati
de continuitate. Tn schimb, pentru intreprinderile mari, lucrul pe care acestia il considera cel
mai important este principiul continuitatii activitatii, iar accentul se pune pe profitabilitatea
firmei (Brad, 2015).

Dificultatea fianciara reprezinta o amenintare pentru creditori deoarece poate exista riscul de
nerecuperare a creantelor. Astfel, acestia doresc sa fie avertizati din timp cu privire la
deteriorarea intreprinderii pentru a se asigura ca isi vor incasa creantele intr-0 anumita
masurd. Creditorii recompenseaza firmele prudente cu o rata a dobanzii mai mica la inceputul
imprumutului datoritd beneficiilor asteptate din transferal rapid al dreptului de utilizare daca
este vorba despre un leasing financiar (Donovan et al., 2015).

Modul cum privesc actionarii dificultatea financiara a firmelor

Actionarii reprezinta acea categorie de utilizatori ai situatiilor financiare cu un grad ridicat de
importantd deoarece ei sustin activitatea financiara a firmei proportional cu aporturile aduse
la capitalul social. Astfel, acestia sunt interesati in cea mai mare masurd de continuitatea
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activitatii firmei, dar si de modul cum evolueaza profitabilitatea, pentru a-si primi partea ce le
revine din profitul net al societatii (Donovan et al., 2015).

In situatia in care firma se afla in dificultate, actionarii vor fi tentati si se retragi, si isi vanda
titlurile si sa gaseasca alte afaceri unde veniturile pe care le-ar obtine vor avea o forma mult
mai pronuntatd. Cu alte cuvinte, pentru actionari este foarte important ca entitatea sa dispuna
de cat mai multe lichiditati pentru ca in final sa poata distribui dividende aferente, dar de cele
mai multe ori veniturile nu sunt egale cu Incasarile si nici cheltuielile identice cu platile.

O alta mare preocupare a lor este prezenta permanenta a riscului, care se afla in relatie direct
proportionald cu rentabilitatea. Astfel, atunci cand riscul este mare, rentabilitatea este
ridicata, iar cand riscul este mic, rentabilitatea este scazuta.

3. OBIECTIVUL SI METODOLOGIA CERCETARII
3.1. Obiectivul cercetarii

Obiectivul cercetarii este acela de a testa predictia falimentului prin metode scor aplicate pe
un esantion de zece firme din industria prelucratoare, pe o perioada de cinci ani. Interesul este
acela de a indentifica ce factori sunt determinanti in predictia falimentului dar si daca apar
situatii atipice In care modelele empirice nu confirma realitatea.

3.2. Metodologia cercetarii

Analiza riscului de faliment se poate face prin metoda scorurilor si prin analiza statica avand
la baza elementele din bilantul patrimonial.

Dintre modelele care se bazeazd pe metoda scorurilor am ales sa testdm modelul Altman si,
pentru validare, modelul Anghel.

1. Modelul Altman din anul 1968 a fost obtinut pe baza unui numar de 66 de firme, dintre
care 33 cu dificultati financiare.

Z =12 X1+ 1,4 Xo+ 3,3 Xs+ 0,6 Xa+ 1,05 Xs

unde:

- X1 reprezinta active circulante / total active

- X2 reprezinta EBIT / total active

- X3 reprezinta cifra de afaceri / total active

- X4 reprezinta profit reinvestit / total active

- Xs reprezinta capitalizare bursirea / datorii pe termen lung

Daca se obtine un scor de 1,8 sau mai mic, acest model indica faptul ca firma se afld in
preajma unui esec potential. Daca scorul de afld intre 1,8 si 2,7 este neutru, 1ar dacd acesta
este mai mare decat 2,7 posibilitatea de esec este clar eliminata (Altman, 1968).

2. Modelul Anghel a fost elaborat de catre Ion Anghel, in anul 2002 pe baza datelor
financiare dintr-un esantion de 276 de firme, in perioada 1994-1998. Modelul este urmatorul:

A =5,676+6,3718 X1 + 5,3932 X2—5,1427 X3-0,0105 X4
unde:

- X1 reprezinta profit net / cifra de afaceri

- X2 reprezinta cash flow / total activ

- Xsreprezinta datorii / total activ

- Xa reprezinta datorii comerciale x 360 / cifra de afaceri
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Interpretarea rezultatelor este urmatoarea: daca A este mai mic decat 0, atunci firma se afla in
zona de risc de insolventd; dacd A este cuprins intre 0 si 2.05, situatia firmei este incerta;
daca A este mai mare de 2.05, situatia firmei este buna (Anghel, 2002).

4. PRELUCRAREA SI ANALIZA DATELOR

Industria prelucratoare cuprinde totalitatea proceselor ce au legaturda cu manufacturarea
materiilor prime si/sau a unor elemente, fiind utilizate in cadrul acestui proces utilaje la o
scard largd. Aceasta include doudzeci si patru de subsectoare.

Esantionul de firme pe care am realizat studiul de caz se poare regasi in Tabelul 4.1.. Firmele
alese sunt din industria prelucratoare din diferite subsectoare, unele dintre acestea avand o
situatie financiara sandtoasa, iar altele insolventa.

Motivul pentru care am ales industria prelucratoare este acela ca a evoluat in ultimii ani si a
ridicat economia Romaniei Tn special dupa perioada de criza economica.

Tabelul 4.1. Structura esantionului

SITUATIE DENUMIRE FIRMA SIMBOL BVB
Sanitoasa AEROSTAR SA ARS
Sanatoasa ALRO SA ALR
Sanitoasa BIOFARM BIO
Insolvent3 COMCM SA CONSTANTA CMCM
Insolventi COS TARGOVISTE COS
Insolventa RAFINARIA ASTRA ROMANA ASP
Insolventa ROMCAB SA MCAB
Sanitoasa ROMPETROL RAFINARE SA RRC
Sanitoasa SIMBETON SIOB
Insolventa UCM RESITA UCM

Am recurs la culegerea datelor din rapoartele anuale ale firmelor de pe Bursa de Valori
Bucuresti, necesare pentru calculul anumitor indicatori si mai cu seamd, pentru calculul
variabilelor X utilizate Tn modelele de predictie a falimentului. Analiza este intreprinsa pe o
perioada de cinci ani, respectiv din anul 2012 péana in anul 2016.

In ceea ce urmeazi, vom prezenta analiza propriu-zisi a situatiilor entititilor enuntate in
tabelul de mai sus cu privire la dificultatea financiara.

Tabelul 4.2. Test Altman — Aerostar SA

AEROSTAR 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.51 0.49 0.57 0.58 0.62

X2 0.08 0.07 0.08 0.17 0.16

X3 0.82 0.84 0.86 0.92 0.87

X4 0.00 0.22 0.19 0.16 0.14

Xs 100.02 0.00 0.00 0.00 0.00
Valoare Z 108.44 | 3.60 3.74 4.05 3.91

Dupa cum se poate observa in Tabelul 4.2., in fiecare dintre cei cinci ani, conform modelului
Altman, intreprinderea Aerostar SA, se afla in afara riscului de faliment. Cel mai mare scor
obtinut, este cel din 2012 datoritad raportului dintre capitalizarea bursirera si datorii pe termen
lung. In ceilalti patru ani, lipsa datoriilor pe termen lung a condus la o scidere atit de mare a
scorului Z, deoarece variabila X4 nu a mai putut fi calculatid. Ponderea insemnata a activelor
circulante Tn totalul activelor arata ca firma isi poate acoperi datoriile fara a fi nevoita sa
vanda imobilizari.
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Tabelul 4.3. Test Anghel — Aerostar SA

AEROSTAR 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.08 0.07 0.08 0.16 0.16

X2 0.00 0.00 0.14 0.05 0.09

X3 0.17 0.17 0.19 0.14 0.14

X4 29.78 24.87 20.94 26.23 24.28
Valoare A 5.00 5.00 5.72 5.98 6.21

Din Tabelul 4.3., rezulta ca firma Aerostar, conform modelului Anghel, se géseste in afara
oricarui risc de insolventd sau faliment. Durata de plata a obligatiilorse afla sub 30 de zile in
fiecare an, iar firma isi poate plati obligatiile inainte de scadentd. Rata rentabilitatii
comerciale contribuie la cresterea scorului in anii 2015 si 2016 datorita nivelului ridicat.
Gradul de indatorare al firmei este scazut, fapt ce arata ca firma se finanteaza in proportie de
aproximativ 80% din surse proprii.

Tabelul 4.4. Test Altman — Alro SA

ALRO 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.44 0.44 0.49 0.71 0.52

X2 -0.07 -0.04 -0.08 0.01 0.06

X3 0.91 0.94 0.90 1.46 0.89

Xa 0.17 0.26 0.19 0.21 0.13

Xs 2.09 2.41 10.57 1.60 4.88
Valoare Z 5.74 6.26 14.64 7.49 8.85

Din Tabelul 4.4. se desprinde faptul ca firma Alro SA, conform modelului Altman, nu se afla
n stare de dificultate financiara sau faliment. Cel mai mare rezultat obtinut este cel din anul
2014 care se datoreaza in cea mai mare parte nivelului scazut al datoriilor pe termen lung si al
nivelului ridicat al capitalizarii bursiere, raportul dinte acestea doua fiind foarte mare. Acest
lucru poate fi observat si in anul 2016. In ultimii doi ani analizati, ponderea insemnati a
activelor circulante in totalul activelor contribuie la cresterea scorului si astfel, indeparteaza
firma de riscul de faliment. Un alt indicator de mare importanta este viteza de rotatie a
activelor totale, care inmultit cu un coeficient de 3.3 mareste rezultatul si scade dificultatea
firmei.

Tabelul 4.5. Test Anghel — Alro SA

ALRO 2012 2013 2014 2015 2016
X1 -0.07 -0.06 -0.05 -0.01 0.03

X2 0.09 0.03 0.06 0.11 0.14

X3 0.47 0.41 0.51 0.74 0.52

Xa 24.53 33.74 39.53 28.56 23.49
Valoare A 3.01 2.95 2.66 2.09 3.70

In ceea ce privese modelul Anghel, firma Alro SA se giseste in stare de sanatate financiara,
dupa cum arata valorile scorului A din Tabelul 4.5. Cu toate ca firma a inregistrat pierdere in
primii patru ani, acest lucru nu o conduce in zona cu risc de faliment datoritd celorlalti
indicatori. Cel mai mare rezultat obtinut este cel din anul 2016, deoarece durata de plata a
activelor este peste nivelul exercitiilor anterioare, gadul de indatorare este 52%, iar in acest
an firma obtine profit. Nivelul scdzut al scorului din anul 2015 este la un pas de a conduce
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firma in zona de incertitudine. Acest lucru este cauzat in cea mai mare masura de gradul de
Tndatorare a firmei, care depaseste 70%, dar si de rentabilitatea comerciala negativa.

Tabelul 4.6. Test Altman — Biofarm

BIOFARM 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.63 0.62 0.64 0.58 0.56
X2 0.12 0.14 0.13 0.15 0.15
X3 0.53 0.57 0.62 0.69 0.64
X4 0.08 0.08 0.08 0.08 0.07
Xs 19,883.52 0.00 0.00 0.00 0.00
Valoare Z 20,880.42 2.85 3.03 3.24 3.04

Firma Biofarm este lipsita de riscul de faliment pe tot pacursul perioadei analizate, dupa cum
arata valorile scorului Z al modelului Altman, valori ce pot fi regasite in Tabelul 4.6., dar
scorul obtinut 1n ultimii patru ani este apropiat de limita superioara a zonei cu risc redus de
faliment, iar acest lucru trebuie avut in vedere de catre conducerea societdtii. Se observa
valoarea foarte ridicata a rezultatului din anul 2012, care este datorata raportului dintre
capitalizarea bursiera si datoriile pe termen lung. in ceilalti patru ani, acest raport nu a mai
putut fi luat in calcul deoarece firma nu prezintd datorii pe termen lung. Problema care se
pune 1n acest sens este aceea ca lipsa imprumuturilor ne poate pune un semn de intrebare. Nu
putem sti daca firma 1si poate sustine activitatea doar din surse proprii, dar faptul cd bancile
nu i-au mai acordat imprumuturi ar putea sa ne raspunda partial la aceasta intrebare. Firma
este aproape de dificultate financiara.

Tabelul 4.7. Test Anghel — Biofarm

BIOFARM 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.20 0.21 0.21 0.18 0.19
X2 0.27 0.24 0.20 0.14 0.15
X3 0.16 0.15 0.18 0.15 0.16
X4 90.70 79.22 89.54 66.72 81.86
Valoare A 6.61 6.69 6.20 6.13 6.03

Daca privim rezultatele obtinute in Tabelul 4.7., am putea trage concluzia ca firma Biofarm,
conform modelului Anghel, se afla in stare de sanatate financiara in ficare dintre cei cinci ani.
Rentabilitatea comerciala a firmei este de aproximativ 20% 1in fiecare an, ponderea
firmei este scazut. Acestea conduc la rezultatele bune ale scorurilor si tin firma in zona de
siguranta.

Tabelul 4.8. Test Altman — CMCM SA Constanta

COMCM SA CONSTANTA | 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.05 0.14 0.17 0.16 0.15

X2 0.01 0.01 0.01 -0.02 -0.01

X3 0.07 0.20 0.21 0.03 0.01

X4 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Xs 14.71 0.00 0.00 0.00 0.00

Valoare Z 15.77 0.85 0.89 0.27 0.19

Dupa cum indica valorile scorului Z din Tabelul 4.8., firma CMCM SA Constanta, cu
exceptia anului 2012, se afla in zona falimentului. Ceea ce a condus la aceste rezultate este, in
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special, lipsa profitului reinvestit si a datoriilor pe termen lung. In anul 2012, valoarea
raportului dintre capitalizarea bursierd si datorii pe termen lung contribuie la cresterea
scorului, acesta neputand fi luat 1n calcul in ceilalti ani in ciuda valorii 0 de la numitor. Cel
mai mic rezultat obtinut este cel din anul 2016 indicand fapul ca pentru a readuce firma
mdcar In zona neutrd, sansele sunt destul de scazute deoarece valoarea este departe de limita
inferioard a zonei cu risc de faliment redus.

Tabelul 4.9. Test Anghel - CMCM SA Constanta

COMCM SA CONSTANTA | 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.14 0.05 0.03 0.85 1.37
X2 0.00 0.00 0.02 0.01 0.00
X3 0.02 0.04 0.04 0.04 0.04
X4 18.15 | 23.40 19.16 | 117.60 | 481.88
Valoare A 6.31 5.58 5.58 9.74 9.18

Conform modelului Anghel prezentat in Tabelul 4.9.., societatea CMCM SA Constanta nu se
in activele totale ale companiei, este aproape nesemificativa, dar efectul acestora este anulat
de durata scurtd de plata a obligatiilor comerciale in primii trei ani si de valoarea foarte
ridicata a rentabilitatii comerciale in ultimii doi ani. Rezultatele scorurilor sunt influentate si
de gradul de indatorare cu o valoare scizuti a firmei. In anul 2015, firma se afla cel mai
departe de zona cu risc de faliment, mentinadnd o valoare apropiatd si in anul urmator. Din
cele prezetate, putem spune ca firma se poate bucura de sandtate financiard si 1si poate
continua activitatea in conditii optime.

Tabelul 4.10. Test Altman — COS Targoviste

COS TARGOVISTE | 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.41 0.49 0.51 0.45 0.49

X2 -0.24 | -0.22 -0.15 1.78 0.01

X3 2.85 1.20 1.69 1.15 0.94

Xa 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Xs 0.00 0.00 4,981.92 0.00 0.00
Valoare Z 9.57 4,22 5,236.97 6.83 3.71

Firma COS Targoviste se gaseste in stare de sandtate finaciard, conform rezultatelor scorului
Z din Tabelul 4.10.. Indicatorul care contribuie cel mai mult la obtinerea acestor rezultate,
este viteza de rotatie a activelor totale, cu exceptia anului 2014. Aici, rezultatul foarte mare
este obtinut datoritd raportului dintre capitalizarea bursiera si datorii pe termen lung, lucru ce
lipseste in ceilalti patru ani. Cel mai mic scor obtinut este cel din anul 2016, cauzat in
speciale de lipsa profitului reinvestit, lipsa datoriilor pe termen lung, dar si a raportului foarte
scazut dintre rezultatul Tnainte de impozit si cheltuieli cu dobanzile si totalul activelor
companieli.

Tabelul 4.11. Test Anghel — COS Téargoviste

COS TAROVISTE | 2012 2013 2014 2015 2016
X1 -0.11 -0.12 -0.09 0.00 -0.01
X2 0.00 0.01 0.00 0.00 0.00
X3 1.59 1.69 1.90 2.09 2.02

Xa 18.90 67.21 43.84 79.56 109.79
Valoare A -3.35 -4.43 -5.14 -5.87 -5.90
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Dupa cum ne aratd valorile scorului A din Tabelul 4.11.; firma COS Targoviste se afla in
zona cu risc de faliment pe tot parcursul perioadei analizate. Aceastd situatie este cauzata in
firmei cu exceptia anului 2015, dar si de gradul de indatorare foarte ridicat. Cel mai mic scor
obtinut este cel din anul 2016, fapt ce aratd ca firma se poate indrepta cu greu la o situatie mai
buna.

Tabelul 4.12. Test Altman — Rafinaria Astra Romana

RAFINARIA ASTRA ROMANA | 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.17 0.18 0.13 0.15 0.11

X2 -0.04 -0.03 | -0.14 | -0.03 -0.03

X3 0.02 0.02 0.05 0.01 0.01

Xa 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Xs 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Valoare Z 0.20 0.25 0.14 0.19 0.13

Din Tabelul 4.12. desprindem faptul ca Rafinaria Astra Romana se afla in zona riscului de
faliment pe tot parcursul perioadei analizate dupa cum prevede scorul Z — Altman.
Principalele cauze care conduc la aceastd situatie sunt: lipsa profitului reinvestit, lipsa
datoriilor pe termen lung, valoarea negativa a profitului inainte de impozitare si de cheltuieli
cu dobanzile, ponderea mica a activelor circulante in total active, valoarea scazuta a cifrei de
afaceri.

Tabelul 4.13. Test Anghel — Rafiniria Astra Roména

RAFINARIA ASTRARA ROMANA | 2012 | 2013 | 2014 2015 2016
X1 244 | -1.28 | -2.64 -1.84 -2.68

X2 0.00 | 0.00 0.00 0.00 0.00

X3 0.14 | 0.16 0.30 0.33 0.40

Xa 344.80 | 331.77 | 369.48 | 1,487.08 | 2,391.51

Valoare A -14.20 | -6.75 | -16.54 | -23.33 | -38.58

Conform modelului Anghel prezentat in Tabelul 4.13, Rafinaria Astra Romana se gaseste in
zona de risc de insolventa si faliment. Acest lucru se poate observa din durata de platd a

nesemnificativd sau rentabilitatea comerciald negativa. Toate aceste lucruri conduc la
falimentul acestei firme.

Tabelul 4.14. Test Altman — Romcab SA

ROMCAB 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.59 0.60 0.67 0.71 0.75
X2 0.04 0.08 0.05 0.07 0.03
X3 0.78 0.98 1.00 0.90 0.45
X4 0.02 0.05 0.00 0.00 0.03
Xs 0.34 0.45 0.62 0.85 0.89
Valoare Z 3.73 459 4.84 4.83 3.36

In Tabelul 4.14., putem privi rezultatele scorurilor Z — Altman ale firmei Romcab SA in
perioada 2012-2016. Conform acestor rezultate, entitatea poate fi incadrata in zona fara risc
de faliment. Acest lucru se datoreaza in cea mai mare parte ponderii activelor circulante Tn
totalul activelor care demonstreazd ca firma 1si poate continua activitatea, deoarece dispune
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de resurse destul de lichide, vitezei de rotatie a activelor totale foarte ridicatd si raportului
dintre capitalizarea bursiera si datorii pe termen lung. Cel mai mare rezultat obtinut este cel
din anul 2013 influentat in cea mai mare masurd de raportul cifrei de afaceri cu activele
totale. Cel mai mic rezultat, insa, este Intalnit in anul 2016 dar nu atat de mic Incat sa scoata
firma din zona de sandtate financiara.

Tabelul 4.15. Test Anghel — Romcab SA

ROMCAB 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.03 0.05 0.02 0.05 0.03
X2 0.01 0.01 0.04 0.01 0.00
X3 0.80 0.76 0.77 0.80 0.81
X4 123.90 | 86.12 | 105.24 | 137.86 | 338.17

Valoare A 0.50 1.20 0.97 0.50 -1.84

Tn Tabelul 4.15. sunt prezentate valorile scorurilor A care indica faptul ci societatea Romcab
SA se afld in zona de incertitudine in primii patru ani analizati, dupd care, intrd in zona
riscului de insolventa sau faliment. Ceea ce a condus la aceste rezultate este valoarea ridicata
a gradului de indatorare a firmei, nivelul scazut al ratei rentabilititii comerciale si ponderea
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Tabelul 4.16. Test Altman — Rompetrol Rafinare SA

ROMPETROL RAFINARE | 2012 | 2013 2014 2015 2016
X1 0.39 0.33 0.27 0.28 0.31
X2 -0.08 | -0.08 -0.17 -0.01 0.02
X3 1.67 1.58 2.15 1.48 1.29
X4 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Xs 0.00 0.00 0.00 |7,241,448.35| 8,873,116.95
Valoare Z 5.94 5.56 7.20 | 7,603,525.97 | 9,316,777.45

Din Tabelul 4.16., observam ca societatea Rompetrol Rafinare SA se afla in situatie de
sanatate financiard pe parcursul perioadei analizate. Acest lucru se datoreaza In cea mai mare
parte vitezei de rotatie a activelor totale. Valorile extrem de ridicate ale scorului Z — Altman
simbolizeaza diferenta foarte mare dintre capitalizarea bursiera si datoriile pe termen lung.
Acest lucru indica faptul ca modelul nu este potrivit pentru firma analizata. Ultima variabila
nu a putut fi calculata Tn primii trei ani din cauza lipsei datoriilor pe termen lung si de aceea
nu a fost luatd in calcul.

Tabelul 4.17. Test Anghel — Rompetrol Rafinare SA

ROMPETROL RAFINARE | 2012 2013 | 2014 | 2015 2016
X1 -0.02 | -0.02 | -0.08 0.01 0.01
X2 0.06 0.03 0.00 0.00 0.01
X3 0.67 0.64 0.77 0.77 0.76
X4 87.68 | 106.45 | 87.33 | 97.99 | 129.48
Valoare A 1.46 1.30 0.29 0.74 0.49

Conform valorilor scorurilor A din Tabelul 4.17., firma Rompetrol Rafinare SA se afld in
stare de incertitudine. Acest lucru este rezultatul unei rate a rentabilitatii comerciale foarte

IR

duratei de platd a obligatiilor comerciale ridicata, si a gradului de indatorare care depaseste
60%.
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Tabelul 4.18. Test Altman — Simbeton

SIMBETON 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.10 0.13 0.15 0.17 0.16
X2 -0.21 -0.02 -0.11 0.01 0.03
X3 0.33 0.34 0.48 0.50 0.54
X4 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Xs 0.26 0.26 0.00 0.26 0.00
Valoare Z 1.20 1.54 1.61 2.15 2.02

Tabelul 4.18afiseaza rezultatele scorului Z pentru firma Simbeton in perioada 2012-2016. In
primii trei ani, firma se afld in zona de esec, iar In urmadtorii ani in zona neutrd. Lipsa
profitului reinvestit conduce in cea mai mare masura la aparitia acestor rezultate, dar si
raportul dintre EBIT si totalul activelor care in primii trei ani este negativ. Ceea ce scoate
firma din zona de esec si o apropie de zona de sigurantd este viteza de rotatie a activelor
totale. Cel mai mic scor obtinut este cel din anul 2012, dar observam ca pe parcursul anilor
firma incearca sa isi revind treptat.

Tabelul 4.19. Test Anghel — Simbeton
SIMBETON | 2012 2013 2014 | 2015 | 2016

X1 -0.65 -0.06 | -0.24 | 0.01 0.03
X2 0.03 0.03 0.03 0.08 0.08
X3 0.41 0.43 0.52 0.46 0.41
Xa 14.86 | 26.18 | 17.14 | 24.25 | 19.96

Valoare A -0.59 2.98 1.48 3.55 4.01

Conform modelului Anghel, dupd cum putem vedea in Tabelul 4.19, firma Simbeton se afla
in zona riscului de insolventa in anul 2012, in zona de incertitudine in anul 2014, iar in
ceilalti ani se incadreaza in zona de sanitate financiara. In primul an, insolventa acestei firme
este data de valoarea negativa a ratei rentabilitatii comerciale dar si de ponderea neinsemnata
neutrd in anul 2014. Putem observa, insa, valorile ridicate din ultimii doi ani, care plaseaza
firma intr-o zona fara dificultate financiara, datoritd cresterii celor doi indicatori enuntati
anterior.

Tabelul 4.20. Test Altman — UCM Resita

UCM RESITA 2012 2013 2014 2015 2016
X1 0.68 0.70 0.58 0.30 0.27

X2 0.01 0.01 0.01 0.02 -0.07

X3 0.33 0.11 0.07 0.13 0.22

X4 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Xs 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Valoare Z 1.93 1.23 0.93 0.82 0.95

Valorile scorului Z din Tabelul 4.20. indica faptul ca firma UCM Resita se gaseste intr-0
zona neutra In primul an, dupa care patrunde in zona de esec financiar si se metine aici pe tot
restul perioadei analizate. Motivul pentru care s-au Tnregistrat aceste rezultate este evident.
Profitul reinvestit este neutru, iar lipsa datoriilor pe termen lung anuleaza efectul variabilei
Xs.

46



Tabelul 4.21. Test Anghel — UCM Resita

UCM RESITA | 2012 | 2013 2014 2015 2016
X1 0.02 0.05 0.02 0.00 -0.45

X2 0.00 0.00 0.00 0.02 0.01

X3 0.99 1.48 1.44 2.55 2.75
Xa 58.14 | 156.38 | 228.27 | 209.72 | 125.20
Valoare A 0.12 -3.23 -3.96 -9.51 -12.59

Tn Tabelul 4.21., putem urmiri rezultatele scorurilor A pentru firma UCM Resita din perioada
2012-2014. Acestea arata ca in primul an societatea se afla in zona de incertitudine, iar in
restul anilor intrd in zona de risc de insolventda. Aceste rezultate sunt cauzate in special de

e1e vy

totalul activelor si rentabilitatea comerciala scazuta.
5. CONCLUZIILE SI LIMITELE CERCETARII

In urma analizei comparative am constatat faptul ca prin testarea celor doua modele, s-a putut
confirma situatia reald pentru cea mai mare parte a firmelor din esantion, respectiv 50%, cu
toate cd fiecare model utilizeaza diferiti indicatori. Modelul Altman a contrazis realitatea
economica pentru 30% dintre firme, iar modelul Anghel pentru 20% dintre firme, ceea ce
inseamna ca acesta este cel mai reprezentativ din punct de vedere statistic.

Tabelul 5.1. Sinteza rezultatelor obtinute in urma testelor

Denumire Firmi Simbol Situatie conform | Situatie conform
BVB Altman Anghel

AEROSTAR SA ARS Sanatoasa Sanatoasa
ALRO SA ALR Sanatoasa Sanatoasa
BIOFARM BIO Sanatoasa Sanatoasa
COMCM SA CONSTANTA CMCM Falimentara Sanatoasa
COS TARGOVISTE COS Sanitoasa Insolventi
RAFINARIA ASTRA ROMANA ASP Falimentari Insolventi
ROMCAB SA MCAB Sanatoasa Insolventa
ROMPETROL RAFINARE SA RRC Sanatoasa Insolventa
SIMBETON SIOB Falimentara Sanatoasa
UCM RESITA UCM Falimentara Insolventa

Cercetarea nostra are anumite limite determinate fie de limitarile intrinseci ale modelului, fie

de indisponibilitatea unor informatii:

— 1in ceea ce priveste profitul reinvestit, nu am reusit sa gasim informatii ce fac referire la
acesta., astfel am fost nevoiti sa consideram profitul reinvestit ca fiind rezultatul reportat,
avand in vedere distribuirea profitului net. Am pornit de la ideea ca rezultatul reportat se
utilizeaza pentru autofinantare (in cazul in care a existat pierdere reportatd la anumite
firme din esantion, am considerat profitul reinvestit ca avand valoarea 0).

— -nu am gasit informatii cu privire la capitalizarea bursiera pentru toate firmele din
esantion. Astfel am recurs la calculul acesteia prin raportarea capitalizarii bursiere din
momentul actual la capitalul social din aceeasi perioada (rata obtinutd am Tnmultit-0 cu
valoarea capitalului social din fiecare an).

— daca valoarea datoriilor pe termen lung a avut valoarea 0, a trebuit sa excludem variabila
Xs din model.
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Consideram ca rezultatele cercetarii noastre pot fi utile celor care ar urmari sa testeze
viabilitatea acestor modele Tn alte sectoare de activitate sau n alte medii financiare decat cel
romanesc. De asemenea, rezultatele faciliteaza intelegerea mai profunda a incidentei unor

.....

de dificultate sau de faliment. Exista si o serie de factori care nu pot fi definiti cantitativ si
preluati in aceste modele, cum ar fi factorul politic, factorul social, cel cultural etc. si care pot
genera efecte surprinzatoare in realitatea imediata, efecte care pot scdpa modelelor empirice.
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Anexe

Anexa 1:Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — Aerostar SA

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 122,038,939 | 122,449,072 | 174,912,239 | 208,316,456 | 255,642,416
Total active 240,459,170 | 251,608,482 | 305,111,691 | 359,778,657 | 411,092,370
Ebit 18,570,718 | 18,223,052 | 25,000,841 | 59,554,128 | 65,865,005
Cifra de afaceri 196,912,658 | 212,022,588 | 261,051,271 | 329,763,579 | 356,219,105
Profit reinvestit 280,528 54,733,111 | 57,295,433 | 57,381,667 | 56,331,330
Capitalizare bursiera 408,806,494 | 408,806,494 | 531,448,301 | 531,448,301 | 531,448,301
Datorii pe termen lung 4,087,262 0 0 0 0

Anexa 2:Principalii indicatori pentru calculul scorului A — Anghel — Aerostar SA

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net 5,249,901 | -6,822,732 | 18,965,225 | 18,192,955 | 20,200,395
Total active 227,742,000 | 220,978,856 | 220,036,365 | 241,416,437 | 289,658,332
Cash flow 1,335,390 1,466,856 2,352,807 | 12,106,638 | 33,187,401
Cifra de afaceri 180,279,376 | 183,993,449 | 197,475,915 | 210,089,199 | 227,199,402
Datorii totale 118,229,681 | 89,807,497 | 70,310,409 | 72,942,597 | 99,295,613
Datorii comerciale 20,193,081 | 17,659,286 | 19,795,204 | 16,831,195 | 16,728,113
Anexa 3:. Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — Alro SA
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 098,827,879 | 928,121,716 | 1,105,442,847 | 1,120,220,544 | 1,238,809,060
Total active 2,281,482,361 | 2,098,139,077 | 2,257,174,635 | 1,583,286,094 | 2,394,831,174
Ebit -157,278,479 | -73,481,977 | -186,107,731 22,259,977 133,453,033
Cifra de afaceri 2,081,764,001 | 1,965,336,497 | 2,022,735,142 | 2,312,775,379 | 2,139,862,434
Profit reinvestit 389,162,850 | 553,227,551 | 434,654,088 325,985,226 301,949,153
Capitalizare bursiera 1,313,353,608 | 1,313,353,608 | 1,313,353,608 | 1,313,353,608 | 1,313,353,608
Datorii pe termen lung | 628,269,487 | 545,025,564 | 124,251,288 821,381,693 269,002,953
Anexa 4:Principalii indicatori pentru calculul scorului A — Anghel — Alro SA
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net -155,270,970 | -120,577,149 | -108,668,862 | -24,036,074 67,220,024
Total active 2,281,482,361 | 2,098,139,077 | 2,257,174,635 | 1,583,286,094 | 2,394,831,174
Cash flow 214,461,896 57,385,273 141,418,030 | 175,189,447 327,480,942
Cifra de afaceri 2,081,764,001 | 1,965,336,497 | 2,022,735,142 | 2,312,775,379 | 2,139,862,434
Datorii totale 1,082,122,538 | 867,905,987 | 1,141,479,858 | 1,174,812,081 | 1,243,146,670
Datorii comerciale 141,830,399 | 184,185,814 | 222,112,244 | 183,502,693 139,609,504
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Anexa 5: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — Biofarm

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 124,727,284 | 130,877,041 | 133,326,685 | 124,769,387 | 133,443,490
Total active 198,259,547 | 210,626,718 | 208,534,115 | 215,837,632 | 237,793,837
Ebit 23,676,254 | 29,135,855 | 27,245,770 | 31,749,991 35,441,221
Cifra de afaceri 104,970,886 | 119,072,518 | 128,508,056 | 149,691,393 | 152,304,091
Profit reinvestit 16,844,295 | 16,844,294 | 16,844,294 | 16,844,294 16,844,294
Capitalizare bursierd 326,268,727 | 326,268,727 | 326,268,727 | 293,641,854 | 293,641,854
Datorii pe termen lung 16,409 0 0 0 0

Anexa 6: Principalii indicatori pentru c

alculul scorului A — Anghel — Biofarm

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016

Profit net 21,036,200 25,581,079 26,559,851 21,226,492 | 29,477,747
Total active 198,259,547 | 210,626,718 208,534,115 | 215,837,632 | 237,793,837
Cash flow 53,137,626 | 49,524,125 41,785,498 30,335,327 | 35,659,896
Cifra de afaceri 104,970,886 | 119,072,518 128,508,056 | 149,691,393 | 152,304,091
Datorii totale 32,391,453 32,308,794 37,935,687 32,151,457 | 38,259,087
Datorii comerciale 26,445,557 26,202,910 31,962,384 27,744,696 | 34,630,303

Anexa 7: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — CMCM SA

Constanta
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 13,085,856 | 14,649,711 | 17,186,087 | 15,938,082 | 14,720,573
Total active 271,063,034 | 103,754,425 | 101,783,752 | 97,441,076 | 96,175,129
Ebit 3,445,051 1,152,210 930,339 -2,345,337 -877,507
Cifra de afaceri 20,294,605 | 20,887,619 | 20,917,141 | 3,231,463 639,843
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Capitalizare bursierd 41,568,104 | 41,568,104 | 41,568,104 | 41,568,104 | 41,568,104
Datorii pe termen lung 2,825,050 0 0 0 0

Anexa 8: Principalii indicatori pentru calculul scorului A — Anghel - CMCM SA

Constanta

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net 2,867,130 1,036,494 632,245 2,759,177 877,507
Total active 271,063,034 | 103,754,425 | 101,783,752 | 97,441,076 | 96,175,129
Cash flow 1,005,479 510,526 2,036,030 1,082,051 207,443
Cifra de afaceri 20,294,605 | 20,887,619 | 20,917,141 | 3,231,463 639,843
Datorii totale 4,946,928 3,958,308 3,829,278 3,762,244 | 3,403,313
Datorii comerciale 1,022,909 1,357,872 1,112,974 1,055,628 856,464
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Anexa 9:. Principalii indicatori pentru calculul scorului Z -
Altman — COS Téargoviste

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 139,955,535 | 177,863,566 | 175,050,261 | 130,493,418 | 153,507,560
Total active 337,627,080 | 363,288,920 | 344,598,313 | 290,238,169 | 312,936,877
Ebit -81,034,284 | -81,034,284 | -52,873,379 | 515,424,357 | 2,574,467
Cifra de afaceri 962,690,203 | 434,481,408 | 580,970,741 | 334,413,104 | 294,789,655
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Capitalizare bursiera 37,867,568 | 37,867,568 | 37,867,568 | 1,514,703 1,514,703
Datorii pe termen lung 0 0 7,601 0 0
Anexa 10: Principalii indicatori pentru calculul scorului A —
Anghel — COS Targoviste
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net -104,082,423 | -50,298,487 | -53,014,177 | 1,178,367 -2,374,617
Total active 337,627,080 | 363,288,920 | 344,598,313 | 290,238,169 | 312,936,877
Cash flow 884,713 2,180,419 1,002,933 1,429,382 1,084,655
Cifra de afaceri 962,690,203 | 434,481,408 | 580,970,741 | 334,413,104 | 294,789,655
Datorii totale 535,354,403 | 614,515,543 | 656,185,229 | 607,009,445 | 632,127,354
Datorii comerciale 50,529,337 | 81,110,434 | 70,745,040 | 73,909,584 | 89,902,349
Anexa 11: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z —
Altman — Rafinaria Astra Romana
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 21,574,588 | 22,105,018 | 16,713,515 | 18,817,711 | 12,870,876
Total active 126,024,579 | 123,898,030 | 125,437,211 | 122,772,706 | 116,911,210
Ebit -4,855,048 | -3,551,909 | -17,746,816 | -3,285,082 | -3,481,608
Cifra de afaceri 1,992,997 2,781,015 6,729,843 1,786,059 1,298,028
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Capitalizare bursierd 11,350,227 | 11,350,227 | 11,350,227 | 11,350,227 | 11,350,227
Datorii pe termen lung 0 0 0 0 0
Anexa 12: Principalii indicatori pentru calculul scorului A —
Anghel — Rafiniria Astra Roméni
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net -4,855,048 | -3,551,909 | -17,746,816 | -3,285,082 -3,481,608
Total active 126,024,579 | 123,898,030 | 125,437,211 | 122,772,706 | 116,911,210
Cash flow -228 833 8,002 10,749 19,078
Cifra de afaceri 1,992,997 2,781,015 6,729,843 1,786,059 1,298,028
Datorii totale 17,903,891 | 19,329,161 | 37,470,774 | 40,024,255 46,778,792
Datorii comerciale 1,908,848 2,562,906 6,907,134 7,377,827 8,622,917
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Anexa 13: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — Romcab SA

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 201,249,966 | 286,381,889 | 444,380,776 | 660,716,502 | 807,654,445
Total active 342,195,098 | 473,941,789 | 660,868,376 | 925,632,816 | 1,079,222,370
Ebit 15,340,886 | 36,712,888 | 35,936,068 | 63,350,279 28,645,667
Cifra de afaceri 267,928,341 | 466,484,095 | 661,725,064 | 837,073,867 | 481,086,872
Profit reinvestit 6,856,547 | 21,465,437 0 0 27,788,432
Capitalizare bursiera 28,862,155 | 28,862,155 | 52,850,110 | 52,850,110 52,850,110
Datorii pe termen lung 83,926,733 | 63,452,272 | 85,503,398 | 62,202,430 59,070,684
Anexa 14: Principalii indicatori pentru calculul scorului A — Anghel — Romcab SA
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net 6,856,547 | 21,465,437 | 15,836,645 | 42,130,193 16,012,458
Total active 342,195,098 | 473,941,789 | 660,868,376 | 925,632,816 | 1,079,222,370
Cash flow 4,419,633 4,218,021 26,911,262 8,225,830 487,791
Cifra de afaceri 267,928,341 | 466,484,095 | 661,725,064 | 837,073,867 | 481,086,872
Datorii totale 273,208,192 | 360,665,026 | 510,718,316 | 737,661,091 | 876,870,330
Datorii comerciale 92,210,932 | 111,589,949 | 193,438,828 | 320,563,580 | 451,911,004
Anexa 15: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — Rompetrol
Rafinare SA
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 2,854,454,750 | 2,429,046,894 | 1,696,459,680 | 1,818,389,893 | 2,146,327,162
Total active 7,366,791,610 | 7,451,208,073 | 6,261,990,681 | 6,610,932,792 | 6,816,492,877
Ebit -231,609,129 | -191,462,885 | -1,041,137,739 | -85,219,851 | 105,642,871
Cifra de afaceri 12,323,113,339 | 11,748,666,980 | 13,490,672,651 | 9,811,196,252 | 8,774,321,849
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Capitalizare (mil lei?) 1,389 1,888 1,857 2,170 2,500
Datorii pe termen lung 0 0 0 299,687,700 | 281,763,783
Anexa 16: Principalii indicatori pentru calculul scorului A —
Anghel — Rompetrol Rafinare SA
INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net -297,653,500 | -224,025,999 | -1,074,861,979 | 84,291,996 70,001,508
Total active 7,366,791,610 | 7,451,208,073 | 6,261,990,681 | 6,610,932,792 | 6,816,492,877
Cash flow 435,731,646 226,547,312 13,902,875 6,773,869 45,891,549
Cifra de afaceri 12,323,113,339 | 11,748,666,980 | 13,490,672,651 | 9,811,196,252 | 8,774,321,849
Datorii totale 4,956,060,954 | 4,788,054,234 | 4,839,805,505 |5,101,423,822 | 5,187,280,476
Datorii comerciale 3,001,403,610 | 3,473,889,061 | 3,272,440,179 | 2,670,639,235 | 3,155,920,003
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Anexa 17: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman — Simbeton

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 810,046 | 1,050,790 | 906,109 | 1,026,283 944,847
Total active 7,994,193 | 7,900,995 | 5,922,599 | 6,133,777 | 5,807,450
Ebit -1,703,922 | -143,824 | -664,933 58,480 151,322
Cifra de afaceri 2,668,868 | 2,718,548 | 2,839,260 | 3,078,014 | 3,152,407
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Capitalizare bursiera 579,841 579,841 579,841 579,841 579,841
Datorii pe termen lung 2,191,687 | 2,215,784 0 2,194,532 0

Anexa 18: Principalii indicatori pentru calculul scorului A — Anghel — Simbeton

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net -1,739,194 | -168,240 | -679,893 15,826 103,803
Total active 7,994,193 | 7,900,995 | 5,922,599 | 6,133,777 | 5,807,450
Cash flow 210,506 253,481 196,591 500,692 | 461,029
Cifra de afaceri 2,668,868 | 2,718,548 | 2,839,260 | 3,078,014 | 3,152,407
Datorii totale 3,263,452 | 3,386,267 | 3,072,800 | 2,795,806 | 2,368,352
Datorii comerciale 110,164 197,664 135,158 207,339 | 174,768

Anexa 19: Principalii indicatori pentru calculul scorului Z — Altman-CM Resita

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Active circulante 313,669,516 | 278,903,695 | 268,030,616 | 80,741,337 | 68,903,056
Total active 460,587,838 | 397,900,154 | 462,848,309 | 267,223,624 | 252,091,335
Ebit 6,338,194 5,351,827 3,463,923 4,986,589 | -18,437,308
Cifra de afaceri 152,028,478 | 44,312,057 | 31,525,387 | 34,812,887 | 55,694,260
Profit reinvestit 0 0 0 0 0
Capitalizare bursiera 57,843,517 | 57,843,517 | 57,843,517 | 57,843,517 | 57,843,517
Datorii pe termen lung 0 0 0 0 0

Anexa 20: Principalii indicatori pentru calculul scorului A — Anghel-UCM Resita

INDICATORI 2012 2013 2014 2015 2016
Profit net 3,158,715 2,201,640 641,086 50,683 -24,870,550
Total active 460,587,838 | 397,900,154 | 462,848,309 | 267,223,624 | 252,091,335
Cash flow 1,291,320 1,204,424 1,122,049 6,397,727 2,256,815
Cifra de afaceri 152,028,478 44,312,057 31,525,387 | 34,812,887 | 55,694,260
Datorii totale 456,351,727 587,730,681 | 664,699,908 | 681,994,003 | 693,994,537
Datorii comerciale 24,553,158 19,248,114 19,989,709 | 20,280,494 | 19,369,761
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SUMMARY

This paper investigates the application of the International Financial Reporting Standards by the
Romanian insurance companies. The research attempts to quantify the implications of the compliance
with the IFRS in the insurance sector (via ratio analyses) and apply the transitional model to one or
more insurance companies, in order to exemplify the adoption of such standards.Also, the paper
considers the subjective view of various actors, involved in the process of application of the IFRS within
the insurance sector in Romania, via semi-structured interviews.The current paper adds to the existing
literature a new view from the insurance companies’ perspective and further analyze how the
application of the IFRS 4 Insurance Contracts affects the financial statements of the Romanian
companies.As a result of our analysis we state that the transition towards the IFRS of the Romanian
insurance companies requires a high degree of specialization in the field of the financial services
accounting.In terms of transparency, the IFRS prove to be more investor oriented than the RAR
financial statements. As our analysis provides, as well, the different components of the financial
statements are presented in a more transparent way, more analysis is permitted by the new format of
the financial statements and the principles based approach gives the right to each entity to emphasize
matters they consider to be essential.Also, the transition towards IFRS would improve the quality of the
financial statements in terms of understandability in view of the various stakeholders.For the moment
the IFRS do not produce a shockwave among the insurance companies, as it was the case of banks.
Mainly, this is a result of a rather principle based approach of IFRS 4 Insurance Contracts, which gives
the local regulator more freedom regarding various insurance products

KEY WORDS: IFRS, insurance, emerging economies, cost, benefits, study case

1. INTRODUCTION

This paper investigates the application of the International Financial Reporting Standards
(hereinafter referred to as “the IFRS”) to the Romanian market, by the insurance companies,
concentrating on the similarities and differences between the Romanian Accounting
Regulations (RAR) and the IFRS, as well as on the burden costs of this process. In the past few
years there has been an increasing and cumulative uniformity that stands with the financial
reporting standards, as a consequence of the growing globalized economy. The participants to
the various markets affected by the globalization need to react to the changes that occur and,
moreover, they need to quantify the effects of their actions. Past researches suggest that there
are five ways in which an organization reacts to pressure toward conformity, from passivity to
resistance: acquiescence, compromise, avoidance, defiance, and manipulation (Oliver, 1991).
Acquiescence may take alternative forms, including habit, imitation and compliance. From the
three forms mentioned above, compliance may be defined as conscious obedience to or
incorporation of values, norms, or institutional requirements (idem). This paper intends to focus
on the impact and implications of compliance, as an active process of reacting to institutional
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pressure, of the Romanian organizations from the insurance market in their application of the
IFRS.

Furthermore, the research attempts to quantify the implications of the compliance with the
IFRS in the insurance sector (via ratio analyses) and apply the transitional model to one or
more insurance companies, in order to exemplify the adoption of such standards. The case
studies should identify the resemblance and the differences between the Romanian Accounting
Standards, currently applicable by the Romanian insurance companies and the IFRS, in terms
of the main elements of the financial statements. Also, the paper considers the subjective
viewof various actors, involved in the process of application of the IFRS within the insurance
sector in Romania, via semi-structured interviews.

As this study intends to approach the implications of the compliance with the IFRS of the
particular sector of the insurance companies from Romania, we will present below a short
description of the economic evolution of the business environment in this country, as a part of
the thesis.

We form our opinion starting with a theoretical framework mainly derived from the vast
literature published on this subject, followed by a case study based on the figures of three
insurance companies that report, for the moment, parallel financial statements. Also, we
investigate the perception of various actors involved in the IFRS transitional process about the
timing, costs, benefits and other issues regarding the adoption of the IFRS. The current paper
adds to the existing literature a new view from the insurance companies’ perspective and further
analyze how the application of the IFRS 4 Insurance Contracts affects the financial statements
of the Romanian companies.

The case study is structured on two pillars. One mainstay is represented by the comparative
analysis (i.e. RAR vs. IFRS) in terms of reflected figures and their impact towards financial
performance indicators of three important insurance companies. Two of companies have been
chosen considering the fact that they are the market leaders in thelife respectively, non-life
sectors, whilst the third company, which has mixed activity, represents a good comparative for
both of them.We also build our case on semi-structured interviews with five specialists that use
IFRS in their normal course of activity. The last section of our paper provides conclusions and
future research paths.

2. THE ROMANIAN ENVIRONMENT- BETWEEN SOCIALISM AND
CAPITALISM

In December 1989, Ceausescu’s communist era ended and a new chapter of the Romanian

economy began. Since then, Romania became a market economy, where the law of supply and

demand is in place,this being later mentioned within the Romanian Constitution in 1991.

According to the Romanian National Institute of Statistics, at 1 January 2016, in Romania lived
19.76 million people, compared to 23.29 million, valued registered at the census in 1992. An
entire research might be necessary in order to determine the facts that lead to such fall in the
number of Romanians, however, it should be mentioned that the first years after the fall of the
communist regime were not friendly from a welfare’s perspective with the people that lived in
Romania. The inflation rate in the 90s in Romania reached a maximum of 256.1% in 1993,
such unexpected values becoming a status-quo in that period for the Romanians. As King et.
al. mentioned, quoted by Albu&Albu, (2012), the main reason for the Romanian’s economic
woes is represented by the excessively focus on the political issues, rather than on concentrating
on resolving the real economic problems of the country. However, after 2005, the inflation rate
has not exceeded 10%, registering even negative values in 2015 and 2016.
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Starting with 2007, Romania is a member of the European Union and its monetary, fiscal and
budgetary policies have been highly influenced by the political decisions of the European
politicians. Moreover, Romania expressed its wish to adopt euro as its currency, and, for the
moment, the monetary policy of the country is influenced by the criteria set for the
convergence. By now Romania established an Inter-ministerial committee led by the Prime-
Minister for the adoption of euro (BNR).Therefore, we may state, without being subjective,
that the Romanian economic policies are highly influenced by the multi-national European
environment.

In Romania, the transition to the market economy had an important impact on the evolution of
the GDP. According to a study published by KPMG Romania in 2017, the real value of the
gross domestic product (GDP) in 2015 was 1.5 times higher than the peak recorded in 1987,
and 11.5 times higher than the value recorded in 1950, although after two declines, recorded in
1992 and 1997, the GDP reached the value initially registered in 1990, hardly in 2002. The
financial crisis had a severe impact on the GDP’s value and further to the economic revival,
Romania registered in 2014 a real value of the GDP only 1.9 times higher than in 1991 (KPMG,
2017).

The reality is not so far from the previously mentioned idea, if we were to consider the number
of businesses that exist in Romania. According to an analysis performed by the National Bank
of Romania, in the last two decades the number of businesses almost doubled, from 300,000
active entities in 1994, to nearly 600,000 in 2014. Normally, the bigger the number of existing
companies, the better for the economy. However, by considering the gross added value per
company (GAV/company) - a convergence indicator similar to PIB per capita-, the same study
suggested that the value of this indicator represents just 42% of the EU’s average.

After 1990 Romania opened its borders for foreign investors, hoping that foreign capital would
inflow the county and develop the already existing, but not well-run companies. In late 1990s
and 2000s the Romanian economy met the privatization of the large entities and a flow of
foreign investment along with an improvement in the economy could be quantified (World
Bank 2008 quoted by Albu&Albu 2012). However, after the inflow process, the Romanian
economy remained dominated by entities established using domestic capital. More than 90%
of the businesses use domestic capital but their GAV input is continually decreasing, in
comparison to the evolution of the foreign entities. The foreign companies have significantly
increased their input in the overall GAV from 33% in 2003, to 44% in 2014 (BNR, 2016). Even
though, for the moment, there is a relative balance between the two types of capital in the
Romanian economy, if the trends would remain the same in the foreseeable future, we may
expect the Romanian economy to be dominated by the foreign entities. Considering the above,
we cannot ignore the influence of the foreign capital and foreign investors, therefore, Romania
shows a great exposure towards globalization and international standards.

Nowadays, multiple studies intend to present the economic situation of Romania after the fall
of communism. For example, KPMG’s Romanian subsidiary released in 2017 a study
regarding the welfare trends in Romania. The conclusion was that the welfare development in
Romania is rather consistent and robust, Romania ranking 2" in this respect, after Poland,
among the six countries subject to the survey (i.e. Germany — used as benchmark, The Czech
Republic, Poland, Hungary, Romania and Bulgaria). The development of the welfare along
with the economic evolution of Romania lead to a fast developing stock exchange, as well. The
Bucharest Stock Exchange (‘BSE’) registered in 2005, 64 companies with total market
capitalization of 56 billion RON. In 2015, there were 81 companies with a market capitalization
three times bigger than in 2005 (ZiarulFinanciar, 2015).
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Despite the growth registered by the BSE the main stream of finance for the companies is still
represented by the banking sector. Almost 90.2% of the assets of the banks that operate in
Romania are held by financial institutions established with foreign capital. At the end of 2015
the Romanian banking sector comprised 37 banks, compared to 43, value registered before the
financial crisis, as follows: 2 banks wholly or partially held by the Romanian State, 4 banks
controlled with Romanian capital, 23 financial credit institutions controlled with foreign capital
and seven branches of foreign banks (ARB). Therefore, the structure of financing the Romanian
economy seems to meet a globalized approach, in which the capital is provided by foreign
investors more than by locals.

To sum up, Romania is an interesting model of emerging market in which the political pressures
of the European Union led the economy to a globalized approach, strongly influenced by the
Western practices. As the role of the accounting is to present a true and fair view of the financial
position of a company, the national accounting regulations could not ignore the changes that
occurred in the last years and started to adapt accordingly.

3. AGLIMPSE INTO IFRS IN EMERGING ECONOMICS - THE ROMANIAN
CASE

After the fall of communism and the market liberation, Romania started to consolidate its
economic engines and starts to be regarded as an emerging economy by the Western states.
The role of an accounting reform starts to be seriously considered when the movement of
capital becomes a necessity for the emerging countries. As Albu and Albu remarks, in the
communist period, accounting was limited to bookkeeping in order to fulfill the requirements
of the State. Taxation rules had the central role, whilst accounting statements lacked
transparency (Albu and Albu, 2015).Albuet. al., 2013 quotes Jermakowicz and Gornik-
Tomaszewski, 2006 and Irvine, 2008 and states that in emerging economies, the adoption of
the IFRS is also regarded as a legitimization action, as it shows the reforms made and the wish
of aligning to an international accounting language.

The IFRS implementation is a complex process which should be regarded accordingly. There
is a large number of difficulties and obstacles when IFRS are adopted, among which we
mention: poor local expertise, poor resources allocated by entities, the close connection
between financial reporting and taxation and poor resources for regulation and enforcement
(Albu et. al. 2011). In order to address the issues identified at the moment of transition, the
companies should bear additional costs. In order for this process to be feasible and acceptable
for business, the related benefits should exceed the costs incurred. Therefore, before starting
the implementation of the IFRS a cost-benefit analysis should be performed. As Hope et. al.
mention, the potential benefits of implementing IFRS include, among others a decrease in the
cost of capital and an increase in the firm value, higher shareholder base and trading volume,
and consolidating reputation. This benefits are regarded from the perspective of the entity that
applies IFRS. The stakeholders would benefit, as well, from this transition, as they would have
access to higher quality financial statements.

On the costs side, we should mention that from the perspective of the entities that apply IFRS,
the main costs incurred would be represented by transitional costs and post-transitional
compliance costs. From the Government’s perspective the main cost would be represented by
enforcement effort. (Hope, 2006) Since IFRS means a single set of accounting standards
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instead of numerous regulations, Carnachan (2003), quoted by Hope (2006) notes that the first
benefit of the IFRS adoption is lower transactions costs for preparers of financial reports.
Furthermore, a positive “network externality” ascends because the extensivepractice of using
a single set of standards saves stakeholders the time and energy of learning to apply and
understand multiple sets of standards. Moreover, the IFRS adoption will improve comparability
between the financial statements of various entities, for investors. This may, potentially, make
investment decisions easier. (Hope, 2006) Benefits related to the adoption of the IFRS,
expected in emerging economies, may vary from those anticipated in developed countries.
Emerging economies expect to valuetheimproved transparency, economic prospects and
greater competitiveness, while developed countries assumea decrease in the cost of capital and
higher efficiency of the markets. (Albu et. al. 2011)

Briiggemann et al. (2013) mention that the effects of the IFRS adoption can be taxonomized in
accordance with the objecties of the transition as financial reporting effects, capital markets
effects and macroeconomic effects. From another perspective, the same authors mention that
the effects can be divided into volunatry effects and colateral effects. The voluntary effects are
those who are in line with the purpose and objectiveof the standard. Following the three pillars
effects above mentioned we can distinguish financial reporting effects, in terms of transparency
and comparability, capital markets effects — efficiency of functioning and effects at
macroconimc level — economic growth and unemployment. (Briiggemann et al.,2013)

In Romania, the costs and benefits of the IFRS transition have been questioned by a collective
of professors from the Bucharest University of Economic Studies. Their empirical study
regarding this matter consisted in a survey addressed to 62 listed companies. The results
indicate that 94.7% of the respondents consider that staff/personnel training represents a cost
for the entity, whilst 36.8% considers that this is the most important cost for their entity in
terms of the IFRS addoption. (lonascu et. al., 2007) The same paper reveals another costs
incurred by a Romanian entity that applies for the first time the IFRS: consultancy costs, audit,
adjustments to the informatic systems etc. For the regulator the costs would be represented by
the administrative capacity, the translations costsand counselling costs. It is mentioned within
the study that past meeting were organised at the Minsitry of Public Finances at which
professionals and professional bodies’ representatives have participated. However, the practice
retains that these meeting were a good opportunity for the big consultancy offices to advertise
their services. The study reveraled as well that just 10.5% of the companies have reported a
secondary set of financial statements in accordance with the IFRS before it became a legal
obligation. However, even though the IFRS transition was imposed by law, 40% of the
respondents consider that the benefits exceed the costs in this respect.

Another research states that there are empirical evidences that suggest that the benefits are
higher for the companies that voluntary reports on an IFRS basis. (Ionascu et al., 2011) The
same study mentions that for Romania, where the majority of the entities have applied IFRS as
it is required by law, the benefits are lower than for the entities that operate in highly developed
markets. In Romania, the local context offers us a under developedcapital market, with low
liquidity, where the main source of finance is still represented by the banking sector and the
mismatches between accounting regulations and fiscal law are still major. (Ionascu et al., 2011)
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Zeff and Nobes (2010) discuss in one of their papers, the ways in which jurisdictions may apply
IFRS and the implications on the level of compliance with the IFRS in the form they are issued
by the International Accounting Standards Board (IASB).Romania, as a member of the
European Union, adopts the IFRS in the way the EU does. The EU package of standards is not
to be mentionedas IFRS, but ‘IFRS as adopted by the European Union’. (Zeff and Nobes, 2010)

Albu and Albu (2012) mention that in Romania, international financial institutions (i.e. World
Bank, IMF) have been powerful forces for the development of IFRS. In fact,because of these
institutions and the agreements concluded with them, Romania had a period(i.e. 1999-2001)
when it went significantly further than needed to conformto the EU’s expectations at that time.

Starting 2012, the IFRS become mandatory for banks and almost all listed entities at an
individual level of financial statements. Romanian accounting regulators, quoted by lonascuet.
al. (2014) stated that the reason for which the regulations were extended to the individual
financial statements as well, were "the need for an alignment with international practice to
promote transparency and comparability of financial statements™, generating and preserving an
attractive investment environment, given the “possible foreign capital outflows by means of
exploiting inconsistencies in accounting treatments applied by companies belonging to
multinational groups” and the duty of care that the State has and the "recommendations of
international organizations, namely the World Bank and the IMF to implement the IFRS". The
next phase in the IFRS implementation in Romania is to be considered for the insurance
companies. ASF has released in 2015 a Norm mentioning that the transition towards IFRS of
the Romanian insurance companies would be realized in steps. The Norm states that the
insurance companies must report two collateral sets of financial statements, one prepared in
accordance with the domestic regulations and the other one prepared in accordance with the
IFRS as adopted by the EU, for the following three years. This transition towards IFRS
requires, in the opinion of Feleaga and Feleaga, the economists, accountants, experts and
professors to assimilate the lessons of the convergence process between the IFRS and the
Generally Accepted Accounting Principles from the United States. We allow here to continue
the thesis stated by Feleaga and Feleaga (made in the context of adoption of the IFRS for the
banks and listed entities) and affirm that this new challenge in the insurance sector should be
addressed in a way that acknowledges the lessons learned from the transition towards IFRS of
the financial institutions and listed companies.

4. THE INSURANCE BUSINESS SECTOR IN EUROPE AND ROMANIA

Insurance in Romania

In 2016, the total (i.e. Life and non-life) insurance premiums registered a value of
approximately 10.05 billion RON, with approximately 10% more than in the previous year
(lasig, 2017)*. Even though the numbers of 2016 were influenced by the exit of numerous
insurance companies (e.g. Astra Asigurari, CarpaticaAsig), the insurance premiums exceeded
the values registered in 2008, which were considered the highest before 2016. Life insurance
premiums registered a value of 1.7 billion RON from the total above mentioned, whilst the
difference is represented by the non-life insurance sector. However, the life insurance sector

1n Table 1 are presentedthe total underwrittenpremiums, amounting 9.4 billion. The differenceupto 10.05
billionisrepresentedbytheunderwrittenpremiums of theforeigninsurersoperating in Romania throughbranches
or throughFreedom of Services
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registered a 6.7% growth compared to the value registered in 2015. The biggest growth in 2016
stands with the health insurance which registered a growth of 70% compared to the previous
year results.

The top 10 — presented in the Table 1 below- (based on the underwritten premiums) insurance
companies in Romania is now formed almost entirely by foreign controlled entities.

Table 1 — Underwritten premiums in 2016

No. Insurer Total Market share %
underwritten
premiums
1.  Allianz-TiriacAsigurari SA 1.227.537.849 13,08%
2. Omniasig VIG 1.083.220.549 11,54%
3. Asirom Vienna Insurance Group SA 1.072.282.256 11,42%
4.  GroupamaAsigurari SA 932.265.394 9,93%
5.  Euroins Romania Asigurare- 870.458.189 9,27%
Reasigurare
6.  City Insurance SA 789.618.049 8,41%
7. NN Asigurari de Viata SA 661.714.718 7,05%
8.  Generali Romania Asigurare- 642.793.295 6,85%
Reasigurare
9.  UnigaAsigurari SA 476.447.512 5,08%
10. CarpaticaAsig SA 451.766.097 4,81%
Total Top 10 8.208.103.908 87,44%
Other Insurers 1.179.234.817 12,56%
Total 9.387.338.725 100%

Source: asfromania.ro

Therefore, the market remains dominated by foreign controlled companies, almost all of the
top 10 companies being part of the big multinational insurance groups. Another relevant
measure is represented by the degree of market concentration. The report related to the
insurance market in 2016, published by ASF, reveals that 87% of the total underwritten
premiums belongs to the biggest? 10 insurance companies. At 31 December 2016, the
Romanian insurance market totaled 31 insurance companies (17 entities performed only in non-
life segment, seven only in life insurance sector and the rest of seven had a mixt — life and non-
life — activity) (ASF, 2017). Therefore, the first 32% of the insurance companies realize 87%
of the revenues of that market.

The past few years were strongly influenced by the fast pace of the business evolution, but also
by the regulations applicable in the insurance sector. The highlight of the last years is
represented by the adoption of the Solvency Il Directive®. As Romania became a member of
the EU in 2007, Directives must be implemented in the Romanian domestic legislation. The
Solvency Il Directive has become partially effective starting with 1 January 2016. The new
regulations improve the protection of the consumers by introducing more prudential
requirements (minimum capital requirements) that should lead to increasing guarantees of
effecting the payments towards the polices’ holders (ASF, 2017).

2 |n an approachbased on the total underwrittenpremiums
3BySolvency Il Directive, weunderstand Directive 2009/138/EC
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The most important aspect to be considered when discussing the insights of the applicability
of Solvency Il Directive is the additional capital requirement. According to Solvency Il
Directive, capital requirements are higher, being effectively based on the risks taken by the
insurance companies (ASF, 2017). The report effected by ASF states a comparative analysis
between the capital requirements provided by Solvency Il and the previous regulation on the
matter (Solvency I). The analysis revealed a supplementary requirement of capital amounting
1.26 billion RON, almost 16% of the total 2016 underwritten premiums. This is mainly because
the new regulation come with a new approach to the valuation of the assets and liabilities of an
insurer (EIOPA, 2014). In 2014, the European Insurance and Occupational Pension Authority
(EIOPA) issued a series of technical specifications in order to apply the provisions of the
Solvency Il Directive which, among others, mentions that the valuation principles stated by the
Solvency Il regulation are consistent with the IFRS approaches. However, this valuation pillar
is not yet implemented in the Romanian legislation. EIOPA is the European Supervisory
Authority established through Regulation no. 1094/2010. The Solvency Il Directive has been
partially implemented in the domestic legislation and has become applicable starting with 1
January 2016.

In Romania, the accounting regulations for the insurance sector are issued by the Financial
Supervisory Authority. The last accounting regulation is Norm 41/2015, which was applied
starting with 1 January 2016. For the moment, the IFRS are not applicable as statutory
regulations in Romania. However, the ASF has been started to make steps towards the
application of the IFRS in the insurance sector. Starting 2015, the insurers must report two sets
of financial statements for the following three years: one drafted in accordance with the
domestic regulations and the other one compliant with the IFRS as adopted by the EU, for
informative purposes only.

5. METHODOLOGY

With respect to establishing the implications of the compliance with the IFRS of the Romanian
insurance companies, we used public information regarding the figures reported in the financial
statements prepared in accordance with IFRS and RAR, as well. The information collected was
used to compare and contrast the differences between the two sets of standards. Also, as
financial reporting is a process designed in order to offer information to the various
stakeholders, we performed five interviews with people involved in accounting practicing.

The interviewed people work for Big 4 companies, being involved in IFRS accounting business
in the last 12 years. The interviewees are influential people within their organizations and
within the professional bodies in which they act. They were not chosen on a random basis and
are not statistically- representative for the general Romanian landscape of actors that might
have an impact on the transition process. We may state, however, that the opinions and points
of view expressed by them are important, both in theory and practice, in Romania.

Interviews lasted between 40and75 min, with a mean of 51 min. All the interviews were
conducted at the workplace of the interviewees. In the Appendix A we have included the details
related to the list of interviewees together with the date and duration of the interviews, and
interviewees’ specialization and position.

All the interviewees are Romanians, speak Romanian as their mother tongue, and they live in
Bucharest. The interviews were performed in Romanian, in order to smooth the fluency of the
dialogue and to ensure the right approach to the nuances of the interviews. Their responses
have been noted and the highlights have been included in the current paper, among our analysis
or even completing the conclusion.
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6. IFRS vs. LOCAL ACCOUNTING REGULATIONS — CASE STUDY

The first part our case study will rely upon the information presented in the financial statements
by three of the biggest insurance companies in Romania. All the materials and information
analyzed in our study have been previously made public by the companies, on their
website.However, we do not see any relevance in disclosing their names for the purpose of the
actual paper. The three companies discussed below are included in the top 10 insurance
companies by the underwritten premiums in 2015. Two of them are mixed (life and non-life)
insurance companies and the third one is the market leader in the life insurance sector. The
companies chosen are representative for the Romanian insurance environment, as they cover
almost all the classes of risk provided by the specific Romanian legislation. Below, we make a
swift background presentation of each of them.

Company Ais a Romanian insurer founded in 1994 and bought in 2000 by a German insurance
group. In 2015, A was the Romanianinsurance market leader, with a total underwritten
premiums of 1 billion RON and a market share of 12%. From the total amount of underwritten
premiums, only approximately 10% represents premiums related to the life insurance activity,
whilst the difference comes from the non-life activity. (ASF) The company is managed in a
one tier corporate governance system with a Board of Directors that comprises five members.

Company B entered the Romanian market in 2007 after it bought an already existing insurance
company. The new company was hold in a proportion of 99.99% by the parent company from
France. The financial crisis has affected the business of the newly formed company, which
registered losses between 2009 and 2013. However, after a tough restructuring process, the
company managed to register profit. In 2015, it was the third player on the Romanian insurance
market, with underwritten premiums amounting to approximately 800 million RON and a
market share 0f9.2%. (ASF)

The third company (Company C) subject to our case study is the market leader of the life
insurance sector, with a market share of almost 35% for 2015. (ASF)

All three companies belong to multinational groups. The financial statements are signed by the
administrator and the in-charge financial director and are audited by Big4 companies. All
financial statements analyzed are accompanied by the auditor’s report and the annual
administrator’s report, in accordance with the Romanian law. The conformity declarations
included in the financial statements mention that the IFRS reports are concluded for
informative purposes only, as a result of applying Norm 19/2015 issued by ASF. The norm
states that the insurers should prepare a parallel set of financial statements in accordance with
the IFRS, besides those prepared by applying the RAR. As one of the interviewee stated (14),
“the insurers now incur costs regarding this parallel reporting, which so far, proves no added
value. The full transition should have been already performed. The parallel reporting model is
just a way of doubling the audit and preparation costs, but in practice, it proves no added
value”.On the other hand, I5 stated that “the parallel reporting process is very useful. The State
wants to be sure that at the moment of the full transition there would be no major mismatches
between what is generally required by IFRS and what the insurers can do at that
moment. ’None of the companies is listed or expressed its intention to list its shares in the
foreseeable future.

As follows, our paper will concentrate on the main differences identified between the RAR
financial statements and the IFRS numbers. Further on we will explain the differences between
the amounts, in case the companies disclosed such information, and we will concentrate on the
impact this adjustments had on the different financial indicators of the companies. Before
starting our analysis it should be mentioned that in 2015, the insurers have not applied the
provisions of the Solvency Il Directive, which comes with new requirements regarding the
valuation of assets and liabilities of the insurance companies.
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IFRS transition implications
Presentation of the financial statements — template and content

The financial statements prepared in accordance with the IFRS are the final result of applying
the disclosure, measurement and valuation rules provided by each financial standard — 25
International Accounting Standards (IAS) and 16 IFRS. On the other hand, the RAR provide a
single appendix to the order approving the accounting regulations, where the preparers should
find all the necessary information with respect to drafting the financial statements. For
example, the IFRS have a specific standard that treats the presentation of the financial
statements. IAS 1 replaces 3 other old standards and its main objective is to set up a basis for
disclosure of general financial statements in order to ensure. (IAS 1) It prescribes the guidelines
for the structure of the financial statements along with minimum requirements.

The latest version of 1AS 1 brought some updates also with respect to the terminology used
within the financial statements components. A difference would be represented by the
introduction of statement of financial position instead of the old version balance sheet. The
same rationale would apply for the statement of comprehensive income instead of income
statement. Moreover, the RAR retain the Romanian translation of the old terms (e.g. Ro: bilant,
cont de profit sipierdere). We have included below a table emphasizing the main differences
between the terminology used by the RAR and by the IFRS.

Table 2: RAR vs IFRS terminology

IFRS term

statement of financial
position

RAR Romanian term RAR English version

Bilant Balance sheet

Situatia fluxurilor

; statement of cash flows
de trezorerie

Statement of cash flows

statement of comprehensive

Profit and Loss Account )
income

Cont de profit sipierdere

Recognised as an

recognized in profit or loss
expense/revenue

recognized in profit or loss

recognized in other

n/a*

n/a

comprehensive income

Actionar/Asociat

Shareholder/Equity holder

owners

Data bilantului

Balance sheet date

end of the reporting period

Data intocmirii bilantului

Reporting date

end of the reporting period

After the balance sheet date

Dupa data bilantului after the reporting period

*The RAR do not recognize other comprehensive income

Therefore, as seen in the table above, the IFRS would bring new terms in order to express
financial results of a company. The terminology itself would represent a subject for research
and we will not make any assumptions or give details with respect to such changes. For the
purpose of the current paper, we will limit to observe and note the existing differences,
mentioning that the differences may generate confusion and need an adaptation period.
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Adjustments related to property, plant and equipment

As stated above, the adjustments presented in our paper will be those registered by the three
insurance companies subject to our analysis.

For Company A there are registered 11 adjustments and reclassifications as a result of reporting
in accordance with the IFRS instead of applying the RAR. At 31 December 2015, the company
reclassified land and buildings amounting to 11,491,138 RON from the fixed assets category
to inventory, recognized in accordance with the provisions of 1AS 2. At 31 December 2015,A
did not recognize any assets held for sale in accordance with IFRS 5.

Adjustments effected in accordance with IAS 29

As mentioned in the first part of the paper, Romania registered high levels of the inflation in
the 90s and early 2000s. Therefore, for the periods before and including 2003, Romania is
considered a hyperinflationary economy, within the scope of IAS 29 Financial Reporting in
Hyperinflationary Economies.According to the standard, the figures presented in the financial
statements of the companies that report in countries that have a hyperinflationary economy,
should be restated in accordance with the evolution of the inflation. (1AS Plus)

For Company A, the impact of the application of such standard can be recognized in the value
of various elements from the financial statements, as: share capital, investments in subsidiaries,
foreign exchange differences related to the revaluation of the share capital and fixed assets.
The application of the standard in view of the share capital resulted in an adjustment of
approximately RON 26,662,002. Also, the adjustments of the hyperinflation of the foreign
exchange differences related to the revaluation of the share capital amount to RON 10,690,379.
Also, the adjustments related to the shares held in the subsidiaries before 2004 amount to RON
8,649,699.

Therefore, 1AS 29 had an impact of RON 46,002,080 on the financial statements of A. Almost
37 million RON relates to equity elements. At 31 December 2015, in accordance with the IFRS
provisions, the company reported a total value for the equity of RON 735,947,321.

Company C had also applied the provisions of IAS 29 for the elements registered before 2004.
For example the share capital of the company was inflated as a result of the transition and C
registered an adjustment of RON 134,623,991.

Adjustments effected in accordance with IAS 12

IAS 12, the standard that became operative for the financial statements related to the periods
after 1988, provides a ‘comprehensive balance sheet method’ of accounting for income taxes.
(IAS Plus) In accordance with the provisions of the standard, the consequences of both, the
current tax and future tax, are recognized in the financial statements of an entity.

Ahas registered in 2015 a deferred tax liability amounting to RON 9,154,351, as a result of the
revaluation differences related to the financial instruments held in the portfolio. This was
registered as a decrease of the revaluation reserves. Also, the company has registered RON
15,523,657 representing deferred tax assets, as the difference between the tax base and the
carrying amount. The impact of approximately RON 6.3 million can be found in the financial
statements of the company as a deferred tax asset. As per the company’s representative
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representations, the accounting for such adjustments has lead the company to a lower expense
related to tax, the impact being approximately RON 4.3 million.

Company C booked for a deferred tax liability of RON 3,240,237. The opening position for the
deferred tax liability was RON 6.2 million and the company adjusted in 2015 the temporary
differences related to the gains of the financial instruments held for sale, amounting to RON 3
million. At the reporting date there were no deferred tax assets presented in the financial
statements of the company. Also, as per the information presented in the notes to the financial
statements, the company did not book for any adjustments of the deferred tax related to
elements others than shareholders’ equity.

Company B adjusted the income tax expense booked in according with the RAR with the value
of RON 12.5 million. The company presented the elements that generated such deferred tax
liability. Among other, the highest adjustments are related to the revaluation reserves
(approximately RON 8.2 million), other reserves (RON 2.9 million) and re-insurance liabilities
(RON 1.4 million). An interesting particularity of this company is represented by the cumulated
fiscal loss registered at the end of the previous reporting date. The company’s representatives
have mentioned within the notes that, according to their forecasts, the fiscal loss (which
represents a tax deduction that would be granted for the profits that might arise in the future
seven years) would be recovered and, therefore, they need to book for a deferred tax asset.
However, as the forecast is rather based on the medium-long term figures, the amount of RON
12.4 million is just mentioned in the notes as a potentially deferred tax asset. They stated that,
most probable, they would book the asset starting within the financial statements of the
following reporting periods.

The deferred tax is rather an accounting fiction than a tax related matter. Its main objective is
to disclose in a more precisely way the value of the assets and liabilities of an entity. In
Romania, from a tax perspective, the deferred tax expenses and revenues have no fiscal impact.
From the corporate income tax computation’s perspective, an entity should adjust the
accounting result (profit or loss) with the value of the revenues and expenses related to the
deferred tax. Therefore, the revenues would be non-taxable when computing the corporate
income tax, whilst the expenses would be treated as non-deductible. However, from a financial
performance perspective, the impact of such element can be at least material.

In order to show the impact of the deferred tax on the financial performance of the company,
we present below, the impact of such expenses and revenues in the comprehensive income
statement of the companies. We have considered for the purpose of the current paper a ratio
(Rpt) representing the proportion of the net amount computed as a difference between the
expenses and the revenues related to the deferred tax into the profit before tax of the companies.

__Expensesrelated to deferred tax—Revenues related to deferred tax
Profit before tax*

Rot

4 The profit before tax is considered to be the gross profit, which includes the income tax expense and no
other comprehensive income elements
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The results are presented in the table below.

Table 3. Deferred tax — Profit before tax ratio

Company A B C
Net impact 4,261,705° -8,667,391° -2,966,293'
(expenses-revenues)
Profit before tax 81,217,500 3.887.482 18,630,203
Rot 0.078 -2.23 -0.16

Own analysis

The analysis above shows that the IFRS transition and the application of new accounting
standards may lead to different outcomes. For example, the application of IAS 12 Income
Taxes, resulted in an increase of the current result for A and a decrease in the overall
performance of the year for the other two companies subject to our analysis.

The impact of IFRS 4 Insurance contracts

The standard issued in 2004, in force starting with 2005 applies to the insurance contracts
issued and re-insurance contracts held by entities. For the moment, according to the latest
actions incurred by IASB, there is a new comprehensive project drafting in view of accounting
for insurance contracts. However, for the current reporting periods, the insurance companies
from countries that adopted IFRS as statutory regulation in the accounting field, should apply
IFRS 4 as the accounting base for the contracts arisen from the insurance activity.

The standard defines an insurance contract as a contract where one party sustains the risk of
the other party, by agreeing to compensate the other if a future event would have adverse effects
on the policyholder. (IFRS 4, Appendix A) The same standard provides that it should not be
applied for the direct insurance contracts where the company is the policyholder. (IFRS 4, 4.f)

Company A has reclassified in view of preparing the financial statements for the reporting
period ending 31 December 2015 the direct insurance contracts where the company was the
policyholder, except the contracts for which the beneficiaries were the employees of the
companies (i.e. health insurance contracts and life insurance contracts). At 31 December 2015,
the net carrying amount of the receivables, premium reserves and prepayments were adjusted
by debiting the Retained earnings account. The impact was low and immaterial, the company
registering a loss of RON 2,100. However, this specific provision of the standard had an impact
on the indemnity reserve, which was diminished with the amount of RON 445,849, amount
which was transferred on a provision account. Also, the revenues related to the underwritten
premiums, amounting to RON 748,406, have been cancelled, by taking into account the
underwritten premium expense reflected in the category of the administrative expenses, whilst
the expenses related to the damages covered by the auto-insurance policieswere reclassified as
rendered services in the category of the administrative expenses.

The same situation is met in the case of Company B, which diminished the following balances
in order to eliminate the effect of the auto-insurance: premium reserve — RON 157,360, auto-
insurance damage reserve — RON 120,104, underwritten premiums — RON 1,544,629,
administrative expenses — RON (4,503,244).

5 Deferred tax asset
5 Deferred tax liability
7 Deferred tax liability
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Also, according to IFRS 4, an insurer should not recognize as a liability any provisions for the
future potential claims, if the claims would be generated by contracts that are not concluded at
the reporting date (such as equalization reserve and catastrophe reserve). In the report
explaining the IFRS transition, the accounting policies of A mention the following regarding
the de-recognition of the catastrophe reserve.

At the date when a policy covering catastrophic risks is concluded, a contingent liability should
be recognized. This liability is related to the risk of losing that might arise in the period when
the contract is in-force. An insurer should not disclose liabilities related to losses that arise after
the contract has expired.

The purpose for which these recognizing conditions are mentioned in the accounting policies
manual is that of establishing the conditions of setting up provisions related to losses, when a
reliable estimation of the liability may exist and the losses are related to current or past periods.
There are actuarial techniques used by the insurers in order to calculate and estimate the
probability of liabilities’ arising on long term, with the final scope of establishing a price policy.
The forecasts for short periods of time are extremely influenced by high deviations.
Consequently, the estimation of the risk of catastrophes does not meet the recognition criteria
mentioned above.

These conditions, however would not prevent a company to book for liabilities related to
catastrophic events that occurred during the reporting period, but have not been yet reported
by the insured entity/individual (incurred but not reported).

e At the level of A, the de-recognition of the catastrophe reserve had an impact of RON
18,157,880.

e In the case of B, the value of the catastrophe reserve de-recognized amounts to RON
62,560,574.

e Company C, which is a life insurance company, did not register any amounts related to
the catastrophe reserve.

The impact of the IFRS 4 Insurance Contracts can be easily resumed to the de-recognition of
the equalization and catastrophe reserves along with the new best estimate values model. One
of the professionals interviewed (14) stated that “the best estimate valuation model reflects in
a more appropriate way the liabilities arising from an insurance contract”.

The overall impact of the IFRS transition

The process of adoption the IFRS is not just a bureaucratic formal event with no consequences
on the business of the entities. Mainly, the value of the elements included in the financial
statements of the companies would impact the main financial indicators that would be subject
to theanalysis performed by various stakeholders. Besides the financial position of the
company, which to some extent may be translates as a “picture” of the company at a certain
date, the investors tend to be more interested in the performance of the companies, as it
represents the main driver for their returns.

One of the Big 4 companies estimated the impact of the IFRS transition and the results were
that the main differences consist in the de-recognition of the catastrophe and equalization
reserves together with the best estimate model for the damages reserve. The study was
presented as part of our interviews and we managed to analyze the figures, without having the
right to make them public. Its purpose was to prove to the Ministry of Finance that the IFRS
transition of the insurance companies would not have a “devastating effect” (11) towards the
State Budget.
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For the purpose of the current paper, the performance of the three companies would be analyzed
by considering various ratios. Taking into consideration the intended purpose of the paper and
the fact that ratios are easily manipulated by the management of the company, we will not make
any assumptions or analyze the accuracy of the figures provided in the financial statements.
We consider that the audited financial statements give a true and fair view of the position and
performance of the entities.

Moreover, we will present a comparative analysis of the ratios computed using the numbers
presented in the statements prepared in accordance with the RAR and as well IFRS statements.
This comparison should lead us to a conclusion regarding the benefits, in quantitative terms, of
the IFRS transitions and observe whether the applicability of the IFRS led to an improvement
of the performance of the companies.

We will compute and present ratios related to profitability, liquidity and risk. Also, besides the
general indicators that are insensitive to the industry in which the company run (e.g. gross profit
margin, net profit margin, return of capital employed (ROCE), current ratio, receivables
collection period, payables period, gearing),we will also cover specific key performance
indicators relevant for the insurance companies (e.g. loss ratio).

Table 4. Ratio analysis

Company IFRS | RAR
Gross profit margin (RON @ 31 December 2015)
A 9.8% 11.83%
B 3.61% 2.29%
C 2.97% 3.7%
ROCE (RON @ 31 December 2015)
A 9.47% 10.85%
B 10.75% 8.63%
C 10.16% 10.39%
Current ratio (RON @ 31 December 2015)
A 1.39 1.41
B 1.16 1.15
C 1.06 1.05
Financial gearing (RON @ 31 December 2015)
A 2.37 2.31
B 4.85 5.6
C 17.07 19.22
Loss ratio (RON @ 31 December 2015)
A 71% 70%
B 59% 63%
C 5% 5%

Source: Own analysis

We can observe that in the case of the gross profit margin, the IFRS transition had a negative
impact for two of the companies analyzed (i.e. A and C), whilst B registered a higher value of
the indicator when IFRS reporting was used. By interpreting the results obtained, it can be
stated that according to RAR financial statements, A retains as gross profit 11.83 MU from 100
MU revenue from the insurance activity, compared to just 9.8 MU as it results from the
indicator computed based on the figures reported in accordance with the IFRS. The same
rationale should be applied for the other two companies subject to our analysis.
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Therefore, we can conclude that the IFRS transition has not a unitary impact on the value of
the gross profit margin, as the different structure of the revenues and expenses might determine
various outcomes. However, these differences observed prove that in terms of costs, the
transition towards IFRS represents a process that saves stakeholders the time and energy of
learning to apply and understand multiple sets of standards. Improving the comparability
between the financial statements of various entities for investors and, potentially, making
investment decisions easier (Hope, 2006) are also true statements which apply in our particular
situation, as well. Also, I5 mentioned that “the transition process would make the life of the
accountants easier after the transition. The reference models would exist all over the countries
that apply IFRS.”

The difference between the gross profit margin and the net profit margin is represented by the
expenses with the corporate income tax paid by the companies. It should be mentioned that in
our current case the computation of both margins would not be so relevant, as the only
difference between the two margins is the corporate income tax expense computed based on
the information from the RAR balances.

As mentioned in the conceptual part of the paper, ASF has proposed that the transition towards
IFRS to be realized in steps. For the moment, the IFRS financial statements are prepared just
for informing purposes, but the financial statements used in relation to the State’s authorities
(e.g. Trade Registry, tax authorities, ASF etc.) are those prepared in accordance with the RAR
provisions. Therefore, as the statutory financial statements are not prepared in according to
IFRS and they are the starting point for effecting the fiscal adjustments, the corporate income
tax expense registered in both sets of financial statements would be the same.

In this respect, the Romanian Fiscal Code provides specific rules for the entities that apply for
the first time the IFRS, in terms of mentioning the fiscal treatment of certain retained earnings
amounts and as well of certain post-transition revenues and expenses. For the moment, none of
the companies performed a full transition towards IFRS, in fiscal terms, in order to determine
the accurate post-transitional corporate income tax. One of the tax experts interviewed (11)
stated that “there were discussions in the previous period with the Ministry of Finance
regarding the fiscal impact of the IFRS transition of the insurers. The insurance companies
request a deferral of the fiscal impact arising at the moment of transition, but the discussion
should be revived at the moment of the full transition.” Also, 15 stated that the IFRS transition
“should trigger as well the update of the fiscal legislation, as the process is rather complex and
the fiscal legislation might have some gaps regarding the accounting adjustments that would
be used.”

Further to performing the computations we may state that the IFRS transition did not have a
unitary impact on the value of the ROCE. Moreover, in case of Company C, the value of the
indicator remains constant, whilst ROCE for B has increased with 24% compared to the value
registered according to RAR financial statements. Company A recorded a decrease of 12% in
terms of ROCE.

We pursue an explanation for the differences observed, in terms of reiterating the registration
of the deferred tax impact within the IFRS financial statements (the RAR allow the companies
to book for tax provisions, but this practice is not specifically mentioned by the statutory rules).
Also, as previously mentioned the IFRS do not recognize the catastrophe and equalization
reserve, which, at the moment of adjustments had a significant impact on the profit or loss of
the companies. These mismatched between the future tax obligations/deductions that arise as a
result of actions incurred in the current reporting period, but not disclosed within the financial
statements prove once again what Albu and Albu (2015) mentions about the lack of
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transparency within the financial reporting process in Romania and the predispositions towards
fiscal rules of the Romanian entities, rather than presenting a true and fair view of the financial
position and performance of the company.

As it can be observed from the numbers above, the transition towards IFRS did not have a
significant impact on the liquidity of the companies, at least from the current ratio’s
perspective. As all three companies registered values higher than one of the current ratio, which
is desirable, we may state that all the companies subject to our analysis would be able to meet
their short term liabilities. Moreover, the adoption of the IFRS did not push the companies into
the sub unitary area of the current ratio.

This ratio is important for the insurance companies, considering that the Romanian market
confronted three bankruptcy procedures in the last two years because of the failures in the
solvability area. Also, the comparison between the IFRS numbers and the figures from RAR is
relevant, as the international standards come with a new approach of valuation of the assets
and liabilities, as mentioned in the conceptual part of the paper. Although starting with 2016
the RAR changed and the Solvency Il Directive provisions would apply, the comparison
remains relevant as the insurance companies should meet certain values of the liquidity.

Therefore, considering the numbers above, we can conclude that the IFRS adoption would not
represent a risk from the liquidity perspective for the three companies subject to our analysis.

The IFRS transition might have impacted the value of the financial gearing in various ways.
As mentioned above, we noticed that the transition adjusted the value of the various technical
reserves as well as other equity’s elements. Therefore, there is no straightforward rule regarding
the effect of the IFRS transition towards this indicator.

The loss ratio, which is a relevant measure for the insurance industry, as it expresses the total
expenses reported to the total underwritten premiums, was not highly influenced by the IFRS
transition. As it can be noticed from the above figures, the value of the indicator remained
relative constant for the three companies subject to our analysis.

These similar values are generated by the low number of adjustments performed at the moment
of transition towards the expenses related to claims or to the total underwritten premiums. For
example, in the case of Company A, the only significant material adjustment that influenced
the value of the indicator, is represented by an RON 8.8 million adjustment related to the
variation of the damages reserve — non-life insurance sector. In the case of the life insurance
business line ofA, there is an adjustment of approximately RON 2.2 million performed for the
revenues, as well as for the expenses. Therefore, the ratio remains relative constant, even
though the reasons for the adjustments are different in case of the revenues compared to the
expenses. Also, in the case of Company C, there were no adjustment at all that impacted the
ratio. The company presented similar expenses and revenues in both sets of financial
statements.

The impact on the reporting matters is not significant in our situation. We can assume that the
small differences arise as a result of the similar principles of accounting for revenues and
expenses provided by the IFRS and RAR. This ratio tests just the revenues related to
underwritten premiums and the expenses related to the claims. The main differences between
the IFRS and RAR consist in the reserve recognition and valuation of insurance contracts and
not in recognition of the revenues related to the policies sold.

The ratios computed above offered an image regarding the impact of the IFRS transition in
terms of financial performance. Among others, these ratios are usually things that analysts and
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investors look at when analyzing a company and the purpose for which they were included in
the current paper was just to emphasize the different outcomes in IFRS and RAR.

Latest developments and implications

In 2016 the Romanian insurers reported in accordance with a new set of Romanian Accounting
Regulations. At the moment of writing the current paper, the financial statements for 2016 were
not published. Moreover, in Romania, as IFRS is just a second set of financial statements for
informative purposes, there is no deadline for publishing them. The new standards do not
modify the principles of recognizing the insurance contracts and represents an act of conformity
with the two European Directives (i.e. 91/674/EEC and 2013/34/UE).

Also, in late May 2017, the IASB issued a new draft version standard for insurance contracts,
which may be in force starting with the year 2021 — according to the implementation schedule
communicated by IASB. Currently, the project is subject to the public debate and a lot of
analysts perform various simulations regarding the future implications of the standard. It is
supposed that the new standard would be stricter regarding the valuation rules and it would not
give the local regulators such more freedom they had when IFRS 4 was in force. One of the
interviewed professionals(14) stated that “the real challenge would be the transition towards
IFRS 4 Phase Il (sic IFRS 17) which appears to be a more risk centric standard than the actual
one .

7. CONCLUSION

By studying the IFRS transition we may conclude that the wide literature on this topic covers
a lot of the costs, benefits, experiences, possible outcomes and resources required for this
process to be performed. However, the current paper contributes to the literature with an
approach to the Romanian insurance market, being more specialized within the terms of the
transition process. As a result of our analysis we may state that the transition towards the IFRS
of the Romanian insurance companies requires a high degree of specialization in the field of
the financial services accounting. 15 mentioned within the interview that “the specialization
and training of the accountants from the insurance sector would be decisive in terms of the
transition”. As you can briefly notice by reviewing the paper, the information comprised in the
transitional process is not a usual accounting monograph involving simply restatements of
finished goods and raw materials.

The experience of the past transitions towards IFRS of other Romanian business sectors (i.e.
banking, listed entities) should be used in the case of the insurance companies as well. Also,
Romania made another step towards internalization of the standards when Solvency Il
Directive became compulsory in Romania starting 2016. Therefore, it is expected to see a
smoother transition for the insurance companies than we saw in the case of banks (e.g. huge
losses and subsequently profits reported in 2012 and, respectively, 2013 arising as a result of
registering and then releasing deferred tax). The Romanian professionals are more prepared
today than they were in 2012 to meet the professional requirements of such transition.

The benefits of the IFRS transition are not easy to be quantified. However, in terms of
transparency, the IFRS prove to be more investor oriented than the RAR financial statements.
As our analysis proved as well, the different components of the financial statements are
presented in a more transparent way, more analysis is permitted by the new format of the
financial statements and the principles based approach gives the right to each entity to
emphasizematters they consider to be essential. Also, all the professionals interviewed agreed
that the IFRS based financial statements are improved in terms of quality and transparency,
compared to the RAR financial statements. As one of the interviewees mentioned (14): “the
most important benefit of showing a true and fair view of the financial statements can be
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observed in the impact they have towards the decision making. The business managers should
start to think and act accordingly ”.The same interviewee mentioned that, so far, “the partial
implementation of the Solvency Il Directive within the Romanian legislation does not impact
the decision making of the managers regarding new insurance products, but rather the capital
requirements of the insurers. So far, the implementation of the Solvency Il Directive did not
trigger any additional costs regarding the IT system, as there were no additional requirements
regarding the valuation of the technical reserves .

The IFRS transition is not a process of improving the performance reported by the companies.
The computations performed above demonstrate that there is no direct link between higher
values of the indicators and the presentation of the results in accordance with the IFRS. As it
was mentioned in the first part of the paper, IFRS represent a set of standards that enhances
transparency and comparability. Upon the analysis of the financial statements concluded in
accordance with the RAR and the IFRS, we may conclude that the reporting in accordance with
the international standards improves the sound system of corporate governance, for which one
pillar is represented by the transparency in reporting. One of the interviewees (15) mentioned
about the IFRS the fact that “it should represent for accounting what the meter is for length —
the ultimate standard.”

This process should be the result of certain synergies of the insurance entities along with the
Government, as well (i.e. Ministry of Finance, ASF and tax authorities). As one of the
interviewees mentioned (13): “the Government is more prepared now, as they have already
been part of the transition of the banks and listed companies towards IFRS. The accumulated
experience should be used in the case of the insurance companies, as well.”

Also, the transition towards IFRS would improve the quality of the financial statements in
terms of understandability in view of the various stakeholders. Even though the final form the
financial statements is highly influencedby the professional’s judgment and it may be noticed
that the IFRS financial statements are more explicit and useful for the stakeholders that do not
have a financial background. For the moment the IFRS do not produce a shockwave among the
insurance companies, as it was the case of banks. Mainly, this is a result of a rather principle
based approach of IFRS 4 Insurance Contracts, which gives the local regulator more freedom
regarding various insurance products (which are the main source of income for the insurance
companies) and did not impose dramatic changes within the valuation model - there is the
option, but not the obligation of reporting on best estimate grounds. The majority of the
interviewees mentioned that the experience accumulated by the auditors and consultants in the
previous processes might be regarded as a leverage in the current situation. They may easier
assist the accountants in this transition process.

The big picture of the transition towards IFRS of the Romanian insurance companies would
challenge the professional environment, but it would not be a changing paradigm for the
business. Also, the status quo of the operating landscape in Romanian insurances is not
challenged by the accounting transition. However, the adoption of the IFRS might later trigger
new requirements which would have to be implemented within the Romanian legislation as
well, and this remains a high risk for the business insurance environment. There are a lot of
questions that might be asked in the current landscape of the insurance sector: It is the
implementation of the IFRS a certainty after these three years of parallel reporting? Is going
the State to listen to the requests of the market? How the publication of the IFRS 17 would
affect the transition towards the first phase of the IFRS for the insurance companies? These are
all subject to future researches and, if the answers would not be found in papers, than the time
will definitely answer them all.

72



Appendix A — List and details of interviewees and interviews

Denomination .
Category in the study Duration Date

Tax Consultant — Big 4 Director — more .

! than 5 years of experience with IFRS 11 53 min 17.05.2017
Advisor Risk, Governance and

9 Accounting - B_lg 4 Manager — more 12 40 min 23.05.2017
than 6 years in insurance consultancy
industry

3 Con_sultant Financial Services — Big 4 I3 41 min 17 05.2017
Senior Manager

4 | Actuary — Big 4 Senior Manager 14 75 min 23.05.2017
Tax Consultant — Big 4 Senior Tax

5 | Partner — more than 25 years in 15 45 min 24.05.2017
consultancy
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REZUMAT

,,Raspunderea limitata” (denumita si ,, hazard moral” ) sau ,,raspunderea in limita capitalului social”
, aceastd inovatie a dreptului se traduce prin aceea ca asociatii nu raspund In nicio mdsurd pentru
datoriile societatii, ci doar societatea — care este subiectul obligatiilor sale — raspund fata de terti cu
toate bunurile, prezente sau viitoare, intrate in patrimonial sau pe orice cale legala (aport,
cumparare, constituire). Raspunderea societatii —persoana juridicd cu toate bunurile sale se grefeazad,
precum in cazul oricarui subiect de drept , pe dispozitiile art. 2324 C. civ.

Avantajele raspunderii limitate au fost si sunt acelea ca se promoveaza atdt spiritual antreprenorial,
cat si investitiile pasive. In primul caz persoanele dornice si porneascd o afacere ar fi fost
descurajate in a risca toatd averea personald, astfel ca li s-a dat posibilitatea de a aloca afacerii doar
o parte din avere, restul ramanind sa fie utilizata in scopuri personale, familiale, de economisire.

In cazul SRL-ului unipersonal actul constitutiv, reprezentind vointa unei singure persoane, imbracd
forma unui act juridic unilateral, respectiv statutul. Asociatul isi asumd prerogativele pe care
Adunarea generald a asociatilor le exercita in cazul societatilor pluripersonale. Unicul asociat poate
fi si administrator, caz in care, daca a varsat contributiile la asigurarile sociale, inclusiv pentru
pensia suplimentard, poate beneficia de pensie de la asigurarile sociale. Obligatiile sociale sunt
garantate cu patrimonial social, iar asociatul unic raspunde numai in limita aportului sdau.

Cu ce ma avantajeaza pe mine ca tandr sa aleg Societatea cu Raspundere Limitata Debutant?

Pentru infiintarea SRL-D nu platesc taxele la Registrul Comertului si nici la publicarea in Monitorul
Oficial al Romaniei, insd depunerea capitalului social este obligatorie. In esentd avem doar o
amdnare de plata. Plata taxelor se va realiza la expirarea termenului de 3 ani, unde calitatea de SRL-
D se va transforma in SRL.

SRL-D poate beneficia de finantare din partea statului, daca am minim 2 angajati, pe perioadd
nedeterminatd.

Scutirea de la plata contributiilor de asigurari sociale datorate de angajator.

Aceasta mdsurd a fost gdnditd ca un ajutor initial pentru un start-up care nu detine fonduri pentru a
infiinta si autoriza legal o activitate. La sfdarsitul celor 3 ani de activitate, in care s-a mentinut statutul
special de SRL-D, ca asociat esti obligat sa faci o mentiune la Registrul Comertului si sa schimbi
statutul firmei din SRL-D n SRL. Ideea din spatele acestei masuri vine in sprijinul tinerilor care au
vdrsta cuprinsa intre 18-35 ani, care nu au fost/sunt asociati si/sau administrator in SRL. Se poate
infiinta SRL-D de catre persoane care au avut/au PFA, 11, IF.

CUVINTE CHEIE: SRL, SRL-D, capital social, spirit antreprenorial, administrator, start-up.
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INTRODUCERE

Sectiunea privind metodologia de cercetare Tmi permite si motivez alegerea temei de
cercetare, sa va prezint sursele bibliografice pe care se bazeaza aceasta si nu in ultimul rand sa
va prezint pasii pe care 1i voi urma in scrierea lucrarii care vor reprezenta un ghid pentru o
cercetare de calitate.

Tema aleasa este O solutie practica pentru debutul in afaceri — SRL-D, in cazul acesteia va fi
prezentarea societatilor de persoane si de capitaluri. De asemenea, particularitatile SRL si
SRL-D, insistand pe studierea particularitatilor acestora. SRL si SRL-D au multe lucruri in
comun, numai ca cea din urma este destinata tinerilor cu varsta cuprinsa intre 18-35 ani.

Am ales aceastd temd pentru cd intentionez sd-mi infiintez o societate. De ce SRL-D?
Consider ca este cea mai buna alegere, atat pentru mine, cat si pentru tinerii antreprenori care
sunt la inceput de cariera.

1.PREZENTAREA SOCIETATILOR

Tn limbajul afacerilor, expresia ,,societate” desemneazi aproximativ o persoani (fizici sau
juridicd) ce poseda si face sd existe o intreprindere, adicd un grup de salariati care, sub
autoritatea unui patron, exploateazd materialele si materiile prime in vederea punerii pe piata
a ponderilor sau serviciilor.

Conform Legii nr. 31/1990 modificata, clasificarea societatilor comerciale se face dupa natura
lor, respectiv Tn societati de capitaluri si societati de persoane. Alaturi de societitile de
persoane si cele de capital, ca societate de granita, care Imprumuta atat trasaturi specifice
societatilor de persoane, cat si unele dintre cele de capital, s-a constituit societatea cu
raspundere limitata.

In societatea de persoane, ceea ce intereseazi e calitatea asociatilor, si nu capitalul aportat de
acestia in societate. La baza infiintdrii unei societdti de persoane exista increderea intre
asociati, fapt ce determind ca relatia care duce la constituirea unei societati de persoane sa fie
intuitu personae. Sunt societati de persoane societdtile in nume colectiv si societatile in
comanditd simpla.

Societatea Tn nume colectiv (SNC) este societatea in care asociatii au toti calitatea de
comerciant si raspund nelimitat si solidar fata de datoriile sociale.

Societatea in comandita simpla (SC), grupeaza, pe de o parte, unul sau mai multi comanditati
avand calitatea de comerciant si raspunzand nelimitat si solidar fata de datoriile sociale, iar,
pe de alta parte, unul sau mai multi comanditari necomercianti, a Caror contributie la pasivul
social este limitata in functie de aportul lor la capitalul social.

Societatile de capital presupun ca element de esentd capitalul aportat de catre asociatii-
actionari, capitalul avand mai multa relevantd decat calitatile asociatilor. Sunt societati de
capital societatile pe actiuni si societatile in comandita simpla pe actiuni.

Societdtile pe actiuni sunt societdti mari C€ presupun un numar mare de actionari la
constituire. Ele au o existenta valabila in masura in care exista minim 2 actionari.

Societatea in comanditad pe actiuni (SCA) este societatea al carei capital este impartit Tn
actiuni si regrupeazd, pe de o parte, unul sau mai mulfi comanditi avand calitatea de
comerciant si raspunzand nelimitat si solidar pentru datoriile sociale, iar, pe de altd parte,
comanditari necomercianti si obligati la plata datoriilor societatii doar in masura aporturilor
lor.

Societatea anonima este aceea in care asociatii necomercianti detin titluri negociabile, numite
actiuni, si nu suportd datoriile sociale decat in masura aporturilor lor.
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Societatea pe actiuni simplificatd este o forma noud de societate pe actiuni, care se adauga
societdtii anonime si societdtii In comanditd pe actiuni; ea trebuie sd cuprinda doua tipuri de
societati asociate sau EPICS ori case de economii avand un capital minim de 1.500.000 F.
Societatea cu raspundere limitatd (SRL) este definitd ca fiind o formad intermediarad intre
societdtile de persoane si cele de capitaluri. Avantajele raspunderii limitate au fost si sunt
acelea ci se promoveaza atét spiritual antreprenorial, cat si investitiile pasive. In primul caz,
persoanele dornice sa porneasca o afacere ar fi fost descurajate In a risca toatd averea
personald, astfel ca 1i s-a dat posibilitatea de a aloca afacerii doar o parte din avere, restul
ramanand sa fie utilizatd In scopuri personale, familiale, de economisire.

Programul SRL-D (Societate cu Raspundere Limitata — Debutant), instituit prin Ordonanta de
urgentd a Guvernului nr. 6/2011, vizeaza acordarea de sprijin oricarui cetitean roman care
doreste sa 1si deschida o afacere (si care nu a mai avut una pana acum), prin acordarea unei
alocatii financiare nerambursabile reprezentand cel mult 50%, dar nu mai mult de 10.000 euro
(44.821 lei), din valoarea totala a cheltuiclilor eligibile aferente planului de afaceri, pentru
care face dovada surselor de cofinantare.

2. ANALIZA SRL

Pornind de la celebrul citat al lui Robert Kiyosaki, ,,Noua din zece business-uri se inchid.
Planul complet? Creaza zece business-uri!”, imi propun sa dezbat tema cu referire la
Societatea cu raspundere limitata (SRL) si Societatea cu raspundere limitata-debutant
(SRL-D).

Din punct de vedere statistic, aproape 90% dintre societdtile din Roménia sunt societdti cu
raspundere limitata. Acestea formeaza cea mai mare categorie de firme din orice tard membra
UE si sunt caracterizate prin excelenta de diversitate in cel mai inalt grad.

Termenul de societate provine de la latinescul ,,societas” care s-ar traduce prin asociatie,
comunitate, Tntovarasire. Literatura de specialitate din Romania a definit societatea ca fiind
,un contract in temeiul caruia doua sau mai multe persoane se inteleg sa pund in comun
anumite bunuri pentru a desfasura impreuna o activitate in vederea impartirii beneficiilor care
vor rezulta”.

»Raspunderea limitatd” (denumita si ,,hazard moral”) sau ,,raspunderea in limita capitalului
social”, aceastd inovatie a dreptului se traduce prin aceea cd asociatii nu raspund in nicio
madsurd pentru datoriile societdtii, ci doar societatea — care este subiectul obligatiilor sale —
raspunde fata de terti cu toate bunurile, prezente sau viitoare, intrate in patrimoniul sau pe
orice cale legala (aport, cumparare, constituire). Raspunderea societatii — persoana juridica cu
toate bunurile sale se grefeaza, precum in cazul oricarui subiect de drept, pe dispozitiile art.
2324 Cod civil. Societatea cu raspundere limitata este societatea ,,constituita de unul sau mai
multi asociati care nu suportd pierderi decat in limita aporturilor lor” (art. L 34) si al cérei
capital social este Tmpartit in parti sociale. Caracteristica esentiald a acestei societati este in
principal limitarea raspunderii, dar asociatii trebuie sa aiba grija sa nu abuzeze de aceastd
limitare, pentru ca alte dispozitii, in special privind redresarea si lichidarea juridicd, au ca
efect retragerea celei mai mari parti a contributiei acesteia. SRL dobéndeste personalitate
juridicd incepand cu inmatricularea sa in Registrul Comertului si al societdtilor. Asociatii
acesteia nu sunt comercianti, responsabilitatea lor fiind in principal limitata la aporturi; si ei
pot in orice moment sa paraseasca societatea, pentru ca trasatura intuitu personae exista in
aceasta societate. De asemenea, aceasta este intdlnita in special pentru intreprinderile mici si
mijlocii si este, incontestabil, cea mai raspandita in Franta si in lume. Se creeaza in fiecare
luna intre cinci si sase sute de asemenea societati la tribunalul de comert din Paris.
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2.1. SRL cu asociat unic

Tn cazul SRL-ului unipersonal, actul constitutiv, reprezentdnd vointa unei singure persoane,
imbraca forma unui act juridic unilateral, respectiv statutul. Asociatul isi asuma prerogativele
pe care Adunarea generala a asociatiilor le exercita in cazul societatilor pluripersonale. Unicul
asociat poate fi si administrator, caz in care, daca a varsat contributiile la asigurarile sociale,
inclusiv pentru pensia suplimentard, poate beneficia de pensie de la asigurarile sociale.
Obligatiile sociale sunt garantate cu patrimoniul social, iar asociatul unic rdspunde numai in
limita aportului sau.

2.2. Contractul de societate

Potrivit art. 5 din Legea nr. 31/1990, republicata, cu modificérile si completarile ulterioare,
societatea cu raspundere limitatd se constituie prin contract de societate. Actul constitutiv se
incheie sub semndturd privatd. La constituirea societdtii pot participa persoane fizice si
persoane juridice. Numarul asociatilor poate varia de la o persoana la cel mult 50 de asociati
(art. 12 din Legea nr. 32/1990). Potrivit art.7 din Legea nr. 31/1990, republicatd cu
modificarile si completdrile ulterioare, contractual de societate trebuie sd prevada capitalul
subscris si varsat. Cu privire la capitalul social, legea prevede ca acesta nu poate fi mai mic de
200 lei. Legea permite 0 varsare esalonatd a capitalului social, dar pentru protejarea tertilor,
interzice Inceperea operatiunilor comerciale inainte de varsarea integrald a capitalului social.
In Franta, incepand cu 1 ianuarie 2002, capitalul social minim este de 7500 euro. Tn contractul
de societate trebuie sa se prevada aportul fiecarui asociat, In numerar sau alte bunuri (art.7 din
Legea 31/1990, republicatd cu modificarile si completarile ulterioare.

2.3. Aportul

Aportul poate avea ca obiect orice bun, cu valoare economica, al asociatului, care prezinta
interes pentru activitatea societatii.

Aportul Tn numerar are ca obiect o suma de bani pe care asociatul se obligd sd o transmita
societatii.

Aportul in naturd are ca obiect anumite bunuri (cladiri, instalatii), bunuri mobile corporale
(material, marfuri) sau incorporale (creante, fond de comert). Aportul poate consta in
transmiterea cdtre societate a dreptului de proprietate asupra bunului ori doar a dreptului de
folosinta.

Legea prevede ca prestatiile Tn muncd nu pot constitui aport in societatea cu raspundere
limitata. In privinta bunurilor care constituie aport in naturi, in contractual de societate trebuie
sa se prevada valoarea lor, precum si modul de evaluare.

2.4. Patrimoniul societatii

Patrimoniul societatii, potrivit principiilor dreptului civil, 1l constituie totalitatea drepturilor si
obligatiillor cu valoare economicd apartindnd societatii. Patrimoniul societatii constituie
activul si pasivul social, care se evidentiazd in situatia financiara anuald (potrivit Legii nr.
161/2003). Activul social cuprinde bunurile constiuite ca aport in societate si cele dobandite
in cursul activitatii societatii.

2.5. Bilantul contabil

Societatea cu raspundere limitatd trebuie sa intocmeascd bilantul contabil la sfarsitul
exercitiului financiar, In conditiile prevazute de Legea nr.82/1991 asupra contabilitatii.
Respectarea prevederilor legislative din pachetul de norme contabile determina ca, prin
documentele oficiale de prezentare a situatiei economico-financiare a societatii comerciale, in
general, sa se ofere o imagine fidela a pozitei financiare, a performantei financiare, a
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modificarii capitalului propriu, a fluxurilor de trezorerie si a celorlalte informatii referitoare la
activitatea desfasurata. Bilantul contabil se compune din: bilant, contul de profit si pierdere,
anexe si raportul de gestiune. Un exemplar al situatiei financiare anuale va fi depus la Oficiul
Registrului Comertului.

2.6. Profitul

Scopul societatii este de a realiza beneficii, adica profit din activitatea comerciala desfasurata.
Asociatul are dreptul la dividend potrivit actului constitutiv, de asemenea devine titular de
drept de creanta fata de societate. Din profitul societatii se va prelua cel putin 5% pentru
formarea fondului de rezerva, pana ce acesta va atinge minimum a cincea parte din capitalul
social. (art. 183 din Legea nr. 31/1990, republicatd).

2.7. Avantajele SRL-ului constau in:

- capitalul social necesar infiintarii unui SRL este relativ redus, respectiv 200 lei, divizat
in parti sociale in valoare de cel putin 10 lei;

- administrarea societdtii poate fi facuta de cétre asociati sau terti;

- controlul gestiunii se face de catre asociatii insisi, dar cdnd numarul asociatilor
depaseste cifra 15, este obligatorie numirea de cenzori;

- firma poate contine numele unui singur asociat sau ale mai multor asociati;
- creditorii se pot indestula doar din patrimonial societatii;

- se pot alege mai multe coduri CAEN pentru a desfasura mai multe activitati economice
din domenii diferite.

2.8. Dezavantajele SRL-ului constau in:
- taxele percepute de Registrul Comertului;
- impozitul de 16% pe profit;
- impozitul de 5% pe dividend;
- 5,5% contributie la sandtate pentru retragerea dividendelor;
- desfiintarea SRL-ului dureaza mai mult de 2 luni;
- nu emite actiuni sau obligatiuni.

2.9. Dizolvarea si lichidarea societatii cu raspundere limitata

Legea nr.31/1990, republicatd, cu modificdrile si completarile ulterioare, prevede ca
societatea cu raspundere limitata se dizolva in cazul reducerii capitalului social sub minimul
legal. Acelasi act normativ prevede ca societatea cu raspundere limitata se dizolva din cauza
falimentului, incapabilitatii, excluderii, retragerii sau decesului asociatului. Societatea cu
raspundere limitatd cu asociat unic se dizolva, daca au fost incilcate conditiile prevazute de
art. 14 alin (1) si (2) din Legea nr 31/1990, republicatd, cu modificarile si completarile
ulterioare.

3. TAINELE SRL-D-ULUI
Societatea cu raspundere limitata-debutant (SRL-D) a fost gandita ca un ajutor initial pentru
un start-up care nu detine fonduri pentru a infiinta si autoriza legal o activitate. La sfarsitul

celor 3 ani de activitate, Tn care s-a mentinut statutul special de SRL-D, ca asociat esti obligat
sa faci o mentiune la Registrul Comertului si sa schimbi statutul firmei din SRL-D in SRL.
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Ideea din spatele acestei masuri vine in sprijinul tinerilor care au varsta cuprinsa intre 18-35
ani care nu au fost/sunt asociati si/sau administrator in SRL. Se poate infiinta SRL-D de
catre persoane care au avut/au PFA, II, IF.

Analiza SRL-D-ului este relativ asemanatoare cu cea a SRL-ului. De aceea nu 0 voi mai
aminti aici, ci am sa trec in revista aspectele cheie ale SRL-D-ului.

3.1. Mi-am pus intrebarea: cu ce mi avantajeazi pe mine ca tinar si aleg Societatea cu
Rispundere Limitata — Debutant?

Pentru infiintarea SRL-D nu platesc taxele la Registrul Comertului si nici la publicarea n

Monitorul Oficial al Romaniei, insd depunerea capitalului social este obligatorie. In esenta

existd doar o amanare de platd. Plata taxelor se va realiza la expirarea termenului de 3 ani,

unde calitatea de SRL-D se va transforma in SRL.

SRL-D poate beneficia de finantare din partea statului, daca are minim un angajat pe perioada

nedeterminata.

Alt avantaj este scutirea de la plata contributiilor de asigurari sociale datorate de angajator,

apoi finantarea din partea statului prin programul ,,Start-up Nation” pana la 44 000 euro.

Statul Tmi pune la dispozitie maxim 1000 euro pentru cursuri acreditate in vederea obtinerii

abilitatilor de antreprenoriat.

Pot sa-mi promovez business-ul prin intermediul paginilor web, fiindcd primesc o suma de

bani destinata pentru a realiza acest obiectiv.

3.2. Obligatiile mele ca asociat SRL-D, potrivit art. 4 din OUG 6/2011, sunt:

- S& notific in scris, cu privire la infiintare, oficiul teritorial pentru intreprinderi mici si
mijlocii st cooperatie (O.T.LM.M.C.) al A.ILP.P.LM.M. in a carui razd de competenta
isi are sediul social, in termen de cel mult 10 zile lucratoare de la Inregistrare, in
vederea luarii in evidenta;

- S& angajez cu contract de munca pe duratd nedeterminatd si sd mentin in activitate cel
putin doi salariati de la momentul obtinerii facilitatilor prevazute la art. 5 lit. a) si/sau b)
si/sau c) pand la pierderea calitdtii de microintreprindere apartindnd intreprinzatorului
debutant;

- Ssd reinvestesc anual cel putin 50% din profitul realizat in anul fiscal precedent;

- sa depun la A.LP.P.LM.M. situatiile financiare semestriale si anuale, cu dovada
inregistrarii acestora la autoritatile competente, precum si un raport semestrial de
progres.

3.3. Dezavantajele SRL-D- ului sunt relativ putine, si anume:
reinvestirea a 50% din profitul anual;

maxim 5 activitati din CAEN;

scutire de taxe pentru maxim 4 angajati,

plata la sfarsitul celor 3 ani de activitate.

OUG nr. 6/2011 reglementeaza situatii in care calitatea de microintreprindere apartinand
microintreprinzatorului debutant se pierde atunci cand autoritatea competenta constatd ca
societatea nu mai indeplineste una din conditiile prevazute la art. 3 alin (1).

o s fie societate cu raspundere limitata care functioneazd pe duratd nedeterminata;

o sa se Incadreze in categoria microintreprinderilor;
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o sa fie infiintatd de un intreprinzator debutant, ca asociat unic, sau de cel mult
cinci intreprinzatori debutanti asociati. De altfel, conditiile pentru intreprinzatorul
debutant trebuie Indeplinite de fiecare dintre asociati;

o sa fie administratd de asociatul unic, de unul sau mai multi administratori dintre
asociafti.

o sa aiba in obiectul de activitate cel mult cinci grupe de activitate prevazute de
clasificarea activitatilor din economia nationala in vigoare;

o pierderea calititii de SRL-D dupa 45 de zile lucritoare de la data scadentei unei
obligatii fiscale neindeplinite;

o daca cifra de afaceri pe anul in curs a atins echivalentul Tn lei al sumei de 500.000
euro.

3.4. Infiintare SRL-D

Pasii de urmat in constituirea unui SRL-D:
1. Verificarea disponibilitatii si rezevarea denumirii societatii;

2. Stabilirea sediului social al societatii. Tn cazul in care sediul social va fi intr-un imobil
aflat la bloc, va trebui obtinut Acordul Asociatiei de Proprietari si al vecinilor comuni;

3. Semnatura data de administrator in fata unui notar public;

Redactarea Actului Constituitiv al societatii;

o

Declaratii pe proprie raspundere, in care se va mentiona ca indeplinesc conditiile
prevazute de legislatia in vigoare, pentru asociati/administrator;

Dovada depunerii capitalului social se va obtine de la banca dorita;
Depunerea documentelor la Oficiul Registrului Comertului;

Ridicarea documentelor aferente imatricularii;

© ®©® N o

Notificarea in scris cu privire la infiintarea societatii si in vederea luarii in evidenta de
catre Oficiul Teritorial pentru 1.M.M. si Cooperatie (O.T.I.M.M.C.).

Capitalul social pentru Infiintare este acelasi ca la SRL nedebutant, fiind in valoare de 200
lei. Primul pas pentru infiintarea SRL-D, este rezervarea denumirii la Registrul Comertului,
care este gratuitd. Cel mai important aspect care trebuie avut in vedere la infiintarea unui
SRL-D este faptul ca acest tip de societate nu poate desfasura anumite activitati comerciale,
cum ar fi: intermedieri financiare si asigurari, tranzactii imobiliare, ajutoarele destinate
utilizarii produselor nationale in detrimentul celor importate, productie sau comercializare de
armament, munitii, explozibili, comertul cu bauturi alcoolice si tutun, si va trebui sa aiba doar
cinci domenii de activitate din codul CAEN.

Odata cu obtinerea certificatului de inregistrare a societatii comerciale, aceasta
dobandeste personalitate juridica. SRL-D trebuie sa aiba minim un asociat unic care sa fie
intreprinzator deputant sau de cel mult cinci intreprinzatori debutanti asociati. SRL-D este
administrata de asociatul unic, de unul sau mai multi administratori dintre asociati.

Un aspect important este acela ca tandrul poate renunta oricdnd, pana va deveni SRL
normal, in cazul in care ideea de afaceri nu este eligibild, nu are piata de desfacere. Astfel,
tanarul antreprenor la dizolvarea SRL-D-ului pierde doar capitalul social in valoare de 200 lei.
In esent, societatile reprezinti o veritabild coloani vertebrala a economiei.
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http://www.rfi.ro/articol/stiri/diverse/ce-trebuie-sa-contina-dosarul-infiintare-unei-firme
http://www.avocat-firme.info/sediu-social-firma.html
http://www.avocat-firme.info/sediu-social-firma.html
http://www.avocatnet.ro/content/forum%7CdisplayTopicPage/topicID_396681/Infiintare-Asociatie-Acord-Asociatie-Proprietari-Vecini-pentru-Sediu.html
http://legeaz.net/dictionar-juridic/act-constitutiv-societate-comerciala
http://www.just.ro/
http://ro.wikipedia.org/wiki/Capital_social
http://www.onrc.ro/
http://www.avocatnet.ro/content/forum%7CdisplayTopicPage/topicID_411824/Infiintare-SRL-asociat-unic---administrator-in-februarie-2014-ghid-practic.html
http://www.aippimm.ro/
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